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tujuan penelitian yang telah ditetapkan sebelumnya:
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16.

Apa media e-commerce yang saat ini digunakan oleh UMKM Garifi Kamumu
Lisna?

Menurut anda pemasaran apa yang lebih cepat dan menguntungkan UD. Lisna
dalam pemasaran produk, secara offline atau online (pemasaan digital)
Bagaimana cara Anda berinteraksi dengan pelanggan melalui e-commerce?
Bagaimana tanggapan pelanggan terhadap penggunaan e-commerce dalam
pemasaran produk?

Apakah ada peningkatan penjualan sejak menggunakan e-commerce? Jika ya,
berapa persen kira-kira?

Bagaimana cara Anda mengukur efektivitas strategi komunikasi pemasaran
yang diterapkan melalui e-commerce?

Apakah ada strategi khusus yang diterapkan untuk meningkatkan kepercayaan
pelanggan terhadap produk yang dijual melalui e-commerce, apakah sudah
terdaftar pada sertifikasi halal produk?

Bagaimana peran media sosial dalam mendukung strategi pemasaran melalui
e-commerce?

Bagaimana cara Anda memastikan bahwa strategi pemasaran yang diterapkan
melalui e-commerce sesuai dengan target pasar?

Apa kendala utama yang dihadapi UMKM Garifi Kamumu Lisna dalam
menggunakan e-commerce?

Bagaimana Anda mengatasi masalah keterbatasan sumber daya manusia dalam
mengelola pemasaran produk UD. Lisna secara digittal?

Bagaimana Anda menghadapi persaingan dengan UMKM lain yang juga
menggunakan e-commerce atau pemasaran secara online?

Apa kesulitan yang dihadapi dalam menjaga hubungan baik dengan pelanggan
melalui e-commerce?

Apakah ada kendala dalam hal akses internet di Desa Lolomoyo yang
mempengaruhi kegiatan e-commerce?

Apa saran Anda untuk UMKM lain yang ingin memulai pemasaran melalui e-
commerce?

Bagaimana Anda melihat masa depan penggunaan e-commerce untuk produk
UMKM Garifi Kamumu Lisna?
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Gambar 1 : Lokasi usaha Garifi Kamumu Llsna di Desa Lolomoyo Kecamatan

Gunungsitoli Barat.

Gambar 2 : Foto ha511 produk UMKM Gartﬁ Kamumu Lisna di Desa

Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli Barat.
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Gambar 3 :

Gambar 4 :

Foto hasil produk UMKM Garifi Kamumu Lisna di Desa

Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli Barat.
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Gambar 5 : Foto hasil produk UMKM Garifi Kamumu Lisna di Desa

Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli Barat.

Gambar 6

Kamumu Lisna di Desa Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli

Barat.
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Gambar 7 : Foto kegiatan operasional pembuatan produk UMKM Garifi

Kamumu Lisna di Desa Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli

Barat.

Gambar 7 : Foto peneliti di lokasi penelitian bersama dengan pemilik

sekaligus informan kunci dan informan pendukung lainnya.
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Gambar 8 : Foto screenshoot penjualan dan promosi produk UMKM

Garifi Kamumu Lisna di media sosial Facebook.
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Gambar 9 : Foto screenshoot penjualan dan promosi produk UMKM

Garifi Kamumu Lisna di media sosial Facebook.
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Gambar 10 : Foto screenshoot penjualan dan promosi produk UMKM

Garifi Kamumu Lisna di media sosial Facebook.

Dipindai dengan CamScanner


https://v3.camscanner.com/user/download

(ian (s
o

oampon |3 Gade CGale kita pan dah Bas Barkatuar
Varian

Gambar 11 : Foto sereenshoot penjualan dan promosi produk UMM

Garifi Kamumu Lizna di media sosial Facebook.
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Gambar 12 : Fot sentifikat UMKM Garifi Kamumu Lisna,
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Latar Belakang Masalah | Dalam dunia pemasaran, penggunaan internet saat ini
telah mengalami perkembangan yang cukup pesat,
Perkembangan teknologi informasi saat ini merambah
segala sendi kehidupan manusia. Dalam dunia pemasaran,
pemakai internet saat ini telah mengalami perkembangan
yang cukup pesat. Perkembangan teknologi informasi
menjadikan internet sebagai alat pertukaran data dan
informasi yang utama. Aplikasinya meluas pada berbagai
bidang, terutama yang membutuhkan pertukaran data
yang cepat dengan lokasi yang berbeda.Internet banyak
mempengaruhi bisnis, banyak perusahaan yang sukses
menjual produk dan jasa dengan menggunakan bantuan
internet. Internet menghadirkan tantangan baru bagi
mereka. Untuk mencapai suatu tujuan kita membutuhkan
sebuah komunikasi pemasaran yang benar dan terencana
dikarenakan agar dapat berhasil mencapai tujuan yang
tepat sasaran dengan waktu yang relatif cepat dengan
biaya yang tidak besar. Dunia pemasaran saat ini
sangatlah berkembang dikalangan perusahaan atau pun
pebisnis kecil seperti UMKM, karena dimasa pandemik
banyak perusahaan dan pebisnis terkena danpak negatif
yaitu dengan menurunnya omset penjualanan. Akibat dari
dampak tersebut perusahaan perusahaan harus mulai
memutar otak untuk bisa tetap survive diera persaingan ini
dengan cara berjulanan menggunakan internet. Teknologi
informasi membuat semua hal menjadi lebih mudah dan
B murah. Peran teknologi informasi (TI) dalam bisnis juga
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semakin kuat, hal ini ditunjukkan dengan keaktifan
perusahaan besar multinasional untuk menggunakan
internet sebagai sarana pemasaran produknya. Setiap
perusahaan yang ingin memperluas  jangkauan
pemasarannya pasti mempunyai website, yang menjadi
wahana promosi maupun transaksi bagi perusahaan. E-
commerce semakin pesat seiring perubahan tren dan gaya
hidup masyarakat millenial. Kecanggihan teknologi
semakin mendukung bisnis melalui media e-commerce
sehingga potensi penjualan produk semakin meningkat. E-
commerce merupakan media dalam proses jual beli antara
pengusaha dan konsumen tanpa harus memiliki toko fisik.
Dengan adanya teknologi internet informasi semakin
mudah diakses lewat laptop, ponsel atau perangkat
elektronik lainnya, proses transaksi online semakin mudah
dan semakin diminati khalayak. E-commerce menjadi
media digital yang bisa menghubungan pembisnis dengan
konsumen secara langsung. Ada banyak keuntungan yang
didapatkan dari e-commerce. Salah satunya adalah
menjual produk atau jasa secara online tanpa harus
mendirikan toko atau kantor besar seperti yang dilakukan
oleh parapelaku bisnis offline sebagai tempat usaha.
Hanya dengan memanfaatkan jaringan internet, kita sudah
bisa memasarkan produk atau jasa kepada konsumen
kapanpun dan di manapun. Keuntungan lainnya adalah
kemudahan berkomunikasi antara penjual dan pembeli.
Dari segi pemasaran barang juga jauh lebih
menguntungan  karena  pembisnis  tidak  perlu
mengeluarkan biaya tinggi untuk membuat promosi.
Hanya dengan menggunakan jaringan internet, sudah bisa
memasarkan produk atau jasa secara meluas ke
masyarakat. E-commerce bisa menghadirkan solusi
penjualan produk tanpa terpengaruh batas wilayah.
Kemudahan e-commerce yang mengandalkan teknologi
dan bisa mengirim barang via ekspedisi sangat
menguntungkan dua belah pihak. E-commerce juga dapat
digunakan sebagai media dalam mengembangkan bisnis
menjadi besar, dikarenakan e-commerce juga dapat
dijadikan sebagai media promosi dan branding. Produk
UMKM Garifi Kamumu Lisna merupakan hasil produk
yang terletak di Desa Lolomoyo Gunungsitoli. Garifi
Kamumum ini berawal dari sebuah keinginan pemilik
UMKM Garifi Kamumu ini untuk menghasilkan uang
memenuhi kebutuhan rumah tangga yang semakin krisis.
Dia memulai bisnisnya secara manual dengan cara
menjualkan produk di sekitar lingkungan rumahnya dan
mengenalkannya kepada sesama. Tidak sampai disitu
usaha yang dirintis pun sedmikian rupa untuk ditatar
menjadi lebih baik dan layak untuk diperjualbelikan
kepada khalayak masyarakat. Dalam prosesnya pemilik
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usaha Garifi Kamumu Lisna ini menemukan racikan yang
sudah digunakan sejak dahulu, dengan menggunakan
bahan dasar dari umbi-umbian serta pisang dan diperkaya
dengan komposisi yang memiliki beragam rasa yang dapat
dicicipi. Setelah mampu menetapkan komposisi rasa yang
ada, pemilik Garufu Kamumu Lisna ini memulai bisnis
dan membangun brandnya pada tahun 2022 dengan cara
memanfaatkan media e-cpmmerce dan membuat akun
sosial media instagram, whatsapp bisnis, shoope affiliate
dan bergabung dengan Rumah BUMN Telkom
Gunungstioli untuk mengikuti berbagai pelatihan untuk
memperkenalkan produknya.Dalam usahanya
membangun sebuah brand, pemilik usaha UMKM Garufu
Kamumu Lisna sudah menuai hasil yang sangat
memuaskan. Berawal tidak ada pembeli sama sekali dan
hanya mendapatkan kerugian, dengan kegigihan
memperkenalkan produknya melalui media e-commerce
yang sudah ada, produk UMKM Garifi Kamumu Lisna
sudah mulai dikenal dan dijadikan sebagai oleh-oleh
wisatawan yang berkunjung baik local maupun dari luar
kota. Hal ini sesuai dengan penelitian yang dilakukan oleh
Ashari (2018) yang mengatkan bahwa dengan adanya
eletronik commerce memberikan kemudahan dan
meningkatkan keefektifan serta efisiensi dari berbagai sisi
kepada pelaku bisnis. Pembisnis di Indonesia seharusnya
memanfaatkan teknologi informasi demikian untuk
kemajuan usahanya. Masalah utama perkembangan bisnis
di Indonesia saat ini terutama pembisnis pemula adalah
kesulitan dalam pemasaran. Ada dua tantangan utama
bagi  pengusaha Indonesia  dalam  perdagangan
internasional saat ini yaitu akses pasar dan peningkatan
daya saing (Soesastro, 2006).

Rumusan Masalah Rumusan masalah dari penelitian ini adalah bagaimana
strategi komunikasi pemasaran melalui media e-
commerce dalam meningkatkan penjualan produk Garifi
Kamum Lisna

Tujuan Penelitian Adapun tujuan penelitian yang dilakukan, yaitu:

1.Untuk mengetahui bagaimana strategi komunikasi
pemasaran  melalui media  e-commerce  dalam
meningkatkan penjualan produk Garifi Kamumu Lisna.

2.Untuk mengetahui apa saja faktor yang dapat
menghambat ataupun meningkatkan penggunaan media e-
commerce sebagai media promosi dan penjualan produk
Garifi Kamumu Linsa.

Tinjauan Pustaka Strategi pemasaran (marketing communication) adalah
sarana dimana perusahaan berusaha menginformasikan,
memujuk, dan mengingatkan konsumen secara langsung
maupun tidak secara langsung tentang produk dan merek
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vang di jual. Kata komunikasih pemasaran memiliki dua
unsur pokok, yaitu komunikasih yakni proses dimana
pemikiran dan pemahaman di sampaikan antar individu
atau antar organisasi dengan individu. Komunikasi
sebagai proses penyampaian pesan yang merupakan
gagasan atau informasi pengirim melalui suatu media
kepada penerima agar mampu memahami maksud
pengirim. Pemasaran yakni sekumpulan kegiatan dimana
perusahaan atau organisasi lainnya mentransfer nilai-nilai
(pertukaran) tentang informasi produk, asa ide antara
mereka dengan pelanggannya (Reza dan Faisa, 2016).
Menurut surdayono (2016) menjelaskan  bahwa
pemasaran merupakan suatu panduan aktifitas-aktifitas
yang saling berhubungan untuk mengetahui kebutuhan
konsumen melalui penciptaan, penawaran, dan pertukaran
produk dan jasa yang bernilaiseryta mengembangkan
promosi, distribusi, pelayanan, dan harga agar kebutuhan
konsumen dapat terpuaskan dengan baik pada tingkat
keuntungan tertentu. Penggunaan strategi promosi melalui
media sosial menjadikan kinerja pemasaran akan
meningkat. Karena dengan penyampaian melalui media
sosial, pesan yang di sampiakan akan tersebar luas dalam
waktu yang sangat singkat, yang secara tidak langsung
mempengaruhi pikiran konsumen untuk melihat produk
yang di sampaikan atau yang di jual. Penggu naan strategi
promosi melalui media sosial yang baik dan tepat
merupakan inti dari pemasaran sebuah produk, sebab
dengan hal ini pedagang dapat menangkap perhatian dari
konsumen dan membuat produk lebih di inginkan dan
tersebar meluas dari orang yang satu ke orang yang
lainnya (Prihadi dan Susilawati, 2008)

Promosi merupakan salah satu cara perusahaan
melakukan komunikasi melalui pesan-pesan yang di
desain untuk menstinulasi terjadinya  kesadaran
(awareness), keterkaitan (interest), dan berakhir dengan
tindakan pembelian (puchase) yang di lakukan oleh
pelanggan terhadap produk atau jasa perusahaan.
Perusahaan biasanya menggunakan iklan, promosi
penjualan, tenaga-tenaga penjualan, dan public relation
sebagai alatpenyampaina pesan-pesan tersebut dengan
tujuan untuk dapat menarik perhatian dan minat
masyarakat. Tujuan promosi menurut kuncoro (2010)
terbagi menjadi tiga jenis yaitu, memberikan informasi
pelanggan tentang produk atau fitur  baru seperti
menciptakan kebutuhan, mempengaruhi pelanggan untuk
membeli merek orang lain, dan meningkatkan pelanggan
tentang merek yang termasuk memperkuat penetapan
ancangan merek.

E-Commerce merupakan proses pembelian dan penualan
barang melalui ejaring_internet. Menurut kalakota dan
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BAB IIl - METODE PENELITIAN

‘File Skripsi

6. kutipan di daftar pustaka di mendeley

File Skrips|

15 Jul 2024 11.06:46

1. Deskripsi gambaran umum penelitiannya
masih kurang dan perlu dikembangkan
lagi.

2. Pada paragraf [ alinea pertama Jangan
langsung berteori

Rumusan masalah diperbaiki kembali, supaya
konsisten dengan judul

File Skripsi

26 Jul 2024 17:48:19

tambahkan latar belakang penellitian..

lanjutkan pada BAB 2

File Skripsi

08 Aug 2024 23:48:24

1. setiap kutipan waijib di muat dalam
daftar pustaka dan di muat halaman
buku.

2. perhatikan tata tulis lihat pada buku
pedoman

3. penelitian terdahulu cukup di
deskripsikan saja tidak perlu dalam tabel

4.lanjutkan pada BAB 3

Fila Skripsi

12 Aug 2024 17:27:01

1. Tambahkan teori pada ppendekatan
penelitian

2. perhatikan tata tulis

3. jadwal penelitian di sesuaikan

4.instrumen penelitian direvisi kembali

5. selesai di revisi bisa daftar seminar
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0 TOPIKK MATERI CATATAN DOSEN
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Selesai

Proses pembimbingan proposal ini telah selesai dan telah dilanjutkan pada tahapan selanjutnya.
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LEMBAR PERSETUJUAN

Rancangan penelitian yang diajukan oleh :

Nama : Wiwijaya Setia Halawa

NIM : 2320286

Program : Sarjana

Program Studi : Manajemen

Fakultas : Ekonomi

Judul Rancangan . Analisis Strategi Pemasaran Melalui E-commerce dalam

Meningkatkan Volume Penjualan Produk UMKM Garifi
Kamumu Lisna di Desa Lolomoyo, Kecamatan

Gunungsitoli Barat

Telah diperiksa dan disetujui untuk diseminarkan.

Disetujui oleh:

Gunungsitoli,  Agustus 2024

Ketua Prodi Studi Manajemen, » Dosen Pembimbing,

{ ) ~
Yupiter Mendrofa, S,E., M.M Eduar Baene, S.E., M.Si
NIDN. 0112078103 NIDN. 0115048003
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YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat : JI. Karet No.30 Kel. Ilir Kecamatan Gunungsitoli Kota Gunungsitoli

BERITA ACARA SEMINAR RANCANGAN PENELITIAN

Pada hari ini Kamis tanggal Dua puluh Sembilan bulan Agustus tahun dua ribu dua puluh empat
telah diselenggarakan Seminar Rancangan Penelitian bagi mahasiswa Universilas Nias :

Nama . : WIWI JAYA SETIA HALAWA

NIM : 2320286

Program : Sarjana

Program Studi : Manajemen

Fakultas : Ekonomi

Judul Skripsi - Analisis Strategi Pemasaran Melalui E-Commerce Dalam

Meningkatkan Volume Penjualan Produk UMKM Garifi
Kamumu Lisna di Desa Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli

Barat

W aktu Pelaksanaan : 15.00 WIB s.d. selesai

Susunan Dewan Pembimbing Dan Penelaah: nda 1gngan
<

|. Eduar Baene, S.E., M.Si l.
(Pembimbing)

2. Serniati Zebua. S.E.. M.Si . —
(Penelaah)

Rekapitulasi Nilai

()

Dewan Pembimbing Dan Penelaah Total Nilai j
i 1. Eduar Baene, S.E., M.Si

(Pembimbing) ?? .

i

i 2. Serniati Zebua. S.E.. M.Si C

f (Penelaah) ?_C
l! Total Nilai —

Rata-rata nilai adalah: ?: Z
e

Yupiter Mendrofa, S.E.. M.M
NIDN. 0112078103

..
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YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat : J1. Karct No.30 Kel. Ilir Kecamatan Gunungsitoli Kota Gunungsitoli

UNIVERSITAS
NIAS

BERITA KETERANGAN SEMINAR RANCANGAN PENELITIAN

Ketua Program Studi Manajemen Fakultas Ekonomi Universitas Nias
menerangkan bahwa :

Nama : WIWI JAYA SETIA HALAWA

NIM 1 2320286

Jenjang Pendidikan : Sarjana

Program Studi : Manajemen

Fakultas : Ekonomi

Judul Skripsi : Analisis Strategi Pemasaran Melalui E-Commerce

Dalam Meningkatkan Volume Penjualan Produk
UMKM Garifi Kamumu Lisna di Desa Lolomoyvo
Kecamatan Gunungsitoli Barat

Telah menyelenggarakan seminar rancangan penelitian pada :

hari / tanggal : Kamis, 29 Agustus 2024
Pukul : 15.00 Wib s/d Selesai
tempat : Ruang Rapat

Dengan hasil penilaian :

Rancangan penelitian telah cukup baik dan lengkap sehingga
telah dapat dipergunakan sebagai dasar untuk melaksanakan
pengumpulan data. ’
(90-100)

Rancangan penelitian telah cukup baik, namun masih perlu
disempurnakan dan dilengkapi dengan isntrumen sebelum
dipergunakan sebagai dasar untuk melaksanakan
pengumpulan data.

(70-89)

Rancangan rancangan penelitian masih perlu dikembangkan,

namun masalah penelitian masih dianggap cukup baik untuk
dijadikan topik permasalahan skripsi. Dianjurkan seminar
perbaikan. .

(55-69)

Rancangan penelitian tidak memenuhi syarat untuk
dikembangkan sebagai bahan skripsi. Mahasiswa perlu
memikirkan untuk memilih topik lain dan wajib mengikuti
seminar rancangan skripsi.

(0-5)

9 Agustus 2024
Ketua Rrogramffludi Manajemen.

X upiter Mendrofa. S.E.. M.M
NIDN. 0112078103
- o . ..
Catatan:

Beri tanda centang (V)
Pada salah satu kotak.
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YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat : JI. Karet No.30 Kel. Ilir Kecamatan Gunungsitoli Kota Gunungsitoli

——— —

UNIVERSITAS
NIAS

PERBAIKAN PROPOSAL PENELITIAN SKRIPSI

1. Mahasiswa
Nama : WIWI JAYA SETIA HALAWA
NIM : 2320286
Judul Penelitian : Analisis Strategi Pemasaran Melalui E-Commerce Dalam
Meningkatkan Volume Penjualan Produk UMKM Garifif Kamumu Lisna
di Desa Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli Barat

2. Materi Perbaikan

NO | HALAMAN URAIAN PERBAIKAN

|
14

Eduar Baene, S.E., M.Si
NIDN. 0115048003
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UNIVERSITAS YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat : JI. Karet No.30 Kel. Iir Kecamatan Gunungsiteli Kota Gunungsitali

PERBAIKAN PROPOSAL PENELITIAN SKRIPSI

1. Mahasiswa
Nama : WIWI JAYA SETIA HALAWA
NIM : 2320286

Judul Penelitian : Analisis Strategi Pemasaran Melalui E-Commerce Dalam
Meningkatkan Volume Penjualan Produk UMKM Garifl Kamumu Lisna

di Desa Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli Barat

2. Materi Perbaikan

NO | HALAMAN URAIAN PERBAIKAN
1.| Fatar Bdabeng dipenbailk’ oliselaraskn 0(2?76“—
] Obkus /%nbetéuut - _

| 2| Romosun mesagap, olon /"ffu;“"' /krw'bww
dasoallan dgn fohos pm.aétaa
a.| Irdckator p‘ao/au Ch?"% /)ema&anm. m
dimoet féon’ ¥9 mo’ascm.n:fo: .
Y| Dposbkan apakah dotos seelak rretalecslee
Shaka’ pemasamrn medalu - Lamrere - |

e /

V4

S
/

Gunungsitoli, 29 Agustus 2024
Dosgn Penelaah,

Py

o

Serniati ZeBua, S.E., M.Si
NIDN. 103098702
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LEMBAR PERSETUJUAN

Rancangan penelitian yang telah diperbaiki oleh :

Nama . Wiwijaya Setia Halawa

NIM : 2320286

Program . Sarjana

Program Studi : Manajemen

Fakultas . Ekonomi

Judul Rancangan . Analisis Strategi Pemasaran melalui E-Commerce dalam

Meningkatkan Volume Penjualan Produk Garifi
Kamumu Lisna di Desa Lolomoyo Kecamatan
Gunungsitoli Barat

Telah diperiksa dan disetujui untuk diteliti.

Disetujui oleh:

Gunungsitoli, 05 Oktober 2024

Dosen Penelaah, Dosen Pembimbing,

Sernjati Zebua, S.E., M. Si Eduar Baene, S.E., M.Si

NIDN. 0103098702 NIDN. 0115048003
Mengetahui:

Plt. Kaprodi Manajemen,

(A%

Idarni Harefa, S.E., MLE
"NIDN. 0128129102

Dipindai dengan CamScanner
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YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS

. FAKULTAS EKONOMI

Alamat * Jalan Karet No. 30 Kelurahan llir, Kec Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homepnge: hitpa:/ /fa.iniaa ac.id email: fersunias.ac.id

12 Oktober 2024

UNIVEREITAS

Nlias

Nomor : 1448/UN11/PN.01.02/2024
Lampiran : 1 (sct)
Perthal  : Permohonan Izin Pelaksanaan Penelitian

Kepada Yth,
Kepala Desa Lolomoyo
Kecamatan Gunungsioli Barat
di

Tempat

1. Denganhormat, dalam rangka melengkapi data penelitian yang dilaksanakan oleh :

Nama ; Wiwi Jaya Sctia Halawa

NIM 12320286

Fakultas : Ekonomi

Program Studi : Manajemen

|enjang Pendidikan  : Sarjana (S-1)

Judul Skripsi : Analisis  strategt  Pemasaran  melalui E-Commerce  dalam

meningkatkan volume penjualan produk Garifi Kamumu Lisna di
Desa Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli Barat

Lokasi Penclitian : Desa Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli Barat

Jadwal Penclitian : 12 Oktober 2024 sampai selesai

Maka kami mohon kepada Bapak/Ibu kiranya dapat memberi izin kepada mahasiswa
yang namanya tersebut di atas untuk melaksanakan Penelitian di lokasi penelitian

tersebut di atas (Rancangan Skripsi Terlampir)
2. Demikian disampaikan, atas bantuan dan kerjasama diucapkan terima kasih.

b Pl Dekan,

rmiati febua,S.E,M.Si
N|DN. 0103098702

Tembusan :
Yth. 1. Rektor Universitas Nias (sebagai laporan)
2. Warek Lingkup Universitas Nias
3. Kepala LPPM Universitas Nias
4, Ketua Program Studi Manajemen
5. Peneliti yang bersangkutan (Wiwi Jaya Setia Halawa)
6. Arsip
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Gunungsitoli, 13 Oktober 2024

Hal 1 Pemberitahuan
Lamp To-

Kepada Yth:
Dekan Fakultas Ekonomi
Universitas Nias
di
Tempat

Sehubungan  dengan surat dari Pl. Dekan Fakultas Ekonomi  Nomor:
1448/UN11/PN.01.02/2024 tanggal 12 Oktober 2024 perihal Permohonan Izin Pelaksanaan
Penelitian Mahasiswa, maka dengan ini Saya yang bertanda tangan di bawah ini:

Nama : Filiati Gulo
Jabatan - Pimpinan/Owner Garifi Kamumu Lisna/UD.
Lisna

Menyatakan bahwa mahasiswa:

Nama : Wiwi Jaya Setia Halawa

NPM . 2320286

Semester .~ VI ¢(Delapan)

Fakultas : Ekonomi

Program Studi : Manajemen

Jenjang Pendidikan : Sarjana (S1) A

Judul Penelitian : Analisis Analisis Strategi Pemasaran melalui

E-Commerce dalam Meningkatkan Volume
Penjualan Produk Garifi Kamumu Lisna di
Desa Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli
Barat

Diberikan izin untuk melaksanakan penelitian di Garifi Kamumu Lisna/UD. Lisna yang
beralamat di Desa Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli Barat, Kota Gunungsitoli, sesuai
dengan konteks yang diperlukan terhitung mulai dari tanggal 13 Oktober 2024 sampai dengan
selesai.

Demikian surat-pemberitahuan ini dibuat untuk dapat dipergunakan seperlunya. Teriring
salam dan ucapan terima kasih.

Pimpinan/Owner Garifi Kamumu Lisna/UD. Lisna,

VP TRV I ! 1

i i BRI Giliv L i0U

Flétt s 40 K55 LOLOIOTO TULERSERUA
Kge _miaaany

FILIATI GULO
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Hal . Pemberitahuan
Lamp To-

Kepada Yth:
Dekan Fakultas Ekonomi
Universitas Nias
di
Tempat

Gunungsitoli, 14 November 2024

Schubungan dengan penelitian mahasiswa Universitas Nias, maka dengan ini Saya yang

bertanda tangan di bawah ini:
Nama
Jabatan

Menerangkan bahwa mahasiswa:

Nama

NPM

Semester

Fakultas

Program Studi
Jenjang Pendidikan
Judul Penelitian

Filiati Gulo
Pimpinan/Owner Garifi Kamumu Lisna/UD.
Lisna

Wiwi Jaya Setia Halawa

2320286

VIII (Delapan)

Ekonomi

Manajemen

Sarjana (S1)

Analisis Analisis Strategi Pemasaran melalui
E-Commerce dalam Meningkatkan Volume
Penjualan Produk Garifi Kamumu Lisna di
Desa Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli
Barat

Telah melaksanakan penelitian di Garifi Kamumu Lisna/UD. Lisna yang beralamat di Desa
Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli Barat, Kota Gunungsitoli sejak dari tanggal 13 Oktober
2024 sampai dengan tanggal !3 November 2024 dan mahasiswa peneliti dinyatakan
berperilaku baik dan intelek dalam melaksanakan penelitian sebagaimana mestinya.

Demikian surat pemberitahuan ini dibuat untuk dapat dipergunakan seperlunya. Teriring

salam dan ucapan terima kasih.

Pimpinan/Owner Garifi Kamumu Lisna/UD. Lisna,

CpE SRR )

. ’ {
Al 5% ot 4..n...~.-U
JLFO y,»’.’ 25,5 10.0MOY0 TUHEN JERUA ;
JIKGSITOL 1 G/ RAT .
W OURUNCSITILY |

Ha, 2818 3207 2537 ¢

FHUIATI-GULO
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NIM :
2320286

NAMA MAHASISWA :
WIWIJAYA SETIA HALAWA

PRODI:
Manajemen

JUDUL:

Analisis Strategi Pemasaran Melalui Media E-Commerce Dalam Meningkatkan Penjualan Produk UMKM Garifi
Kamumu Lisna di Lolomoyo Gunungsitolu

LOKUS :

Lokus penelitian meliputi area umkm garifi kamumu dan rkb sebagai pendukung dalam pelaksanaan media e-
commerce kepada umkm

Dosen Pembimbing :
Eduar Baene, SE,M.Si

Konsentrasi:
Pemasaran

Tema:
Promosi dan Iklan (Produk UMKM)

U —

Riwayat Bimbingan Skripsi

N
O TOPIKK MATERI CATATAN DOSEN
1 BIMBINGAN SKRIPSI BAB IV & V - HASIL DAN 1. Hasil penelitian supaya dilakukan analisis
30 Oct 2024 2156:05 PEMBAHASAN seccrc' mendollom
2. perhatikan hasil wawancara apakah
sudah menjawab rumuan masalah atau

belum jika masih belum maka lakukan
penelitian kembali wawancara ulang

3. pada pembahasan dikaitkan dengan
teori berdasarkan hasil penelitian dan
pembahsannya.

4. Dalam pembahasan jangan asal
memuat teori, tapi teori hanya
mendukung hasil penelitian,, maka hasil
penelitian melalui hasil wawancara harus
benar-benar dilakukan analisis dan
pembahasan lebih dalam sehingga
dapat menjawab rumusan masalah dan
tujuan penelitian

5. Pada kesimpulan masih belum
menjawab rumusan dan tujuan
penelitian secarra mendalam, supaya di
revisi kembali, lihat rumusan dan tujuan

E Dipindai dengan CamScanner
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N
o

TOPIK MATERI

{
|
CATATAN DOSEN ‘

2

BIMBINGAN SKRIPSI BAB IV & V

PEMBAHASAN

File Skripsi

12 Nov 2024 16:49:02

Selesai

Proses pembimbingan skripsi ini telah selesai

penelitian apakh sudah terjawab atau |
belum |
6. Agar dalam kesimpulan di deskripsikan ,
sebelum masuk pada kesimpulan |
7. Saran di revisi kembali, agar di sesuikan |
dengan hasil penelitian dan apa yang i
menjadi sarn yang kiranya tidak sesuai i
dengan yang diharpkan penelitian

File Skripsi

05 Nov 2024 20:24:25

1. Perhatikan tata tulis dan spasi

2. agar kalimatnya harus ilmiah

3. Melakukan analisis hasil wawancara
harus sejalan dengan pertanyaan dan
jawaban informan dan tidak boleh
berbeda.

4. Penggunaan teori dalam pembahasan
hasil penelitian harus ada penekanan
apakah hasil penelitian mendukung teori
atau sejalan dengan teori atau
bertentangan dengan toeri.

5. Lakukan dulu pembahasan terkait hasil
penelitian baru dikaitkan dengan teori
sebagai pendukung atas hasil penelitian

6. hasil koreksi lihat pada catatan di skripsi

File Skripsi

12 Nov 2024 21.09:28

Dipindai dengan CamScanner


https://v3.camscanner.com/user/download

YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS

FAKULTAS EKONOMI

Alamat : Jalan Karet No. 30 Kelurahan llir, Kec. Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homepage: hitps

"fe.unmas.acad emanl. fea unins ae ad

PERSETUJUAN PEMBIMBING

Skripsi dengan judul “Analisis Strategi Pemasaran melalui Media
Sosial dalam Meningkatkan Volume Penjualan Produk Garifi Kamumu
Lisna di Desa Lolomoyo Kecamatan Gunungsitoli Barat,” yang disusun olch
Wiwi Jaya Setia Halawa, NPM. 2320286, Program Studi Manajemen, tclah

dikoreksi dan direvisi olech Dosen Pembimbing sehingga dapat dilanjutkan untuk

Sidang Ujian Skripsi.

Gunungsito]ilé November 2024

Dosen Pembimbing,

EDUARWBNENE, S.E., M.Si
NIDN. 0115048003
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YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS

FAKULTAS EKONOMI

Alamat : Jalan Karet No. 30 Kelurahan llir, Kec. Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homepage: https://fe.unias.ac.id email: fo@unias.ac.id
e

UNIVERSITAS ,
U NIAS

SURAT KETERANGAN |
Nomor : 1618/UN11/TU.01.20/2024

Yang bertanda tangan di bawah ini,

Nama . Maria Magdalena Bate'e,S.E.,M.M
NIDN : 0111038208 |
Pangkat/Golongan : Penata Tk.I/llld

Jabatan : Dekan Fakultas Ekonomi

dengan ini menerangkan bahwa,,

Nama _ : Wiwi Jaya Setia Halawa
NIM 1 2320286

Fakultas : Ekonomi

Program Studi : Manajemen

adalah benar telah melakukan pengecekan plagiarisme melalui aplikasi
Turnitin, dan mendapat tingkat Similarity 18% sehingga dinyatakan
layak untuk melanjutkan pada tahap selanjutnya sesuai dengan tahapan
pada penyelesaian skripsi/tugas akhir.

Gunungsitoli, 4 Desember 2024
Dekan Fakultas Ekonomi,

Maria Magdalena'Bate'e,S.E.,M.M
NIDN. 01111038208

Tembusan :

1. Ka. LPPM Universitas Nias
2. Ketua Program Studi Manajemen
3. Arsip
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YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI

PROGRAM STUDI MANA]EMEN

Alamal falan Karet! No. () P\r urahan Iir, Kee Gunungsit Kota Guriurigsitnli
Homepage: hoips 1s ac it email: HnLe

UNIVERSITAS
NIAS

SURAT KETERANGAN LULUS MATA KULIAH

No: 128} /uA 01 /PP.0g. 01 /2024

Yang bertanda tangan di bawah ini. Ketua Program Studi S-1 Manajemen,

Universitas Nias. menerangkan bahwa:

Nama © Wiwi java setia halawa

NIM : 2320286

Judul Skripsi : analisis  strategi  pemasaran melalui e-commerce  dalam
meningkatkan volume penjualan produk garifi kamumu lisna di desa
lolomoyo Kecamatan gunung sitoli barat.

Bahwa yang bersangkutan Lulus semua Mata Kuliah  Program Studi S-1

Manajemen, kecuali Mata Kuliah Penulisan Skripsi. Untuk itu, dimohon untuk

kiranya untuk diterbitkan Transkrip Nilai kepada yang bersangkutan. Atas kerjasama

vang baik diucapkan terimakasih.

Gunugsitoli, 13 Desember 2024

Ketua.-Program Studi
r"?? /g r(r\
I/’\(‘\{‘ /J
A1 /(J"\
CHIMH)

\ w1

[dami Harefa'S.E. M.E
NIDN.0128129102
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YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI

PROGRAM STUDI MANAJEMEN

UNIVERSITAS
NIAS

ac.id

Gunungsitoli,September 2024

Hal : Permohonan Ujian Skripsi
Lampiran : Satu Berkas
Kepada Yth,

Dekan Fakultas Ekonomi Universitas Nias
c.q. Ketua Program Studi Manajemen

Jalan Karet No.30 Kel. Ilir, Kec. Gunungsitoli
Kota Gunungsitoli

Saya yang bertanda tangan di bawah ini:

Nama : Wiwi Jaya Setia Halawa
NIM : 2320286

Program : Sarjana

Program Studi : Manajemen

Fakultas : Ekonomi (FE)

Mengajukan permohonan untuk diperkenankan menempuh ujian Skripsi.
Sebagai bahan pertimbangan, bersama ini saya lampirkan:

1. Surat PermohonanUjianSkripsi

Surat KesediaanMenghadiriUjianSkripsi
BuktiSkripsiTelahMelewatiCekPlagiat Dari LPPM
MenggandakanHardcopySkripsi Yang Telah di JilidSebanyak 3 (Tiga)
Rangkap

RiwayatBimbingan SKRIPSI di SIMAT Dari DosenPembimbing
Menunjukkan KRS/KHS Asli Semester 1 SampaiTerakhir

Fotokopi KHS Terakhir

TrankripNilaiSementara Dari SIMAT

9. Slip PembayaranUangKuliahTerakhir

10. Map Merah 3 Buah

Atas perhatian Bapak/Ibu, saya mengucapkan terima kasih.

el

el BN

Hormat Saya
Pemohon,

o

Wiwi Jaya Setia Halawa
NIM 2320286

Tembusan disampaikan kepada
Rektor Universitas Nias
c.q. Wakil Rektor I
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UN“{\IEIl;SSITAS YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
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