LAMPIRAN-LAMPIRAN

Lampiran 1. Hasil Penelitian
Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden
Nama
Umur
Jenis Kelamin
Pendidikan Terakhir

Pekerjaan

B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli”. Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima Kkasih.

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
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sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei

De Dong Tian, Salam kebajikan.

C. Petunjuk Cara Pengisian
Berilah tanda centang (v') untuk memberi jawaban pada kolom yang
sudah disediakan sesuai dengan jawaban anda. Ada lima jawaban pernyataan

yang tersedia di bawah ini :

Sangat Setuju . SS
Setuju : S

Ragu-Ragu ' RG
Tidak Setuju TS

Sangat Tidak Setuju : STS
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S | RG | TS | STS

Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang
5 lebih murah, saya tetap memilih

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang

6 legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.
Saya mendapatkan manfaat
7 | tambahan seperti pengantaran rutin

dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko

8 |lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.
Konsumen tetap membeli Surya

9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

Saya berharap ada strategi dari

10 perusahaan  untuk  menghadapi

persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.

96




Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S | RG | TS | STS

Lokasi

11

Lokasi  distribusi  CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian ()

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S | RG | TS | STS

Pilihan Produk

21

Saya lebih memilih menjual Surya
Coklat 16 karena harganya stabil dan
produknya legal

22

Produk ini cukup diminati oleh
pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek

23

Merek Surya Coklat 16 sudah
dikenal dan  dipercaya  oleh
konsumen saya.

24

Saya lebih yakin menjual merek
legal meskipun ada pilihan rokok
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur

25

Saya lebih suka membeli langsung
dari  distributor  resmi  karena
pelayanannya cepat dan terjamin.

26

Saya menghindari membeli dari
sumber ilegal karena risikonya

tinggi.

Waktu Pembelian

27

Saya biasa membeli saat stok mulai
menipis agar toko tetap terisi.

28

Pengiriman yang terlambat membuat
saya harus mencari alternatif lain.

Jum

lah Pembelian

29

Saya membeli lebih banyak ketika
ada promo atau potongan harga dari
distributor.

Metode Pembayaran

30

Saya lebih sering menggunakan
pembayaran tunai karena praktis dan

cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret
Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : hsAzHNo bl shpRwW K
Umur Co3¢
Jenis Kelamin : Lak - Lpk)
Pendidikan Terakhir ~ : Smp
Pekerjaan © WiRR SRSty
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

No

Kriteria Penilaian

Pernyataan

ss |

S |*RGI1S | STS

Kete

rjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

N

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

Vv

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

4

Saya menilai bahwa kualitas Surya

Coklat 16 cukup baik dan sesuai |\~

dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat

16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S RG] TS | STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

Kriteria Penilaian
No Pernyataan
Y SST S |RG | TS | STS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan | |
produknya legal
2 Produk ini cukup diminati oleh 7
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh Vv
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 |legal meskipun ada pilihan rokok | Vv
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari  distributor resmi  karena | |,
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya | V'
tinggi.
Waktu Pembelian
| Saya biasa membeli saat stok mulai
menipis agar toko tetap terisi. ol
28 Pengiriman yang terlambat membuat W
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari v
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan
30 | pembayaran tunai karena praktis dan | V'
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama 1.Lina

Umur : 565

Jenis Kelamin : PEREM pwq/u

Pendidikan Terakhir t8SMp

Pekerjaan : WIRASWASTA
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

No

Kriteria Penilaian

Pernyataan

ss |

S | RG | TS | STS

Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

v/

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

4

Saya menilai bahwa kualitas Surya
Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S [ RG | TS | STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

N

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

menipis agar toko tetap terisi.

SS TS [ RG [ TS |'STS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan v~
produknya legal
2 Produk ini cukup diminati oleh W
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh Va
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 |legal meskipun ada pilihan rokok V'
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari distributor resmi  karena v
pelayanannya cepat dan terjamin,
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya v
tinggi.
Waktu Pembelian
27 Saya biasa membeli saat stok mulai o

Pengiriman yang terlambat membuat

distributor.

= saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari W

Metode Pembayaran

30

Saya lebih sering menggunakan
pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret
Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama R SOIAL

Umur :99

Jenis Kelamin PLAWI - Laks

Pendidikan Terakhir : (A

Pekerjaan s WirRSwWoeston
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
P ta
o e SS| s | RG] TS | SIS
Keterjangkauan Harga
Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual v’
kembali di toko saya.
Saya merasa terbebani karena harga
2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan | \ ~
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar
3 |tidak terlalu banyak karena harga | \/~
jual ke konsumen cukup tinggi.
Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya

produk ini karena kualitasnya lebih
baik. :

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai N
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang

5 lebih murah, saya tetap memilih \/

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

S

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

ST |I'RG|_ TS | STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

v

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S | RG | TS | STS

Pilihan Produk

21

Saya lebih memilih menjual Surya
Coklat 16 karena harganya stabil dan
produknya legal

22

Produk ini cukup diminati oleh
pelanggan tetap saya.

NAS

Pilihan Merek

23

Merek Surya Coklat 16 sudah
dikenal dan  dipercaya  oleh
konsumen saya.

24

Saya lebih yakin menjual merek
legal meskipun ada pilihan rokok
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur

25

Saya lebih suka membeli langsung
dari  distributor resmi karena
pelayanannya cepat dan terjamin.

26

Saya menghindari membeli dari
sumber ilegal karena risikonya
tinggi.

NESE AT A"

Waktu Pembelian

27

Saya biasa membeli saat stok mulai
menipis agar toko tetap terisi.

N

28

Pengiriman yang terlambat membuat
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian

29

Saya membeli lebih banyak ketika
ada promo atau potongan harga dari
distributor.

A

Metode Pembayaran

30

Saya lebih sering menggunakan
pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : n\»‘nump /{I’W:(w g‘]d’*ﬁo .
Umur )
Jenis Kelamin ¢ Lole -Lats
Pendidikan Terakhir : (Mg
Pekerjaan ¢ Weastwagds
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima Kkasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
No Pernyataan Kriteria Penilaian
/ SS' | S |'RG [LT1S [ STS
Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

v

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga

jual ke konsumen cukup tinggi.

ve

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

4

Saya menilai bahwa kualitas Surya
Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.

Vv’

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk = menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat

16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S [RG | TS | STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No Pernyataan Kriteria Penilaian
SS| S | RG | TS | STS

Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan |
produknya legal

2 Produk ini cukup diminati oleh | -~
pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah

23 | dikenal dan  dipercaya  oleh
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek

24 | legal meskipun ada pilihan rokok v
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung

25 |dari  distributor resmi karena | -
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari F

26 | sumber ilegal karena risikonya
tinggi.

Waktu Pembelian
Saya biasa membeli saat stok mulai 7

27 : o3
menipis agar toko tetap terisi.

28 Pengiriman yang terlambat membuat | -~
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika

29 | ada promo atau potongan harga dari v
distributor.

Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan

30 | pembayaran tunai karena praktis dan \/
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

g Yusnidar 2eudvas

U :
™ 14 talyun
Jenis Kelamin : PWM?M'\-
Pendidikan Terakhir » 5™ =
Pekerjaan Wi SWabia
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung< dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S

| RG | TS | STS

Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

38)

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

v/

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

4

Saya menilai bahwa kualitas Surya
Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

o

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

STS| TS [RG | S | SS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

v/

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

%,

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.

117




Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No Pernyataan

Kriteria Penilaian

STS[ TS [RG| S | SS

Pilihan Produk

Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan

v

produknya legal

2 Produk ini cukup diminati oleh v’
pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek

Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya oleh
konsumen saya.

S

Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur

Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari distributor resmi karena
pelayanannya cepat dan terjamin.

Saya menghindari membeli dari

26 | sumber ilegal karena risikonya v
tinggi.
Waktu Pembelian

Saya biasa membeli saat stok mulai

= menipis agar toko tetap terisi.

Pengiriman yang terlambat membuat

> saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian

Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari
distributor.

Metode Pembayaran

Saya lebih sering menggunakan
30 | pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama 3 Marl;m

Umur : 97

Jenis Kelamin . laki - Labi

Pendidikan Terakhir : §MA

Pekerjaan . Wiragwas ta
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam

sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
glo Felit R taan SS| S |RG]| Ts | STS
Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

v4

9

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
Jual ke konsumen cukup tinggi.

v4

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai vV
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang

5 lebih murah, saya tetap memilih W

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

Ss |

S [RG[ TS [ STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

v

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian Y)

No Kriteria Penilaian

Pernyata
e - SS| S | RG] TS [ STS

Pilihan Produk

Saya lebih memilih menjual Surya

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan V4
produknya legal

55 | Produk ini cukup diminati oleh V4
pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek

Merek Surya Coklat 16 sudah
23 |dikenal dan  dipercaya oleh |/
konsumen saya.

Saya lebih yakin menjual merek

24 | legal meskipun ada pilihan rokok W
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur

Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari distributor resmi karena \/
pelayanannya cepat dan terjamin.

Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya A

tinggi.

Waktu Pembelian

Saya biasa membeli saat stok mulai o7

27 menipis agar toko tetap terisi.

Pengiriman yang terlambat membuat

4 saya harus mencari alternatif lain. v

Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika

29 | ada promo atau potongan harga dari v
distributor.

Metode Pembayaran

Saya lebih sering menggunakan
30 | pembayaran tunai karena praktis dan \/
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan

Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : Otenivs  Halawa
Umur : 40 Lalvn
Jenis Kelamin : Lawi ™
Pendidikan Terakhir : GM¥
Pekerjaan . iraswagia
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam

sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS| S | RG | TS | STS

Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

4

Saya merasa terbebani karena harga

2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan v
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar

3 | tidak terlalu banyak karena harga v~

jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produ

Saya menilai bahwa kualitas Surya

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang
5 |lebih murah, saya tetap memilih vV’

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

ss .| 8 [ RG [ T8 | ST8

L Lokasi

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

ve

E
f

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

V4

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No Periiviit Kriteria Penilaian
R SS | S | RG] TS [STS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan \/
produknya legal
5, | Produk ini cukup diminati oleh £\
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh v
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek \/
24 | legal meskipun ada pilihan rokok
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 |dari distributor resmi karena %4
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya v
tinggi.
Waktu Pembelian
Saya biasa membeli saat stok mulai | \
27 i -
menipis agar toko tetap terisi.
8 Pengiriman yang terlambat membuat \/
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari W
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan v
30 | pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama Dahliana  Wlv
Umur t 32
Jenis Kelamin ! Pererrtpyon
Pendidikan Terakhir : SMRA
Pekerjaan D Wiragwas o

B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.

127



DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
No Pernyataan SS l S | RG | TS | STS
Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

W

Saya merasa terbebani karena harga

jual ke konsumen cukup tinggi.

2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan r
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar

3 | tidak terlalu banyak karena harga

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produ

k

Saya menilai bahwa kualitas Surya

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai \/
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang

5 lebih murah, saya tetap memilih

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat

16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SSs | S

|RG | TS | STS

Lokasi

11

Lokasi  distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

Vv

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

v/
Vv

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

N

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

<

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

<

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S [RG [ TS | STS

Pilihan Produk

Saya lebih memilih menjual Surya

Vv

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan
produknya legal
2 Produk ini cukup diminati oleh \/
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah \/
23 | dikenal dan  dipercaya oleh
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok W

ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur

25

Saya lebih suka membeli langsung
dari  distributor resmi karena
pelayanannya cepat dan terjamin.

26

Saya menghindari membeli dari
sumber ilegal karena risikonya

tinggi.

5

Waktu Pembelian

27

Saya biasa membeli saat stok mulai
menipis agar toko tetap terisi.

28

Pengiriman yang terlambat membuat
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian

29

Saya membeli lebih banyak ketika
ada promo atau potongan harga dari
distributor.

Metode Pembayaran

30

Saya lebih sering menggunakan
pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

Kriteria Penilaian

N t
i Permyg al SS] S | RG] TS | STS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan \/
produknya legal
2 Produk ini cukup diminati oleh \/
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah \/
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok V4
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur

25

Saya lebih suka membeli langsung
dari  distributor resmi karena
pelayanannya cepat dan terjamin.

<

26

Saya menghindari membeli dari
sumber ilegal karena risikonya
tinggi.

5

Waktu Pembelian

27

Saya biasa membeli saat stok mulai
menipis agar toko tetap terisi.

28

Pengiriman yang terlambat membuat
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian

29

Saya membeli lebih banyak ketika
ada promo atau potongan harga dari
distributor.

Metode Pembayaran

30

Saya lebih sering menggunakan
pembayaran tunai karena praktis dan

cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : Amalia %N\WAOJ)\'
Umur Y|
Jenis Kelamin : PeremPuon
Pendidikan Terakhir P gy
Pekerjaan D wiraswasta

B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
No Pernyataan SS l S | RG l TS | STS
Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual v
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga
2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan al
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
3 | tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

%

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya \/
4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang

s |lebih murah, saya tetap memilih L
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual

6 produk rokok surya Coklat 16 yang \/
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.
Saya mendapatkan manfaat
7 | tambahan seperti pengantaran rutin \/
dan produk yang legal.
Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko
8 |lain yang menjual rokok ilegal \V/
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

)

Saya berharap ada strategi dari

10 perusahaan  untuk  menghadapi \/
persaingan harga rokok Surya Coklat

16 dengan rokok ilegal. J
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S [ RG [ TS | STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

W

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

Ve

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

NATL

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

Kriteria Penilaian

No Pernyataan SS | s ‘ RG ‘ TS ISTS

Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya \/

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan
produknya legal

2 Produk ini cukup diminati oleh \/

~ | pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah

23 | dikenal dan  dipercaya  oleh \/
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek

24 | legal meskipun ada pilihan rokok 7
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung

25 |dari distributor resmi karena v
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari

26 | sumber ilegal karena risikonya N
tinggi.

Waktu Pembelian

27 Sayg l_)lasa membeli saat :c,tpk mulai \/
menipis agar toko tetap terisi.
Pengiriman yang terlambat membuat \/

28 . g
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika

29 | ada promo atau potongan harga dari vl
distributor.

Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan

30 | pembayaran tunai karena praktis dan | \_/
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : feliks

Umur Dy

Jenis Kelamin . lgki - Lak

Pendidikan Terakhir i 8¢

Pekerjaan . wiraswas4a
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/lI untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
No LerITEIAn SS| S | RG] TS | STS
Keterjangkauan Harga
Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual d
kembali di toko saya.
Saya merasa terbebani karena harga
2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan |
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar
3 |tidak terlalu banyak karena harga v’
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai G
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang

5 lebih murah, saya tetap memilih

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

Kriteria Penilaian

g Pemyeisan SS | S | RG [ TS | STS
Lokasi

Lokasi distribusi CV. Pasifik
11 | Ganisigaret cukup dekat dan mudah (v

dijangkau dari toko saya.

Saya tidak mengalami kesulitan
12 | mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

L
Saya merasa lebih nyaman membeli .
13 | dari distributor resmi dibandingkan \/
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu
Saya dapat memesan/membeli
14 | produk sesuai kebutuhan tanpa \/
banyak penundaan.
Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang A
15 ;
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.
Bentuk
16 Produk yang diterima dalam kondisi \/
kemasan baik dan layak jual.

Saya merasa distribusi langsung oleh
17 | motoris memudahkan saya dalam

5

pembelian produk.
Bentuk distribusi
| | pemesanan online saat ini  sangat \/
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.
Informasi

Saya mendapatkan informasi produk
19 | dan harga dengan jelas dari pihak vV
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

Saya merasa kurang informasi
20 | tentang kebijakan harga atau bonus vV’
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian Y)

Kriteria Penilaian

No Pernyataan
J sSs| s [RG| TS |STS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan Wz
produknya legal
2 Produk ini cukup diminati oleh \/
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah \/
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok v
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari  distributor resmi  karena Ve
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya V4
tinggi.
Waktu Pembelian
27 Saye% l?lasa membeli saat §tf)k mulai \/
menipis agar toko tetap terisi.
28 Pengiriman yang terlambat membuat \/
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari W
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan \/
30 | pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : Dini

Umur G\

Jenis Kelamin e fPo,remPuan

Pendidikan Terakhir D SMA

Pekerjaan : Wiraswagyra
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
No Pernyataan SS| S | RG| TS [ STS
Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16 |-

masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

V|

8]

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

\/

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

vd

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai \/
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang

5 lebih murah, saya tetap memilih \/

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

\

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

5

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

<

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.

S
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S | RG [ TS | STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

4

g

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

v
v

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan ~ pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

NIAN

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian Y)

Kriteria Penilaian

No Pernyataan
SS| s [RG[ TS [ SsTS

Pilihan Produk

Saya lebih memilih menjual Surya (
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan \/
produknya legal

2 Produk ini cukup diminati oleh
~ | pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek

Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya oleh
konsumen saya.

Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok
ilegal yang lebih murah.

NIANEAN

Pilihan Penyalur

Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari  distributor resmi karena
pelayanannya cepat dan terjamin.

Saya menghindari membeli dari

5

L~
26 | sumber ilegal karena risikonya | \_
tinggi.
Waktu Pembelian
Saya biasa membeli saat stok mulai ’
al menipis agar toko tetap terisi. \/
28 Pengiriman yang terlambat membuat \//
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika /
29 | ada promo atau potongan harga dari \/
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan g
30 | pembayaran tunai karena praktis dan \/
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama . pohisa  Awliarahmah
Umur e 4)
Jenis Kelamin ! Perentpoan
Pendidikan Terakhir ~ : SMP
Pekerjaan : Wiraswagdia
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS| S | RG ]| TS [ STS

Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

Vv

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

v

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

4

Saya menilai bahwa kualitas Surya
Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S [ RG[ TS [STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami Kkesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bent

uk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus

dari perusahaan.
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Varia

bel Keputusan Pembelian Y)

No PerieRann Kriteria Penilaian
g SS | S | RG [ TS [ STS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan Vv
produknya legal
Produk ini cukup diminati oleh
22 \
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh | \/
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok | \/
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari distributor resmi karena | \/
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya vV
tinggi.
Waktu Pembelian
Saya biasa membeli saat stok mulai
27 . . . . V
menipis agar toko tetap terisi.
Pengiriman yang terlambat membuat :
28 . s or e vV
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika v
29 | ada promo atau potongan harga dari
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan
30 | pembayaran tunai karena praktis dan v
L | cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan

Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : A berni

Umur g L' G

Jenis Kelamin : quul Laki

Pendidikan Terakhir © SMP

Pekerjaan . Wiragwacta
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.

148



DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S | RG | TS | STS

Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembeali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

4

Saya menilai bahwa kualitas Surya
Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.

Vv

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat

16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS [ S [ RG| TS | STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

vV

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)
No Pervaium Kriteria Penilaian
2 SS| S [ RG] TS | sTS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan 94
produknya legal
2 Produk ini cukup diminati oleh v
~ | pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah %
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 |legal meskipun ada pilihan rokok vV
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari distributor resmi  karena L
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya V
tinggi.
Waktu Pembelian
27 Saya biasa membeli saat stok mulai V/
menipis agar toko tetap terisi.
28 Pengiriman yang terlambat membuat o
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari v/
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan
30 | pembayaran tunai karena praktis dan v
cepat. J
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden
Nama : INa ELMAN

Umur : 4o

Jenis Kelamin : 'pe'p_EM'PU AM

Pendidikan Terakhir : SMP

Pekerjaan C WIARP W P«&Tpr
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.

152



Variabel Harga (X1)

Kriteria Penilaian

No Pernyataan sS [ S [RG] TS [sTS

Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual \/
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan \/
rokok ilegal.

N

Saya harus menyesuaikan stok agar
3 |tidak terlalu banyak karena harga v’
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya
4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai v
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang

5 lebih murah, saya tetap memilih \/
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang

e legal meskipun harganya sedikit \V4
lebih mahal.
Saya mendapatkan manfaat

7 | tambahan seperti pengantaran rutin \/
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko
8 |lain yang menjual rokok ilegal \/
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya

9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal \/
yang lebih murah.

Saya berharap ada strategi dari
1o | perusahaan  untuk  menghadapi \/
persaingan harga rokok Surya Coklat

16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No Pernyataan Kriteria Penilaian

SS [ S TRG[ TS [ sTS

Lokasi

Lokasi distribusi CV. Pasifik
11 | Ganisigaret cukup dekat dan mudah | \/
dijangkau dari toko saya.

Saya tidak mengalami kesulitan
12 | mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

N\

Saya merasa lebih nyaman membeli
13 | dari distributor resmi dibandingkan N
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

Saya dapat memesan/membeli
14 | produk sesuai kebutuhan tanpa Vv
banyak penundaan.

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang \/
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

15

Bentuk

Produk yang diterima dalam kondisi v

i kemasan baik dan layak jual.

Saya merasa distribusi langsung oleh
17 | motoris memudahkan saya dalam \V
pembelian produk.

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat \/
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

18

Informasi

Saya mendapatkan informasi produk

19 | dan harga dengan jelas dari pihak \/
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.
Saya merasa kurang informasi

20 | tentang kebijakan harga atau bonus \/ J
t dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian |

SS | S [RG [ TS | sTS

Pilihan Produk

Saya lebih memilih menjual Surya

tinggi.

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan \/
produknya legal

2 Produk ini cukup diminati oleh i
pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah

23 | dikenal dan  dipercaya  oleh \/
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek

24 | legal meskipun ada pilihan rokok \/
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung

25 | dari  distributor resmi  karena \/
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari

26 | sumber ilegal karena risikonya \/

Waktu Pembelian

27

Saya biasa membeli saat stok mulai
menipis agar toko tetap terisi.

28

Pengiriman yang terlambat membuat
saya harus mencari alternatif lain.

LS

Jumlah Pembelian

29

Saya membeli lebih banyak ketika
ada promo atau potongan harga dari
distributor.

Metode Pembayaran

30

Saya lebih sering menggunakan
pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : \{ AN R

Umur : By

Jenis Kelamin : PeremPuan

Pendidikan Terakhir P oq

Pekerjaan : Wiragw asta
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima Kkasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
& PertTktaan Kriteria Penilaian
4 it SS[ S [RG [ TS [ STS
Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

v

Saya merasa terbebani karena harga

jual ke konsumen cukup tinggi.

2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan v
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar

3 |tidak terlalu banyak karena harga

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai \/
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang

5 lebih murah, saya tetap memilih

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS [ S [RG[ TS [sTS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

e |
v

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

Kriteria Penilaian
No Pernyataan
4 SS | S [ RG] TS [STS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan \/
produknya legal
5, | Produk ini cukup diminati oleh \/
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya oleh \/
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok \/
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung P
25 | dari distributor resmi karena VvV
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari \/
26 | sumber ilegal karena risikonya
tinggi.
Waktu Pembelian
Saya biasa membeli saat stok mulai
A menipis agar toko tetap terisi. \/
78 Pengiriman yang terlambat membuat \/’
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika '
29 | ada promo atau potongan harga dari \/
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan V
30 | pembayaran tunai karena praktis dan |
cepat. J
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : P‘M

Umur : 4o

Jenis Kelamin : Ly -Lak

Pendidikan Terakhir © oMK

Pekerjaan " WirasWasta
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam

sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
No Pernyataan
M SS | S [RG] TS [sts
Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

Vv

Saya merasa terbebani karena harga

2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan \/
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar

3 |tidak terlalu banyak karena harga W

Jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai| \~
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang

5 lebih murah, saya tetap memilih W

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat

tambahan seperti pengantaran rutin | \/~

dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari

perusahaan untuk  menghadapi \/

persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S [RG[ TS [ STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

<

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No Kriteria Penilaian

Pernyataan ST S [ RG] TS STS

Pilihan Produk

Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan \/

produknya legal

2 Produk ini cukup diminati oleh - Ve
pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek

Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya oleh \/
konsumen saya.

Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok \/
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur

Saya lebih suka membeli langsung |
25 | dari distributor resmi  karena Vv’
pelayanannya cepat dan terjamin.

Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya | \

tinggi.

Waktu Pembelian

Saya biasa membeli saat stok mulai vV

27 menipis agar toko tetap terisi.

Pengiriman yang terlambat membuat \/

28 . oy s
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian

Saya membeli lebih banyak ketika

29 | ada promo atau potongan harga dari \/
distributor.

Metode Pembayaran

Saya lebih sering menggunakan
30 | pembayaran tunai karena praktis dan \/
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : Mando Geo

Umur Y <

Jenis Kelamin : thl —-La\r«\‘

Pendidikan Terakhir  : ¢4

Pekerjaan : Wiraswastoa
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
P taan
by e+ SS | S | RG] Ts | STS
Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual i
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga

2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan v
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar

3 |tidak terlalu banyak karena harga VvV

Jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya
4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai v’
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
5 lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih | \V/
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
6 produk rokok surya Coklat 16 yang \/
legal meskipun harganya sedikit

lebih mahal.
Saya mendapatkan manfaat
7 | tambahan seperti pengantaran rutin Ve
dan produk yang legal.
Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko
8 |lain yang menjual rokok ilegal e
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal | \~

yang lebih murah.
Saya berharap ada strategi dari
10 perusahaan  untuk = menghadapi (s

persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

Kriteria Penilaian

No Pernyataan SS | S [RG[ TS [sTS

Lokasi

Lokasi distribusi CV. Pasifik
11 | Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

<

Saya tidak mengalami kesulitan
12 | mengakses produk Surya Coklat 16 | \ ~
karena lokasi distribusinya strategis.

Saya merasa lebih nyaman membeli
13 | dari distributor resmi dibandingkan | \~
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu
Saya dapat memesan/membeli
14 | produk sesuai kebutuhan tanpa o
banyak penundaan.
Saya pernah mengalami
15 keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan v
produk lain.
Bentuk
16 Produk yang diterima dalam kondisi \V
kemasan baik dan layak jual.

Saya merasa distribusi langsung oleh
17 | motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

N

Bentuk distribusi
1g | pemesanan online saat ini  sangat Ve
membantu karena saya tidak perlu

keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

Saya mendapatkan informasi produk
19 | dan harga dengan jelas dari pihak Vv
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

Saya merasa kurang informasi
20 | tentang kebijakan harga atau bonus \/
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No Pernyataan Kriteria Penilaian
SS | S [RG[ TS [sts

Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan | \*~
produknya legal

2 Produk ini cukup diminati oleh /
pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah

23 | dikenal dan dipercaya  oleh \/
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek

24 | legal meskipun ada pilihan rokok \/
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung \/

25 | dari distributor resmi  karena
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari \/

26 | sumber ilegal karena risikonya
tinggi.

Waktu Pembelian

27 Saya biasa membeli saat stok mulai | \
menipis agar toko tetap terisi.

28 Pengiriman yang terlambat membuat v
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika

29 | ada promo atau potongan harga dari v
distributor.

Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan Y

30 | pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan

Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret
Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : \"\U‘C«\‘j

Umur : 35

Jenis Kelamin . Qeremgvan

Pendidikan Terakhir : SME

Pekerjaan D Wiragwasia
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima Kkasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

Kriteria Penilaian

No Pernyataan

SS | S [RG][ TS [ sTS

Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual \/
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga

2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan v
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar

3 |tidak terlalu banyak karena harga P
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya
4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai| |/
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
5 lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih vl
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
6 produk rokok surya Coklat 16 yang Va
legal meskipun harganya sedikit

lebih mahal.
Saya mendapatkan manfaat
7 | tambahan seperti pengantaran rutin \/
dan produk yang legal.
Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko
8 |lain yang menjual rokok ilegal v’
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya

9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal \/
yang lebih murah.
Saya berharap ada strategi dari

1o | perusahaan  untuk  menghadapi \/

persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

Kriteria Penilaian

No Pernyataan SS { S [RG[ TS [STS

Lokasi

Lokasi  distribusi CV. Pasifik
11 | Ganisigaret cukup dekat dan mudah \/
dijangkau dari toko saya.

Saya tidak mengalami kesulitan
12 | mengakses produk Surya Coklat 16 \/
karena lokasi distribusinya strategis.

Saya merasa lebih nyaman membeli
13 | dari distributor resmi dibandingkan \V
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

Saya dapat memesan/membeli
14 | produk sesuai kebutuhan tanpa XA~
banyak penundaan.

Saya pernah mengalami
15 keterlambatan  pengiriman, yang 7
membuat saya mempertimbangkan

produk lain.

Bentuk

Produk yang diterima dalam kondisi ra

i kemasan baik dan layak jual.

Saya merasa distribusi langsung oleh
17 | motoris memudahkan saya dalam A
pembelian produk.

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat

i membantu karena saya tidak perlu \/
keluar toko untuk mencari produk.
Informasi

Saya mendapatkan informasi produk
19 | dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

SLS

Saya merasa kurang informasi
20 | tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No P A Kriteria Penilaian
gt SS | S | RG | TS | STS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan v’
produknya legal
2 Produk ini cukup diminati oleh Ve
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh \/
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok W
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari distributor resmi  karena \/
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya \/
tinggi.
Waktu Pembelian ‘
27 Sayq t.nasa membeli saat §tf)k mulai \/
menipis agar toko tetap terisi.
Pengiriman yang terlambat membuat \/
28 . P
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika \/
29 | ada promo atau potongan harga dari
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan \/
30 | pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.

171




Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : A herman

Umur ; 4 £

Jenis Kelamin : th . qu\

Pendidikan Terakhir D SMA

Pekerjaan D pros waste
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima Kkasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam

sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
P atand Kriteria Penilaian
Al o SS [ s RG] TS [ sTS
Keterjangkauan Harga
Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual v

kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga

2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan (V4
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar

3 |[tidak terlalu banyak karena harga /7

jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya
4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai| |/
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
5 lebih murah, saya tetap memilih A7

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang P

2 legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.
Saya mendapatkan manfaat

7 | tambahan seperti pengantaran rutin A
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko
8 |lain yang menjual rokok ilegal \/
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya

9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal v
yang lebih murah.
Saya berharap ada strategi dari

10 perusahaan  untuk  menghadapi vV

persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

Lokasi

SS | S [RG[ TS [sTS

11

Lokasi  distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

V

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

W

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No Persyhtast Kriteria Penilaian |
S | S [ RG] TS | sT8

Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan g
produknya legal

2 Produk ini cukup diminati oleh v
pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah

23 | dikenal dan  dipercaya  oleh o
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek

24 | legal meskipun ada pilihan rokok V
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung

25 |dari distributor resmi karena v
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari

26 | sumber ilegal karena risikonya \V
tinggi.

Waktu Pembelian
Saya biasa membeli saat stok mulai Va

27 i ..
menipis agar toko tetap terisi.

28 Pengiriman yang terlambat membuat %
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika

29 | ada promo atau potongan harga dari vV
distributor.

Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan v

30 | pembayaran tunai karena praktis dan
cepat. J
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama :Lestam™

Umur 1 %0

Jenis Kelamin : Perempuan

Pendidikan Terakhir ey

Pekerjaan D Wirgswagta
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam

sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
N Pernyataan
F 4 SS| S [ RG] TS | STS
Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga

2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan v
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar

3 |tidak terlalu banyak karena harga v’

jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai \/
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang

5 lebih murah, saya tetap memilih \/

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S [RG[ TS |STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

v

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

v

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

Kriteria Penilaian
No Pernyataan
4 SS | S TRG[ TS |sTS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan v
produknya legal
) Produk ini cukup diminati oleh \/
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya oleh | \
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok \/
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari distributor resmi  karena v
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya v
tinggi.
Waktu Pembelian
Saya biasa membeli saat stok mulai
27 menipis agar toko tetap terisi. v’
Pengiriman yang terlambat membuat Ve
28 : AP
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari \/
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan \/
30 | pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan

Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret
Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : fina
Umur © 99 thn
Jenis Kelamin ¢ Perenuan
Pendidikan Terakhir ]
Pekerjaan Dwiraswasta
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/lI untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
p o Kriteria Penilaian
No s SS [ s [RG ] TS | sTS
Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual | |
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga

2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan v
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar

3 |tidak terlalu banyak karena harga v

jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya
4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai| \/
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih | \/
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang | \/

6 legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.
Saya mendapatkan manfaat

7 | tambahan seperti pengantaran rutin v
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko

8 |lain yang menjual rokok ilegal \/
dengan harga sangat murah.
Konsumen tetap membeli Surya

9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal Vv
yang lebih murah.
Saya berharap ada strategi dari

10 perusahaan  untuk  menghadapi V4

persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS [ S TRG[ TS [sTs

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bent

uk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu

keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S TRG [ TS [STS

Pilihan Produk

Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan | 1/
produknya legal
Produk ini cukup diminati oleh
22 4
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya oleh| V
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok | V'
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari  distributor resmi karena vV
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya | /
tinggi.
Waktu Pembelian
27 Saya biasa membeli saat stok mulai V/
menipis agar toko tetap terisi.
Pengiriman yang terlambat membuat
28 , 1o VvV
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari \V4
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan o
30 | pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama *Yeni

Umur N

Jenis Kelamin : PeremPuqn

Pendidikan Terakhir P84

Pekerjaan * Wiraswastq
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

variabel Harga (X1)

Kriteria Penilaian

No Pernyataan SS [ S [RG | TS | STS

Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual | \
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan v
rokok ilegal.

|39

Saya harus menyesuaikan stok agar
3 |tidak terlalu banyak karena harga vV
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya
4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai| \/
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih vV
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang vV

6 legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.
Saya mendapatkan manfaat

7 | tambahan seperti pengantaran rutin | V
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko
8 |[lain yang menjual rokok ilegal T4
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya

9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal VvV
yang lebih murah.
Saya berharap ada strategi dari

10 perusahaan  untuk  menghadapi V4

persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS { S TRG[ TS [sTS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami Kkesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No Pernyataan Kriteria Penilaian
SS | S | RG | TS | STS

Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan v
produknya legal

2 Produk ini cukup diminati oleh | |/
pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah

23 | dikenal dan  dipercaya oleh|
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek

24 | legal meskipun ada pilihan rokok | \/
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung

25 |dari distributor resmi karena| \/
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari

26 | sumber ilegal karena risikonya
tinggi.

Waktu Pembelian

27 Saya biasa membeli saat stok mulai Y
menipis agar toko tetap terisi.
Pengiriman yang terlambat membuat |  ~

28 : iy
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika

29 | ada promo atau potongan harga dari "4
distributor.

Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan

30 | pembayaran tunai karena praktis dan v’
cepat. ]
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama ‘A.CINDT  Lhola
Umur : 5‘ 0
Jenis Kelamin ' LAk - LAk
Pendidikan Terakhir : SD
Pekerjaan W IRASWASTA

B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
ataan
§o e SS | S | RG] TS | STS
Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

V/

(39

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

vV

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai \/
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang

5 lebih murah, saya tetap memilih \/

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat

16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S [RG [ TS [sTS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

vV

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan

dengan sumber rokok ilegal.

Wak

tu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus

dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

S8 | 8 |RG | TS | STS

Pilihan Produk

Saya lebih memilih menjual Surya

v/

I
]

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan
produknya legal

2 Produk ini cukup diminati oleh \/
pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah

23 | dikenal dan dipercaya oleh |/
konsumen saya. |
Saya lebih yakin menjual merek

24 |legal meskipun ada pilihan rokok Ve

ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur

25

Saya lebih suka membeli langsung
dari  distributor resmi  karena
pelayanannya cepat dan terjamin.

26

Waktu Pembelian

Saya menghindari membeli dari
sumber ilegal karena risikonya

tinggi.

27
|

28

Saya biasa membeli saat stok mulai
menipis agar toko tetap terisi.

Pengiriman yang terlambat membuat
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian

, 29

Saya membeli lebih banyak ketika
ada promo atau potongan harga dari

distributor.

Metode Pembayaran

30

Saya lebih sering menggunakan
pembayaran tunai karena praktis dan

cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan

Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : \“A’ . \}SV—U ™M

Umur : ﬂ%

Jenis Kelamin : ?U@M?VO\V\

Pendidikan Terakhir : G MA

Pekerjaan D wiraswas ko
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/lI untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima Kkasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam

sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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Variabel Harga (X1)

No Pernyataan Kriteria Penilaian

SS | S [RG] TS [ sTS

Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual | \/
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga
2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan v’
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
3 |tidak terlalu banyak karena harga | \/
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya
4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai| \/
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang | V/
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
7 | tambahan seperti pengantaran rutin Vv
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko
8 |lain yang menjual rokok ilegal V4
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya »
9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat

16 dengan rokok ilegal. J

10
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

Lokasi

SS | S TRG[ TS | STS

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan

dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bent

uk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus

dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S TRG] TS [ stS

Pilihan Produk

Saya lebih memilih menjual Surya

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan | \/
produknya legal
Produk ini cukup diminati oleh

22 v’
pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah

23 | dikenal dan dipercaya oleh | V
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek

24 | legal meskipun ada pilihan rokok VvV
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung

25 | dari  distributor resmi karena | \/
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari

26 | sumber ilegal karena risikonya | /
tinggi.

Waktu Pembelian
Saya biasa membeli saat stok mulai

27 - e vV
menipis agar toko tetap terisi.
Pengiriman yang terlambat membuat

28 . > ¥4
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika

29 | ada promo atau potongan harga dari v
distributor.

Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan

30 | pembayaran tunai karena praktis dan v
cepat. J
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : Se.nman

Umur : 3D

Jenis Kelamin : Lak - Lakr

Pendidikan Terakhir 1S4

Pekerjaan : Wiraswasya
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang Jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam

sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
No Pernyataan
y SS | S TRG ] TS | stTs
Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

v/

Saya merasa terbebani karena harga

2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan 9 4
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar

3 | tidak terlalu banyak karena harga Vv

jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

4

Saya menilai bahwa kualitas Surya
Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin

dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat

16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S [RG [ TS [STS

Loka

si

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

T

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

v’

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Infor

masi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.

198




Varia

bel Keputusan Pembelian (Y)

No PerrVRtant Kriteria Penilaian
. $8 1.8 [ RG] TS | SIS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan \/
produknya legal
5y | Produk ini cukup diminati oleh \/
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya oleh \/
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok /
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari distributor resmi karena v
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya \/
tinggi.
Waktu Pembelian
Saya biasa membeli saat stok mulai \/
27 = 5 A
menipis agar toko tetap terisi.
28 Pengiriman yang terlambat membuat \/
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari \/
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan
30 | pembayaran tunai karena praktis dan v
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama :)ha | ha

Umur : 5‘7)

Jenis Kelamin : Verempuan

Pendidikan Terakhir : SMA

Pekerjaan : Wiraswastia
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

No

Kriteria Penilaian

Pernyataan

SS| S [RG] TS [ sTS

Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

L)

Saya merasa terbebani karena harga

2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan vl
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar d
3 | tidak terlalu banyak karena harga \./

jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai \/
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang

5 lebih murah, saya tetap memilih \/

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

\

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S TRG [ TS [STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan

dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus

dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S TRG[ TS [ STS

Pilihan Produk

.

produknya legal

Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan

Produk ini cukup diminati

22
pelanggan tetap saya.

oleh

\

Pilihan Merek

23 | dikenal dan  dipercaya
konsumen saya.

Merek Surya Coklat 16 sudah
oleh

\

|
|

|
1

ilegal yang lebih murah.

Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok

Pilihan Penyalur

Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari distributor resmi karena
pelayanannya cepat dan terjamin.

LN

Saya menghindari membeli

tinggi.

dari
26 | sumber ilegal karena risikonya

Waktu Pembelian

. menipis agar toko tetap terisi.

Saya biasa membeli saat stok mulai

28

Pengiriman yang terlambat membuat
saya harus mencari alternatif lain.

NN

Jumlah Pembelian

distributor.

Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari

Metode Pembayaran

Saya lebih sering menggunakan

30 | pembayaran tunai karena praktis dan

cepat.

&
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama . N -Blecing

Umur . 4 +hn

Jenis Kelamin . Laki - Law

Pendidikan Terakhir : S MA

Pekerjaan ;. Wiraswasia
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

Kriteria Penilaian

No Pernyataan SS ] S I RG l TS [ STS

Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual P
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan v
rokok ilegal.

o

Saya harus menyesuaikan stok agar
3 | tidak terlalu banyak karena harga | /
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya
4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai|
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
5 lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih v
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang

legal meskipun harganya sedikit Vv’
lebih mahal.
Saya mendapatkan manfaat

7 | tambahan seperti pengantaran rutin VvV
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko
8 |lain yang menjual rokok ilegal 7
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya

9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal vV
yang lebih murah.
Saya berharap ada strategi dari

1o | perusahaan  untuk  menghadapi W

persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Kriteria Penilaian

Pernyataan

SS | S [ RG| 1S [ sTS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah

dijangkau dari toko saya.

v/

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat. 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bent

uk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus

dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

Kriteria Penilaian
No Pernyataan
$$ [ S TRG [ TS [ STS
Pilihan Produk j
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan v
produknya legal
2 Produk ini cukup diminati oleh o W
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek jl
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh v
konsumen saya. .
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok v’
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari  distributor resmi karena v
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya v
tinggi.
Waktu Pembelian
Saya biasa membeli saat stok mulai vy
27 = 5 gy
menipis agar toko tetap terisi.
28 Pengiriman yang terlambat membuat VY
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari \vg
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan Y.
30 | pembayaran tunai karena praktis dan
cepat. J
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama A Mynes

Umur © 46

Jenis Kelamin ! Law -laki

Pendidikan Terakhir : GMp

Pekerjaan 1 wiraswaogg
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS [ S [RG] TS [ sTS

Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

L

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

4

Saya menilai bahwa kualitas Surya
Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

S [ RG [ TS [ sTS

Lokasi

11

Lokasi  distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah

dijangkau dari toko saya.

Vv’

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No Pernyataan Kriteria Penilaian
SS| S [ RG | TS | STS

Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan A
produknya legal

2 Produk ini cukup diminati oleh 7
pelanggan tetap saya.

Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah

23 | dikenal dan  dipercaya oleh 4
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek

24 | legal meskipun ada pilihan rokok P
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung

25 |dari distributor resmi karena 7
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari

26 | sumber ilegal karena risikonya \”
tinggi.

Waktu Pembelian
Saya biasa membeli saat stok mulai v

27 v g ..
menipis agar toko tetap terisi.
Pengiriman yang terlambat membuat

28 : oy v’
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika

29 | ada promo atau potongan harga dari v
distributor.

Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan

30 | pembayaran tunai karena praktis dan v/
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : Lea

Umur . 42

Jenis Kelamin : Lari - Lak;

Pendidikan Terakhir : SMpP

Pekerjaan . Wrtasfwactg
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS |

Keterjangkauan Harga

S [RG | TS | st8

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

Vv

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produ

k

4

Saya menilai bahwa kualitas Surya
Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

Lokasi

SS { S TRG [ TS [sTS

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

v

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus

dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

Kriteria Penilaian

N
o Pernyataan SS| S [ RG] TS | STS

Pilihan Produk

Saya lebih memilih menjual Surya

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan L
produknya legal
2 Produk ini cukup diminati oleh v
~ | pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek

Merek Surya Coklat 16 sudah

23 | dikenal dan  dipercaya  oleh v
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek

24 | legal meskipun ada pilihan rokok v
ilegal yang lebih murah.

Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung

25 |dari distributor resmi karena | \/
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari

26 | sumber ilegal karena risikonya Vv

tinggi.

Waktu Pembelian

Saya biasa membeli saat stok mulai
menipis agar toko tetap terisi.

&

27

Pengiriman yang terlambat membuat |  /

&8 saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian

Saya membeli lebih banyak ketika v/
29 | ada promo atau potongan harga dari

distributor.
Metode Pembayaran

Saya lebih sering menggunakan v
30 | pembayaran tunai karena praktis dan

cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Narsa . P\, Ningrat Zebua
Umur : A6 Tahun
Jenis Kelamin . Laki-Law
Pendidikan Terakhir ~ : Smy
Pekerjaan D Wiraswasta

B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

Kriteria Penilaian

No Pernyataan SS | S [ RG | TS | sTS

Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual w7
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan W
rokok ilegal.

§8]

Saya harus menyesuaikan stok agar B
3 |tidak terlalu banyak karena harga %
Jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya
4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai vV’
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih L7
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual

6 produk rokok surya Coklat 16 yang v
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.
Saya mendapatkan manfaat
7 | tambahan seperti pengantaran rutin v
dan produk yang legal.
Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko Vs
8 |[lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya

9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal N\~
yang lebih murah.
Saya berharap ada strategi dari

10 perusahaan  untuk  menghadapi \/

persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

Lokasi

8S [ S TRG] TS [sTs

11

Lokasi  distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami Kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

|V

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

<

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

30

pembayaran tunai karena praktis dan

cepat.

No R ol Kriteria Penilaian
. SS | S | RG | TS | STS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya ||
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan \/
produknya legal |
2 Produk ini cukup diminati oleh \/
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh L7
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok v’
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung Y
25 | dari  distributor resmi  karena
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya W
tinggi.
Waktu Pembelian
27 Saya biasa membeli saat stok mulai L
menipis agar toko tetap terisi.
28 Pengiriman yang terlambat membuat | \ -
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari V/
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan V4
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : JUAM

Umur 37T THN

Jenis Kelamin LAV L Ak
Pendidikan Terakhir : g MRJAMA
Pekerjaan DWIRASWASTA

B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima Kkasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)

Kriteria Penilaian

No Pernyataan

SS | S | RG] TS | STS

Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
1 | masih bisa dijangkau untuk dijual N
kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga

2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan XA
rokok ilegal.
Saya harus menyesuaikan stok agar

3 | tidak terlalu banyak karena harga \/

jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya
4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai v
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang

5 lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih Vv
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual

produk rokok surya Coklat 16 yang \/
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
7 | tambahan seperti pengantaran rutin 4
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko
8 |lain yang menjual rokok ilegal \7/
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal 1P
yang lebih murah.

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi ki
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.

10
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

Kriteria Penilaian

Pernyataan
No ¥ SS | S [RG[ TS [ sTS

Lokasi
Lokasi distribusi CV. Pasifik e
11 | Ganisigaret cukup dekat dan mudah v
dijangkau dari toko saya.

Saya tidak mengalami kesulitan
12 | mengakses produk Surya Coklat 16 | s
karena lokasi distribusinya strategis.

Saya merasa lebih nyaman membeli
13 | dari distributor resmi dibandingkan v’
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

Saya dapat memesan/membeli
14 | produk sesuai kebutuhan tanpa A
banyak penundaan.

Saya pernah mengalami
15 keterlambatan pengirim?n, yang A A
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

Produk yang diterima dalam kondisi

G kemasan baik dan layak jual.

S

Saya merasa distribusi langsung oleh
17 | motoris memudahkan saya dalam

5

pembelian produk.
Bentuk distribusi
|g | pemesanan online saat ini  sangat VA
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.
Informasi

Saya mendapatkan informasi produk
19 | dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

N

Saya merasa kurang informasi
20 | tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.

S,
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

Kriteria Penilaian
taan
No Pernyata SS ‘ S i -t [ = |STS
Pilihan Produk
Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan Tl
produknya legal
2 Produk ini cukup diminati oleh W/
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh N

konsumen saya.

Saya lebih yakin menjual merek

24 | legal meskipun ada pilihan rokok P
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur

Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari distributor resmi  karena Ko™
pelayanannya cepat dan terjamin.

Saya menghindari membeli dari

26 | sumber ilegal karena risikonya Vg
tinggi.
Waktu Pembelian
27 Sayz} t'>iasa membeli saat §t9k mulai s
menipis agar toko tetap terisi.
8 Pengiriman yang terlambat membuat
saya harus mencari alternatif lain. V7

Jumlah Pembelian

Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari v
distributor.

Metode Pembayaran

Saya lebih sering menggunakan \/
30 | pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama i MY Tan Tet

Umur PS4 e

Jenis Kelamin : P”‘&MPV“"

Pendidikan Terakhir DoSMe

Pekerjaan D (W s was be
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
taan
F‘“ i SS | s | RG | Ts | sTS
F(eterjangkauan Harga

K

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

v

( 2

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

v

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai \/
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang
5 lebih murah, saya tetap memilih w

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

<

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.

225




DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
taan
F‘“ i SS | s | RG | Ts | sTS
F(eterjangkauan Harga

K

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

v

( 2

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga
jual ke konsumen cukup tinggi.

v

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai \/
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang
5 lebih murah, saya tetap memilih w

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

<

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S TRG [ TS [st1s

Pilihan Produk

legal meskipun ada pilihan rokok
ilegal yang lebih murah.

Saya lebih memilih menjual Surya
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan K
produknya legal
2o | Produk ini cukup diminati oleh | __~ |
pelanggan tetap saya. ‘
Pilihan Merek |
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 |dikenal dan  dipercaya  oleh| 5
konsumen saya. i
Saya lebih yakin menjual merek \
24

Pilihan Penyalur

25

Saya lebih suka membeli langsung
dari  distributor resmi karena
pelayanannya cepat dan terjamin.

26

Saya menghindari membeli dari
sumber ilegal karena risikonya
tinggi.

Waktu Pembelian

pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.

27 Sayq l?iasa membeli saat §t9k mulai | |~
menipis agar toko tetap terisi.

8 Pengiriman yang terlambat membuat v
saya harus mencari alternatif lain.

Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika

29 | ada promo atau potongan harga dari Vg
distributor.

Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan

30 e
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : Fa\'\ﬁe\'\w\o Lao W
Umur ©Ad
Jenis Kelamin i Lae - Lakd
Pendidikan Terakhir ]
Pekerjaan C Wiras wasta

B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

variabel Harga (X1)

Kriteria Penilaian

No Pernyataan sS [ S [RG ][ TS [ STS

Keterjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
! | masih bisa dijangkau untuk dijual |

kembali di toko saya.

Saya merasa terbebani karena harga
2 | produk ini lebih tinggi dibandingkan v
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
3 |tidak terlalu banyak karena harga s
jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produk

Saya menilai bahwa kualitas Surya
4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai W
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih W
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang \/
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat \/
7 | tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

Saya kesulitan bersaing dengan toko
8 |lain yang menjual rokok ilegal N
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
9 | Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal \"4
yang lebih murah.

Saya berharap ada strategi dari
10 perusahaan  untuk  menghadapi Ko
persaingan harga rokok Surya Coklat
16 dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian
SS S RG | TS | STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

——

&

Saya merasa lebih nyaman membel;
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

v
Vv’
v’

Waktu

14

Saya dapat memesan/membelj
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

N

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bent

uk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

S

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus

dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S TRG ] TS | STS

Pilihan Produk

Saya lebih memilih menjual Surya

21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan v’
produknya legal |
2 Produk ini cukup diminati oleh w’ j
pelanggan tetap saya. *
Pilihan Merek |
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh W
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok L]
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 | dari distributor resmi  karena v’
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya \/

tinggi.

Waktu Pembelian

27

Saya biasa membeli saat stok mulai
menipis agar toko tetap terisi.

28

Pengiriman yang terlambat membuat
saya harus mencari alternatif lain.

NS

Jum

lah Pembelian

29

Saya membeli lebih banyak ketika
ada promo atau potongan harga dari
distributor.

Metode Pembayaran

30

Saya lebih sering menggunakan
pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret
Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama : Fl\l‘hr GM/SS]A
Umur : _Z,G(/M"’

Jenis Kelamin ; (,(‘V(

Pendidikan Terakhir 5 &

Pekerjaan s ( (ResweY U
B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/l untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

Variabel Harga (X1)
Kriteria Penilaian
No
gl ss | 8 | RG| T8 | sTS
Keterjangkauan Harga

1

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

v/

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

3

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga

jual ke konsumen cukup tinggi.

v

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produ

Saya menilai bahwa kualitas Surya

produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

4 | Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.
Walaupun ada rokok ilegal yang
5 lebih murah, saya tetap memilih \/

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat

16 dengan rokok ilegal.

233




Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS [ S [RG | TS | STS

Lokasi

11

Lokasi  distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

ANRNAN

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

\

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

\

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

N

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

\

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

No PR RtaRD Kriteria Penilaian
R b S S Tl B T T O
Pilihan Produk
- 13:1&:1 lebih memilih menjuaIWSFrgla
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan v’
B produknya legal T I SN S
2 Produk ini cukup diminati oleh \/
pelanggan tetap saya.
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal dan  dipercaya  oleh \/
konsumen saya.
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok \/
ilegal yang lebih murah.
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
25 |dari distributor resmi  karena \/
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari \/
26 | sumber ilegal karena- risikonya
tinggi.
Waktu Pembelian
27 Saya biasa membeli saat stok mulai
menipis agar toko tetap terisi.
Pengiriman yang terlambat membuat
28 saya harus mencari alternatif lain. \/
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari v
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan
30 | pembayaran tunai karena praktis dan
cepat.
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Kuesioner Penelitian

Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret

Kota Gunungsitoli.

A. Identitas Responden

Nama :Vesi Wulandary
Umur : A1
Jenis Kelamin : Torempuan
Pendidikan Terakhir : SMA
Pekerjaan : Wiraswasto

B. Pengantar

Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat Siang,
Salam sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya,
Wei De Dong Tian, Salam kebajikan. Dalam rangka penyelesaian Skripsi.
Saya Yenoria Suwarni Laoli mahasiswi Universitas Nias Fakultas Ekonomi,
bermaksud melakukan penelitian ilmiah untuk penyusunan Skripsi dengan
judul "Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli". Sehubung dengan hal tersebut, Saya sangat mengharapkan
kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/I untuk meluangkan waktunya sejenak untuk
mengisi beberapa pernyataan pada kuesioner ini, setiap respon yang diberikan
akan dijaga kerahasiaannya. Tidak ada jawaban yang benar atau salah,
sehingga diharapkan tanggapan yang jujur sesuai dengan pengalaman dan
pandangan pribadi.

Atas perhatian dan kerja samanya saya ucapkan terima kasih.
Assalamu'alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh, Selamat siang, Salam
sejahtera bagi kita semua, Syalom, Oom Swastiastu, Namo Buddhaya, Wei
De Dong Tian, Salam kebajikan.
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Varia

DAFTAR PERNYATAAN / KUESIONER

bel Harga (X1)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S | RG| TS | STS

Kete

rjangkauan Harga

Menurut saya, harga Surya Coklat 16
masih bisa dijangkau untuk dijual
kembali di toko saya.

(§9]

Saya merasa terbebani karena harga
produk ini lebih tinggi dibandingkan
rokok ilegal.

Saya harus menyesuaikan stok agar
tidak terlalu banyak karena harga

jual ke konsumen cukup tinggi.

Kesesuaian Harga dengan Kualitas Produ

4

Saya menilai bahwa kualitas Surya
Coklat 16 cukup baik dan sesuai
dengan harganya.

Walaupun ada rokok ilegal yang
lebih murah, saya tetap memilih
produk ini karena kualitasnya lebih
baik.

Kesesuaian Harga dengan Manfaat

Saya merasa lebih aman menjual
produk rokok surya Coklat 16 yang
legal meskipun harganya sedikit
lebih mahal.

Saya mendapatkan manfaat
tambahan seperti pengantaran rutin
dan produk yang legal.

Daya Saing Harga

8

Saya kesulitan bersaing dengan toko
lain yang menjual rokok ilegal
dengan harga sangat murah.

Konsumen tetap membeli Surya
Coklat 16 meskipun ada rokok ilegal
yang lebih murah.

10

Saya berharap ada strategi dari
perusahaan  untuk  menghadapi
persaingan harga rokok Surya Coklat

16 _dengan rokok ilegal.
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Variabel Saluran Distribusi (X2)

No

Pernyataan

Kriteria Penilaian

SS | S [ RG] TS | STS

Lokasi

11

Lokasi distribusi CV. Pasifik
Ganisigaret cukup dekat dan mudah
dijangkau dari toko saya.

Vv

12

Saya tidak mengalami kesulitan
mengakses produk Surya Coklat 16
karena lokasi distribusinya strategis.

13

Saya merasa lebih nyaman membeli
dari distributor resmi dibandingkan
dengan sumber rokok ilegal.

Waktu

14

Saya dapat memesan/membeli
produk sesuai kebutuhan tanpa
banyak penundaan.

15

Saya pernah mengalami
keterlambatan  pengiriman, yang
membuat saya mempertimbangkan
produk lain.

Bentuk

16

Produk yang diterima dalam kondisi
kemasan baik dan layak jual.

17

Saya merasa distribusi langsung oleh
motoris memudahkan saya dalam
pembelian produk.

18

Bentuk distribusi
pemesanan online saat  ini  sangat
membantu karena saya tidak perlu
keluar toko untuk mencari produk.

Informasi

19

Saya mendapatkan informasi produk
dan harga dengan jelas dari pihak
perusahaan CV. Pasifik Ganisigaret.

20

Saya merasa kurang informasi
tentang kebijakan harga atau bonus
dari perusahaan.
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Variabel Keputusan Pembelian (Y)

Kriteria Penilaian
No Pernyataan SS S | RG | TS STS
Pilihan Produk I I
Saya lebih memilih menjual Surya P
21 | Coklat 16 karena harganya stabil dan
produknya legal SN - [Nt
2 Produk ini cukup diminati oleh V4
pelanggan tetap saya. [ B ey
Pilihan Merek
Merek Surya Coklat 16 sudah
23 | dikenal ~dan  dipercaya oleh 4
konsumen saya. I I
Saya lebih yakin menjual merek
24 | legal meskipun ada pilihan rokok vV
ilegal yang lebih murah. ]
Pilihan Penyalur
Saya lebih suka membeli langsung
75 | dari distributor ~ resmi  karena v
pelayanannya cepat dan terjamin.
Saya menghindari membeli dari
26 | sumber ilegal karena risikonya v
tinggi.
Waktu Pembelian
27 Saya biasa membeli saat stok mulai (2
=’ | menipis agar toko tetap terisi.
Pengiriman yang terlambat membuat
28 ; g g Vv
saya harus mencari alternatif lain.
Jumlah Pembelian
Saya membeli lebih banyak ketika
29 | ada promo atau potongan harga dari o
distributor.
Metode Pembayaran
Saya lebih sering menggunakan |
30 | pembayaran tunai karena praktis dan | V'
cepat.
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IDENTITAS RESPONDEN

No Umur Jenis Kelamin Pendidikan Terakhir Pekerjaan
1 34 Laki - Laki SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
2 55 Perempuan SMP / Sederajat Wiraswasta
3 29 Laki - Laki SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
4 28 Laki - Laki SMA / SMK/ Sederajat Wiraswasta
5 44 Perempuan SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
6 27 Laki - Laki SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
7 40 Laki - Laki SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
8 32 Perempuan SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
9 31 Perempuan Sarjana (S1) Wiraswasta
10 31 Laki - Laki Sarjana (S1) Wiraswasta
11 31 Perempuan Sarjana (S1) Wiraswasta
12 30 Perempuan SMA / SMK [/ Sederajat Wiraswasta
13 46 Laki - Laki SMP / Sederajat Wiraswasta
14 42 Perempuan SMP / Sederajat Wiraswasta
15 38 Perempuan Sarjana (S1) Wiraswasta
16 40 Laki - Laki SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
17 30 Laki - Laki Sarjana (S1) Wiraswasta
18 35 Perempuan SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
19 45 Laki - Laki SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
20 30 Perempuan Sarjana (S1) Wiraswasta
21 28 Perempuan Sarjana (S1) Wiraswasta
22 35 Perempuan Sarjana (S1) Wiraswasta
23 50 Laki - Laki SD / Sederajat Wiraswasta
24 43 Perempuan SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
25 30 Laki - Laki Sarjana (S1) Wiraswasta
26 39 Perempuan SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
27 42 Laki - Laki SMA / SMK [/ Sederajat Wiraswasta
28 46 Laki - Laki SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
29 42 Laki - Laki SMP / Sederajat Wiraswasta
30 46 Laki - Laki SMA / SMK [/ Sederajat Wiraswasta
31 37 Laki - Laki Sarjana (S1) Wiraswasta
32 54 Perempuan SMP / Sederajat Wiraswasta
33 41 Laki - Laki Sarjana (S1) Wiraswasta
34 30 Laki - Laki Sarjana (S1) Wiraswasta
35 31 Perempuan SMA / SMK / Sederajat Wiraswasta
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Tabulasi Data Uji 35 Responden

Total

40
29
45

44
35
28
29
26

34
45

43

48

43

42

36

45

41

33
38
32

44
42

35
40
33
34
33
32

32

37

31

36

35
31

44

P10

P9

P8

P7

P6

Skor Tiap Item
P5

P4

P3

P2

P1

NO

10
11
12
13
14
15
16
17
18
19
20
21

22

23
24
25
26
27
28
29
30
31

32
33
34
35
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Total

43

42

43

45

39
44
43

29
42

28
41

46

38
40

35

40
46

41

42

35

42

40

37
35

35

34
35
31

35

37

34
42

44
45

40

P20

P19

P18

P17

P16

P15

Skor Tiap Item

P14

P13

P12

P11

NO

10
11
12
13
14
15
16
17
18
19
20
21

22
23
24
25
26
27
28
29
30
31

32

33
34
35
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Total

43

29
41

48

36

30
35
31

40

33
42

48

36

35

30
47

48

38
31

43

45

47

43

49

43

39
34
38
44
43

36

43

32

45

42

P30

P29

P28

P27

P26

P25

Skor Tiap Item

P24

P23

P22

P21

NO

10
11
12
13
14
15
16
17
18
19
20
21

22
23
24
25

26
27
28
29
30
31

32

33
34

35
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KARAKTERISTIK RESPONDEN

Umur
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid 25-30 9 25.7 25.7 25.7
31-35 8 22.9 22.9 48.6
36-40 5 14.3 14.3 62.9
41-45 7 20.0 20.0 82.9
46-50 4 11.4 11.4 94.3
51-55 2 5.7 5.7 100.0
Total 35 100.0 100.0
Jenis Kelamin
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid Laki-Laki 19 54.3 54.3 54.3
Perempuan 16 45.7 45.7 100.0
Total 35 100.0 100.0
Pendidikan Terakhir
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid SD / Sederajat 1 2.9 2.9 2.9
SMP / Sederajat 5 14.3 14.3 17.1
SMA / SMK / Sederajat 17 48.6 48.6 65.7
Sarjana (S1) 12 34.2 34.3 100.0
Total 35 100.0 100.0
Pekerjaan
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid Wiraswasta 35 100.0 100.0 100.0
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HASIL UJI VALIDITAS

Correlations

PL P2 P3 P4 P5 P66 P7 P8 P9 P10 Total

P1  Pearson Correlation 1 -128 -170 .390° .603° 516 .085 .095 .423° .204 572
Sig. (2-tailed) 464 329 021 .000 .002 .628 .587 .011 .241 .000

N 3% 3 3 35 35 35 3 35 35 35 35

P2  Pearson Correlation  -.128 1 497 -021 -163 -032 .451° 639" .046 .268 .481
Sig. (2-tailed) 464 002 .903 .350 .857 .007 .000 .793 .120 .003

N 35 3 3 3B 3B 35 35 3B 35 35 35

P3  Pearson Correlation -.170 .497 1 .159 .031 .011 573" .353° .113 .143 452
Sig. (2-tailed) 329 .002 361 .859 .950 .000 .037 .518 .413 .006

N 3 3 3 35 335 35 35 35 35 35 35

P4  Pearson Correlation .390° -.021 .159 1 453" 409" 275 .027 .163 .180 .518"
Sig. (2-tailed) 021 .903 .361 006 .015 .110 .876 .351 .300 .001

N 3% 3 3 35 35 35 3 35 35 35 35

P5  Pearson Correlation .603" -.163 .031 .453 1 .725° 289 -166 .676 .005 .641
Sig. (2-tailed) 000 .350 .859 .006 000 .093 .340 .000 .975 .000

N 3% 3 3 35 35 35 3 35 35 35 35

P6  Pearson Correlation .516 -.032 .011 .409° .725 1 .134 -036 .462° .050 .577
Sig. (2-tailed) 002 857 .950 .015 .000 442 838 .005 .776 .000

N 35 3 3 35 35 35 3 35 35 35 35

P7  Pearson Correlation  .085 .451° 573" 275 .289 .134 1 273 312 .226 .634
Sig. (2-tailed) 628 .007 .000 .110 .093 .442 112 .068 .191 .000

N 35 3 3 3B 3B 35 35 35 35 35 35

P8  Pearson Correlation  .095 .639° .353° .027 -.166 -.036 .273 1 -.041 .325 .480"
Sig. (2-tailed) 587 .000 .037 .876 .340 .838 .112 817 .057 .004

N 35 3 3 35 35 35 35 35 35 35 35

P9  Pearson Correlation .423° .046 .113 .163 .676 .462° .312 -.041 1 .114 632
Sig. (2-tailed) 011 .793 518 .351 .000 .005 .068 .817 516 .000

N 3% 3 3 35 335 35 3 35 35 35 35

245



P10 Pearson Correlation .204 268 .143 .180 .005 .050 .226 .325 .114 1 .452
Sig. (2-tailed) 241 120 .413 300 .975 .776 .191 .057 .516 .006
N 35 3 3 35 35 35 35 35 35 35 35
Total Pearson Correlation 572" .481° .452° 518" .641° 577 .634  .480° .632° .452° 1
Sig. (2-tailed) .000 .003 .006 .001 .000 .000 .000 .004 .000 .006
N 35 3 3 35 35 35 35 35 35 35 35
*. Correlation is significant at the 0.05 level (2-tailed).
**_Correlation is significant at the 0.01 level (2-tailed).
Correlations
P11 P12 P13 P14 P15 P16 P17 P18 P19 P20 Total
P11 Pearson Correlation 1 .602° 221 .427° .007 .487 .008 .221 .475 .104 577
Sig. (2-tailed) 000 .202 .011 .967 .003 .964 .201 .004 .551 .000
N 35 3% 3 3 3B 3 335 35 35 35 35
P12 Pearson Correlation .602" 1 602" .455° 120 .292 .087 .354° .328 .111 .650"
Sig. (2-tailed) .000 .000 .006 .492 .089 .620 .037 .055 .524 .000
N 35 3 3 3 3B 3 335 35 35 35 35
P13 Pearson Correlation  .221 .602" 1 .487° 137 .336  .386  .402° .249 .005 .593
Sig. (2-tailed) 202 .000 003 433 .048 .022 .017 .150 .978 .000
N 35 3 3 335 3 35 35 35 35 35 35
P14 Pearson Correlation .427  .455 .487 1 .065 5000 .231 .612° .455 -.094 .608
Sig. (2-tailed) 011 .006 .003 710 .002 .182 .000 .006 .592 .000
N 35 3 3 35 35 35 35 35 35 35 35
P15 Pearson Correlation  .007 .120 .137 .065 1 -032 .476 -036 -.131 .490 .540"
Sig. (2-tailed) 967 .492 .433 .710 853 .004 .837 .455 .003 .001
N 35 3 3 35 3 35 35 35 35 35 35
P16 Pearson Correlation .487° .292 .336  .500° -.032 1 .060 .465 541" -101 .514
Sig. (2-tailed) .003 .089 .048 .002 .853 732 .005 .001 .565 .002
N 3 3% 3 3 3B 3 33 35 35 35 35
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P17 Pearson Correlation  .008 .087 .386 .231 .476 .060 1 .101 .154 .367° 549"
Sig. (2-tailed) 964 620 .022 .182 .004 .732 565 .376 .030 .001
N 35 3 3 35 35 35 35 35 35 35 35
P18 Pearson Correlation  .221 .354° .402° 612" -.036 .465 .101 1 .499° -035 .520°
Sig. (2-tailed) 201 .037 .017 .000 .837 .005 .565 002 .844 .001
N 35 3 3 35 35 35 35 35 35 35 35
P19 Pearson Correlation  .475 .328 .249 .455 -131 .541° .154 .499 1 .065 .535
Sig. (2-tailed) 004 .055 .150 .006 .455 .001 .376 .002 710 .001
N 35 3% 3 3 3B 3 335 35 35 35 35
P20 Pearson Correlation  .104 111 .005 -.094 .490° -.101 .367 -.035 .065 1 506
Sig. (2-tailed) 551 524 978 592 .003 .565 .030 .844 .710 .002
N 35 3 3 33 3B 35 335 35 35 35 35
Total Pearson Correlation .577° .650° .593" .608" .540° 514" .549° 520" .535 .506 1
Sig. (2-tailed) 000 .000 .000 .000 .001 .002 .001 .001 .001 .002
N 35 3 3 35 35 35 35 35 35 35 35
**_Correlation is significant at the 0.01 level (2-tailed).
*, Correlation is significant at the 0.05 level (2-tailed).
Correlations
P21 P22 P23 P24 P25 P26 P27 P28 P29 P30 Total
P21 Pearson Correlation 1 .234 225 431" .247 353 398 .395 .377 .295 .639
Sig. (2-tailed) 176 194 .010 .153 .037 .018 .019 .025 .085 .000
N 35 3 3 35 35 35 35 35 35 35 35
P22 Pearson Correlation  .234 1 .368° .505 .548° 527 158 .412° 357 312 .715
Sig. (2-tailed) 176 030 .002 .001 .001 .365 .014 .035 .068 .000
N 35 3 3 35 3 35 35 35 35 35 35
P23 Pearson Correlation  .225 .368" 1 433 .408" .388° 577" 256 .183 .109 .568
Sig. (2-tailed) 194 .030 009 .015 .021 .000 .138 .292 .533 .000
N 3 3% 3 3 3B 3 33 35 35 35 35
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P24

P25

P26

P27

P28

P29

P30

Total

Pearson Correlation

Sig. (2-tailed)
N

Pearson Correlation

Sig. (2-tailed)
N

Pearson Correlation

Sig. (2-tailed)
N

Pearson Correlation

Sig. (2-tailed)
N

Pearson Correlation

Sig. (2-tailed)
N

Pearson Correlation

Sig. (2-tailed)
N

Pearson Correlation

Sig. (2-tailed)
N

Pearson Correlation

Sig. (2-tailed)
N

431

.010
35
247

.153
35

.353

.037
35

.398

.018
35

395

.019
35

377

.025
35
.295

.085
35

639"

.000
35

505"

.002
35

.548

.001
35

527

.001
35
.158

.365
35

412

.014
35

357"

.035
35
312

.068
35

715

.000
35

433

.009
35

.408

.015
35

.388

.021
35

577

.000
35
.256

.138
35
.183

.292
35
.109

.533
35

568"

.000
35

35

.658

.000
35

.677

.000
35

403

.016
35
.275

.110
35
.286

.096
35
.245

157
35

799

.000
35

658"

.000
35

35

642"

.000
35

.380°

.024
35
.237

.170
35
.299

.081
35
.094

.592
35

706"

.000
35

677

.000
35

642"

.000
35

35
317

.064
35
.160

.358
35

.335

.049
35
.143

411
35

731"

.000
35

403

.016
35

.380"

.024
35
317

.064
35

35
.082

.640
35

370"

.029
35
.051

72
35

536"

.001
35

275

.110
35
.237

170
35
.160

.358
35
.082

.640
35

35
146

403
35

481"

.003
35

535"

.001
35

.286

.096
35
.299

.081
35

.335

.049
35

.370

.029
35
.146

403
35

35

605"

.000
35

607"

.000
35

.245

157
35
.094

.592
35
.143

411
35
.051

772
35

481"

.003
35

605"

.000
35

35

519"

.001
35

799"

.000
35

706

.000
35

731

.000
35

.536

.001
35

535"

.001
35

607"

.000
35

519

.001
35

35

**_Correlation is significant at the 0.01 level (2-tailed).

*, Correlation is significant at the 0.05 level (2-tailed).
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HASIL UJI RELIABILITAS
Variabel Harga (X1)

Reliability Statistics
Cronbach's
Alpha Based on
Cronbach's Standardized
Alpha ltems N of Items

.720 .739 10

Variabel Saluran Distribusi (X2)

Reliability Statistics
Cronbach's
Alpha Based on
Cronbach's Standardized
Alpha Iltems N of Items
.710 776 10

Variabel Keputusan Pembelian (Y)

Reliability Statistics
Cronbach's
Alpha Based on
Cronbach's Standardized
Alpha Iltems N of Iltems

.834 .838 10
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Hasil Uji Normalitas

HASIL UJI ASUMSI KLASIK

One-Sample Kolmogorov-Smirnov Test

Unstandardized

Residual

N 35
Normal Parameters®” Mean .0000000

Std. Deviation 1.65290151
Most Extreme Differences Absolute .118

Positive 118

Negative -.084
Test Statistic .118
Asymp. Sig. (2-tailed) .200%¢
a. Test distribution is Normal.
b. Calculated from data.
c. Lilliefors Significance Correction.
d. This is a lower bound of the true significance.
Hasil Uji Multikolinieritas

Coefficients?
Unstandardized Standardized Collinearity
Coefficients Coefficients Statistics
: Std.
‘ Model B Error Beta t Sig. Tolerance VIF
1 (Constant) 14528 2.724 5334 .000
: Harga 476 .052 782 9.217 .000 928 1.077
Saluran 195 .064 258 3.045 005 928 1.077
Distribusi

: a. Dependent Variable: Keputusan Pembelian

Hasil Uji Heteroskedasititas

Scatterplot

Dependent Variable: Keputusan Pembelian

Regression Studentized Residual

Regression Standardized Predicted Value
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HASIL UJI KOEFISIEN KORELASI SEDERHANA DAN BERGANDA

Variabel Harga (X1) dan Keputusan Pembelian (Y)

Correlations

Keputusan
Harga Pembelian
Harga Pearson Correlation 1 851"
Sig. (2-tailed) .000
N 35 35
Keputusan Pembelian Pearson Correlation 851" 1
Sig. (2-tailed) .000
N 35 35

**_Correlation is significant at the 0.01 level (2-tailed).

Variabel Saluran Distribusi (X2) dan Keputusan Pembelian (Y)

Correlations

Saluran Keputusan
Distribusi Pembelian
Saluran Distribusi Pearson Correlation 1 468"
Sig. (2-tailed) .005
N 35 35
Keputusan Pembelian  Pearson Correlation 468" 1
Sig. (2-tailed) .005
N 35 35

**_Correlation is significant at the 0.01 level (2-tailed).

Variabel Harga (X1) dan Saluran Distribusi (X2) Terhadap Keputusan
Pembelian (Y)

J

Model Summary ‘
Change Statistics

ALY e Std. Error
Model. R Sr_ Ainnide [ ot | el | oy | SI9F
A SQUAre  eotimate  —aYa®  Change Change
Change
1 887 786 T73 1.70377 .786 58873 2 32 000

a. Predictors: (Constant), Saluran Distribusi, Harga
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HASIL UJI REGRESI SEDERHANA DAN BERGANDA

Variabel Harga (X1) dan Keputusan Pembelian (Y)
Coefficients?
Standardized

Unstandardized Coefficients Coefficients
Model B Std. Error Beta t Sig.
1 (Constant) 20.581 2.083 9.882 .000
Harga .518 .056 .851 9.313 .000

a. Dependent Variable: Saluran Distribusi

Variabel Saluran Distribusi (X2) dan Keputusan Pembelian (Y)

Coefficients?
Standardized

Unstandardized Coefficients  Coefficients

Model B Std. Error Beta t Sig.
1 (Constant) 25.955 4.566 5.685 .000
Saluran Distribusi .353 116 .468 3.041 .005

a. Dependent Variable: Keputusan Pembelian

Variabel Harga (X1) dan Saluran Distribusi (X2) Terhadap Keputusan
Pembelian (Y)

Coefficients?
Standardized

Unstandardized Coefficients  Coefficients

Model B Std. Error Beta t Sig.

1 (Constant) 14.528 2.724 5.334 .000
Harga 476 .052 .782 9.217 .000
Saluran Distribusi 195 .064 .258 3.045 .005

a. Dependent Variable: Keputusan Pembelian
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HASIL UJI DETERMINASI, UJI T, DAN UJI F
Hasil Uji Determinasu R?

Model Summary
Adjusted R Std. Error of the
Model R R Square Square Estimate
1 .887°% .786 773 1.70377

a. Predictors: (Constant), Saluran Distribusi, Harga

Hasil Uji T
Coefficients?®
Standardized
Unstandardized Coefficients ~ Coefficients
Model B Std. Error Beta t Sig.
1 (Constant) 14.528 2.724 5.334 .000
Harga 476 .052 .782 9.217 .000
Saluran Distribusi .195 .064 .258 3.045 .005
a. Dependent Variable: Keputusan Pembelian
Hasil Uji F
ANOVA?
Model Sum of Squares df Mean Square F Sig.
1 Regression 341.795 2 170.897 58.873 .000"
Residual 92.891 32 2.903
Total 434.686 34

a. Dependent Variable: Keputusan Pembelian

b. Predictors: (Constant), Saluran Distribusi, Harga
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TABEL NILAIr

Tabel Nilai-nilai r Product Moment

N Taraf Signifikansi N Taraf Signifikansi
5% 1% 5% 1%
3 0,997 0,999 38 0,320 0,413
4 0,950 0,990 39 0,316 0,408
5 0,878 0,959 40 0,312 0,403
6 0,811 0,917 41 0,308 0,398
7 0,754 0,874 42 0,304 0,393
8 0,707 0,834 43 0,301 0,389
9 0,666 0,798 44 0,297 0,384
10 0,632 0,765 45 0,294 0,380
11 0,602 0,735 46 0,291 0,376
12 0,576 0,708 47 0,288 0,372
13 0,553 0,684 48 0,284 0,368
14 0,532 0,661 49 0,281 0,364
15 0,514 0,641 50 0,279 0,361
16 0,497 0,623 55 0,266 0,345
17 0,482 0,606 60 0,254 0,330
18 0,468 0,590 65 0,244 0,317
19 0,456 0,575 70 0,235 0,306
20 0,444 0,561 75 0,227 0,296
21 0,433 0,549 80 0,220 0,286
22 0,423 0,537 85 0,213 0,278
23 0,413 0,526 90 0,207 0,270
24 0,404 0,515 95 0,202 0,263
25 0,396 0,505 100 0,195 0,256
26 0,388 0,496 125 0,176 0,230
27 0,381 0,487 150 0,159 0,210
28 0,374 0,478 175 0,148 0,194
29 0,367 0,470 200 0,138 0,181
30 0,361 0,463 300 0,113 0,148
31 0,355 0,456 400 0,098 0,128
32 0,349 0,449 500 0,088 0,115
33 0,344 0,442 600 0,080 0,105
34 0.339 0,436 700 0,074 0,097
35 0,334 0,430 800 0,070 0,091
36 0,329 0,424 900 0,065 0,086
37 0,325 0,418 1000 0,062 0,081
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Tabel t

d.f. TINGKAT SIGNIFIKANSI

dua sisi | 20% 10% | 5% 2% 1% 0,2% 0,1%
satu sisi | 10% 5% 2,5% 1% 0,5% 0,1% 0,05%
1 3,078 | 6,314 | 12,706 | 31,821 | 63,657 | 318,309 | 636,619
2 1,886 | 2,920 |4,303 6,965 9,925 22,327 31,599
3 1,638 |2,353 | 3,182 4,541 5,841 10,215 12,924
4 1,533 [ 2,132 | 2,776 3,747 4,604 7,173 8,610
5 1,476 |2,015 |2,571 3,365 4,032 5,893 6,869
6 1,440 | 1,943 | 2,447 3,143 3,707 5,208 5,959
7 1,415 | 1,895 |2,365 2,998 3,499 4,785 5,408
8 1,397 | 1,860 | 2,306 2,896 3,355 4,501 5,041
9 1,383 | 1,833 | 2,262 2,821 3,250 4,297 4,781
10 1,372 | 1,812 | 2,228 2,764 3,169 4,144 4,587
11 1,363 | 1,796 | 2,201 2,718 3,106 4,025 4,437
12 1,356 |1,782 | 2,179 2,681 3,055 3,930 4,318
13 1,350 | 1,771 | 2,160 2,650 3,012 3,852 4,221
14 1,345 | 1,761 |2,145 2,624 2,977 3,787 4,140
15 1,341 | 1,753 | 2,131 2,602 2,947 3,733 4,073
16 1,337 | 1,746 | 2,120 2,583 2,921 3,686 4,015
17 1,333 | 1,740 | 2,110 2,567 2,898 3,646 3,965
18 1,330 | 1,734 | 2,101 2,552 2,878 3,610 3,922
19 1,328 | 1,729 | 2,093 2,539 2,861 3,579 3,883
20 1,325 | 1,725 | 2,086 2,528 2,845 3,552 3,850
21 1,323 | 1,721 | 2,080 2,518 2,831 3527 3,819
22 1,321 | 1,717 | 2,074 2,508 2,819 3,505 3,792
23 1,319 | 1,714 | 2,069 2,500 2,807 3,485 3,768
24 1,318 | 1,711 | 2,064 2,492 2,797 3,467 3,745
25 1,316 | 1,708 | 2,060 2,485 2,787 3,450 3,725
26 1,315 | 1,706 | 2,056 2,479 2,779 3,435 3,707
27 1,314 | 1,703 | 2,052 2,473 2,771 3,421 3,690
28 1,313 | 1,701 | 2,048 2,467 2,763 3,408 3,674
29 1,311 | 1,699 |2,045 2,462 2,756 3,396 3,659
30 1,310 | 1,697 | 2,042 2,457 2,750 3,385 3,646
31 1,309 | 1.696 | 2,040 2,453 2,744 3,375 3,633
32 1,309 1,694 2,037 2,449 2,738 3,365 3,622
33 1,308 | 1,692 |2,035 2,445 2,733 3,356 3,611
34 1,307 | 1,691 | 2,032 2,441 2,728 3,348 3,601
35 1,306 | 1,690 | 2,030 2,438 2,724 3,340 3,591
36 1,306 | 1,688 | 2,028 2,434 2,719 3,333 3,582
37 1,305 | 1,687 | 2,026 2,431 2,715 3,326 3,574
38 1,304 | 1,686 |2,024 2,429 2,712 3,319 3,566
39 1,304 | 1,685 |2,023 2,426 2,708 3,313 3,558
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TABEL F

Titik Persentase Distribusi F untuk Probabilita = 0,05

df untuk pembilang (N1)

df untuk
penyeb

(N2) 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 1" 12 13 14 15
1 161 199 | 216 | 225 230 234 | 237 | 239 | 241 242 | 243 | 244 245 | 245 | 246
2| 1851 | 19.00 | 19.16 | 19.25 | 19.30 | 19.33 | 19.35 | 19.37 | 19.38 | 19.40 | 19.40 | 19.41 [ 19.42 | 19.42 | 1943
31013 | 955 | 928 | 912 | 9.01 894 | 889 | 885 881 879 | 876 | 874 873 | 871 8.70
4| 711 694 | 659 | 639 | 626 | 6.16 | 609 | 6.04 | 6.00 | 59 | 594 | 591 589 | 587 | 5.86
5| 661 579 | 541 5.19 505 | 495 | 488 | 482 | 477 | 474 | 470 | 468 | 466 | 464 | 462
6| 599 | 514 | 476 | 453 | 439 | 428 | 421 415 | 410 | 406 | 403 | 400 ( 398 | 396 | 394
7| 559 | 474 | 435 | 412 | 397 | 387 | 379 | 373 | 368 | 364 | 360 | 357 | 355| 353 | 351
8| 532 446 | 407 | 384 369 | 358 | 350| 344 | 339 | 335 | 33 328 | 326 | 324 3.22
9| 512 426 | 386 | 363 | 348 | 337 | 329 | 323 | 318 314 | 310 307 | 305| 3.03| 3.01
10| 496 | 410 | 3.71 348 333 | 322 | 314 | 307 | 3.02| 298| 294 | 29 289 | 286 | 285
" 484 | 398 | 359 | 336 320 | 3.09| 3.01 295 | 290 | 285 | 282 | 279 276 | 274 | 272
12| 475 | 389 | 349 | 326 3 3.00 | 291 285 | 280 | 275 | 272 | 269 266 | 264 | 262
13| 467 | 3.81 KX 3.18 303 | 292 | 283| 277 | 27 267 | 263 | 260 258 | 255 | 253
14| 460 | 374 | 334 | 311 | 296 | 285| 276 | 270 | 265 | 260 | 257 | 253 | 251 | 248 | 246
15| 454 368 | 329 306 | 290 | 279 | 27 264 ( 259 | 254 | 251 248 | 245 | 242 | 240
16| 449 | 363 | 324 | 301 | 285 274 | 266 | 259 | 254 | 249 | 246 | 242 | 240 | 237 235
17| 445| 359 | 320 | 296 2.81 270 | 261 255 | 249 | 245 | 241 238 | 235 | 233 | 2.3
18| 441 355 | 316 | 293 277 | 266 | 258 | 251 246 | 241 237 234 | 231 229 | 227
19| 438 | 352 | 313 | 290 | 274 | 263 | 254 | 248 | 242 | 238 | 234 | 231 | 228| 226 | 223
20| 435 349 | 310 | 287 | 27 260 | 251 245 239 | 235 | 231 228 | 225 | 222 220
21 432 | 347 | 307 | 284 | 268 | 257 | 249 | 242 | 237 | 232 | 228 | 225 222 | 220 | 218
22| 430 | 344 | 305 | 282 266 | 255 | 246 | 240 | 234 | 230 | 226 | 223 | 220 | 217 | 215
23| 428 | 342 | 3.03| 280 | 264 | 253 | 244 | 237 232 | 227 | 224 220 218 | 215 213
24| 426 | 340 | 3.01 | 278 | 262 | 251 | 242 | 236 | 230 | 225| 222 | 218 | 215| 213 | 211
25| 424 | 339 | 299 276 260 | 249 | 240 | 234 | 228 | 224 | 220 | 216 | 214 | 211 2,09
26 | 423 337 | 298| 274 259 | 247 | 239 | 232 227 | 222 | 218 215 212 | 209 | 2.07
27 | 421 335 | 296 | 273 | 257 | 246 | 237 | 231 225| 220 | 217 | 213 | 210 | 208 | 206
28| 420 | 334 | 295 | 27 256 | 245 | 236 | 229 | 224 | 219 | 215 212 | 209 | 206 [ 2.04
29| 418 | 333 | 293 | 270 | 255 243 | 235| 228 | 222 | 218| 214 | 210 | 208 | 205 2.03
30| 417 | 332 | 292 | 269 | 253 242 | 233 | 227 | 221 | 216| 213 | 2.09| 206 | 204 [ 201
31| 416 | 330 | 291 | 268 | 252 241 | 232 | 225 220 | 215| 211 | 208 | 205 203 | 2.00
32| 415 | 329 | 290 | 267 ( 251 | 240 | 231 | 224 | 219 | 214 | 210 | 207 | 204 | 201 | 1.99
33| 414 | 328 | 289 | 266 ( 250 239 | 230 | 223 | 218 | 213 | 209 | 206 | 203 | 200 1.98
34| 413 328 | 288 | 265 | 249 238 | 229 | 223 217 | 212 | 2,08 | 2,05 202 1.99 1.97
35| 412 327 | 287 | 264 249 | 237 | 229 | 222 216 | 211 207 | 204 201 1.99 1.96
36| 411 | 326 | 287 | 263 248 236 | 228 | 221 | 215| 211 | 207 | 203 | 200 | 1.98 | 1.95
37| 411 325 | 286 | 263 | 247 | 236 | 227 | 220| 214 | 210 | 206 | 202 | 200 1.97 1.95
38| 410 324 | 285 | 262 | 246 235| 226 | 219 214 | 209 | 205 202 1.99 196 | 1.94
39| 409 | 324 | 285 | 261 246 234 | 226 | 219 | 213 | 208 | 204 | 2.01| 198 | 195 1.93
40 | 408 | 323 | 284 261 245 | 234 | 225 218 212 | 208 | 204 | 2.00 1.97 1.95 1.92
4 408 ( 323 | 283 | 260 | 244 233 | 224 | 217 212 | 207 | 203 | 2.00 1.97 1.94 1.92
42| 407 | 322 | 283 | 259 244 | 232 | 224 | 217 | 211 | 206 | 203 | 199 | 196 | 194 191
43| 407 | 3.21 282 | 259 | 243 232 | 223 | 216 211 206 | 202 1.99 1.96 1.93 1.91
44| 406 | 321 282 | 258 | 243 231 223 | 216 | 210 | 205 | 201 1.98 | 1.95 1.92 1.90
45| 406 | 320 | 281 | 258 [ 242 | 231 | 222 | 215| 210 | 205| 201 | 197 | 194 | 192 | 1.89

256




Lampiran 2. Foto Dokumentas

SIGARET |
T

257



258



PASIFIK GAN

w

259



& —PASIFIK XNISfGﬂf *

260



Lampiran 3. Pengajuan Judul Penelitian
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1. Saya yang bertanda tangan di bawah ini :
Nama : Yenoria Suwarni Laoli
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Jumlah SKS yang telah diselesaikan : 136 SKS
Dengan ini mengajukan Judul Rancangan Penelitian dan memohon kepada Bapak
kiranya dapat berkenan menyetujui salah satu judul yang saya ajukan di bawah ini :
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1 Terhadap Keputusan Pembelian Rokok Surya %) 4
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Analisis Bauran Harga dan Saluran Distribusi
2 Terhadap Keputusan Pembelian Rokok Surya
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Nama

NIM.
Program
Program Studi
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Tema

OUTLINE TOPIK PENELITIAN SKRIPSI

: Yenoria Suwarni Laoli
1 2321453

. Sarjana

: Manajemen

. Ekonomi

: Bauran Pemasaran

Judul

Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret,
Kota Gunungsitoli.

Fenomena

Berdasarkan observasi awal yang dilakukan oleh peneliti
beserta wawancara yang ditujukan langsung kepada pemilik CV.
Pasifik  Ganisigaret (Bapak Philip), peneliti menemukan
permasalahan yaitu karena adanya rokok ilegal penjualan rokok legal
pada CV. Pasifik Ganisigaret menurun yang disebabkan karena
adanya selisih harga cukai yang jauh atau harga rokok ilegal lebih
murah dibandingkan dengan harga rokok legal. Selain itu distribusi
produk yang dilakukan oleh perusahaan masih terbatas, dikarenakan
akses jalan yang kurang memadai yang menyebabkan sales motoris
mengalami kendala dalam menempuh lokasi yang dituju untuk
menawarkan atau menyalurkan produk ke distributor lokal.

Lokus

CV. Pasifik Ganisigaret

Alamat

JI. Diponegoro No. 129, Pasar Gunungsitoli, Kecamatan
Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli, Sumatera Utara, Indonesia.

Latar Belakang

Industri rokok adalah salah satu sektor yang memiliki
kontribusi besar terhadap perekonomian Indonesia, baik itu dari segi
pendapatan negara melalui pajak dan cukai maupun dalam membuka
peluang usaha bagi tenaga kerja. Tetapi, perubahan regulasi,
dinamika perilaku konsumen, dan tren kesehatan global telah
membawa tantangan besar bagi para pelaku usaha di industri ini.

Meluasnya rokok ilegal yang beredar di pasaran dipengaruhi
oleh perbedaan harga yang besar karena bea masuk. Rokok ilegal
tidak dikenakan pajak yang tinggi, sehingga konsumen terutama dari
ekonomi menengah ke bawah, lebih memilih produk ilegal dari pada
produk legal. Kondisi tersebut diperburuk dengan minimnya
pengawasan terhadap peredaran rokok ilegal, sehingga pasar untuk
rokok legal semakin tergerus. Kotler & Armstrong (2014)
menyatakan bahwa Indonesia adalah negara keempat yang paling
banyak mongkonsumsi rokok setelah negara Cina, Rusia, dan
Amerika Serikat. Rokok memiliki efek samping yang sangat
berbahaya dan bahkan dapat menyebabkan kematian, dengan
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400.000 orang meninggal setiap tahun di Indonesia karenanya.
Undang-Undang No. 36 tahun 2009 menetapkan peraturan
pemerintah tentang pengaman produk tembakau sebagai zat aditif
untuk mengurangi konsumsi rokok di Indonesia, dalam (Simanjuntak
Owen de Pinto, 2022).

Persaingan bisnis yang semakin ketat antar perusahaan
produsen barang dan jasa dalam menghasilkan produk, perusahaan
harus memperkenalkan dan memasarkan produknya kepada
pelanggan melalui promosi, penetapan harga, dan kualitas pelayanan
yang baik. Pemasaran adalah proses sosial yang membantu orang
memenuhi keinginan dan kebutuhannya dengan memproduksi dan
memperdagangkan barang dan jasa dengan orang lain (Sudoryono,

2016), menurut penelitian (Rahmadina & Mayvita, 2023). Pemasaran

memainkan peran penting dalam mewujudkan tujuan stratqgis
perusahaan yang efektif sangat penting untuk keberhasilan

perusahaan.
Salah satu konsep penting dalam pemasaran adalah bauran

pemasaran, yang mencakup komponen utama yang digunakan
perusahaan untuk memasarkan produknya : produk, harga, promosi,
dan distribusi. Semua komponen ini bekerja sama untuk mencapai
tujuan pemasaran perusahaan, seperti meningkatkan penjualan,
meningkatkan pangsa pasar, atau membangun loyalitas pelanggan.
Menurut Kotler dan Amstrong (2012:75), dalam (Sanjaya & Suriani,
2022), “bauran pemasaran adalah seperangkat alat pemasaran yang
digunakan perusahaan untuk terus menerus mencapai tujuan
perusahaannya di pasar sasaran”.

Harga merupakan komponen penting dalam bauran
pemasaran yang langsung memengaruhi pendapatan bisnis.
Keputusan harga yang tepat dapat memengaruhi daya saing produk
di pasar dan bagaimana pelanggan melihat nilai produk. Selain itu
harga sangat penting karena dapat mencerminkan nilai suatu produk,
menentukan profitabilitas, serta dapat mempengaruhi keputusan
konsumen.

Distribusi juga memastikan bahwa produk dapat sampai ke
pelanggan dengan cepat dan tepat waktu. Tanpa distribusi yang baik,
produk yang berkualitas sekalipun tidak akan dapat bersaing di pasar.

Ketika harga yang kompetitif dikombinasikan dengan
distribusi yang efektif, perusahaan dapat menciptakan keputusan
pembelian yang lebih efektif. Misalnya, produk dengan harga
terjangkau dan tersedia di banyak tempat memiliki daya tarik yang
tinggi bagi pelanggan.

Penelitian ini juga relevan karena dapat menjawab masalah
yang dihadapi perusahaan saat ini, memberikan informasi baru, dan
bermanfaat bagi masyarakat umum, khususnya dalam hal
pelr(lg:mbangan strategi pemasaran dan penegakan regulasi di industri
rokok.

CV. Pasifik Ganisigaret adalah salah satu bisnis yang
bergerak dibidang industri tembakau atau industri manufaktur rokok,
yang berlokasi di Jl. Diponegoro No. 129, Pasar Gunungsitoli,
Kecamatan Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli, Sumatera Utara,
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Indonesia. CV. Pasifik Ganisigaret menawarkan berbagai jenis rokok
mulai dari Surya Coklat 16, Surya Coklat 12, Gudang Garam 12,
Gudang Garam 16, Sampoerna 16, dan lain-lain. CV. Pasifik
Ganisigaret ini memiliki omset perbulan + Rp.1.034.548.000, dan
mempunyai 10 orang karyawan.

Berdasarkan observasi awal yang dilakukan oleh peneliti
serta wawancara langsung kepada pemilik CV. Pasifik Ganisigaret
(Bapak Philip), ditemukan beberapa fenomena terkait rokok ilegal
dan distribusi produk yang masih kurang, di mana rokok ilegal
menawarkan harga yang jauh lebih murah dibandingkan dengan
harga rokok legal sehingga menyebabkan penjualan produk
khususnya rokok Surya Coklat 16 dari CV. Pasifik Ganisigaret
mengalami penurunan. Hal ini dibuktikan dari pendapatan penjualan
produk rokok Surya Coklat 16 di mana penjualan pada bulan
Agustus 2024 adalah Rp. 574.473.000 dan pada bulan September
2024 sebesar Rp. 540.743.500, sehingga mengalami penurunan
sebesar Rp. 33.729.500. Selain itu distribusi produk yang dilakukan
oleh perusahaan masih terbatas dikarenakan akses jalan yang kurang
memadai yang menyebabkan sales motoris mengalami kendala
dalam menempuh lokasi yang dituju untuk menawarkan atau
menyalurkan produk ke distributor lokal.

Berdasarkan fenomena-fenomena tersebut, maka peneliti
tertarik mengangkat judul “Pengaruh Harga dan Saluran
Distribusi Terhadap Keputusan Pembelian Rokok Surya Coklat
16 di CV. Pasifik Ganisigaret, Kota Gunungsitoli”.

Perumusan Masalah

Berdasarkan latar belakang di atas, maka peneliti merumuskan

beberapa masalah yang akan diteliti sebagai berikut :

1. Apakah harga berpengaruh terhadap keputusan pembelian produk
rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret, kota
Gunungsitoli?

2. Apakah saluran distribusi berpengaruh terhadap keputusan
pembelian produk rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik
Ganisigaret, kota Gunungsitoli?

Tujuan Penelitian

Dengan rumusan masalah di atas maka tujuan dari penelitian ini

adalah sebagai berikut :

1. Untuk mengetahui pengaruh harga terhadap keputusan pembelian
produk rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret, kota
Gunungsitoli.

2. Untuk mengetahui pengaruh saluran distribusi terhadap keputusan
pembelian produk rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik
Ganisigaret, kota Gunungsitoli.

Metode Penelitian

Menurut Prof. Dr. Sugiyono (2017:2), metode penelitian
adalah cara ilmiah untuk mendapatkan data dengan fwyjuan dan
kegunaan tertentu. Cara ilmiah, data, tyuan, dan kegunaan adalah
empat kata kunci utama dalam penelitian ilmiah. Metode ilmiah
harus sistematis, empiris, rasional, dan masuk akal. Secara umum,
ada tiga kategori tujuan penelitian yaitu penemuan, pembuktian, dan
pengembangan.

Dalam penelitian ini, peneliti menggunakan penelitian

kuantitatif. Menurut Prof. Dr. Sugiyono (2017:7), menyatakan bahwa |
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metode kuantitatif disebut sebagai metode positivistik karena
berlandaskan pada filsafat positivisme. Metode ini sebagai metode
ilmiah/scientific karena telah memenuhi kaidah-kaidah ilmiah yaitu
konkrit/empiris, obyektif, terukur, rasional, dan sistematis. Metode
ini digunakan untuk meneliti pada populasi atau sampel tertentu,
pengumpulan data menggunakan instrument penelitian, analisis data
bersifat kuantitatif/statistik, dengan tujuan untuk menguji hipotesis

yang telah ditetapkan.
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* Perbaiki format cover

* Buat kata pengantar

* Buat daftar isi

* Perbaiki spasi baik spasi judul ke
subjudul dan juga perhatikan tata tulis
keterawng preposisi

* Halaman tidak usah ditulis disetiap
Bab, namun tetawp dihitung

« Daftar pustaka dibuat, semua
sumber/referensi masuk daftar
pustaka

* Perbaiki manfaat penelitian

* Penelitian terdahulu dibuat minimal 5

* Buat sistematika penulisan

07 Mar 2025 12:32:32

* Perbaiki kata pengantar

* Urutkan daftar pustaka. Referensi dari
buku diutamakan

* Tambahkan sistematika penulisan

08 Mar 2025 11:48:25

* Tambahkan lampiran di daftar isi

* Daftar tabel tidak usah dibuat halaman

« Perbaiki daftar pustaka (kelompokkan
sesuai prioritas)

File Skripsi
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Teori di Bab 2, diurutkan sesuai variabel
Minimal 6 subjudul dan di bagian terakhir
indikator menurut para ahli

Tata tulis kurang dari 5 baris dan mulai
dari 5 baris diperbaiki

Kerangka berpikir diperbaiki

Hipotesis O dihapus apabila hasil
penelitian terdahulu berpengaruh secara
signifikan

Penelitian terdahulu spasi 1

Daftar perpustakaan ditambah (paling
lam tahun terbit 10 tahun terakhir untuk
buku dan 5 tahun terakhir untuk jurnal)

Skripsi

12 Mar 2025 12:05:47

Bab 2 (2)

* Subbab dikembangkan

* Format penulisan kutipan diperbaiki

* Konsisten dengan jarak antar subjudul
* Penelitian terdahulu dibuat justified

* Hipotesis dilengkapi

18 Mar 2025 15:55:06

Bab 2 (3)

» Jarak subjudul dan sub-subjudul
dibedakan

« Rapikan tulisan di hasil penelitian (jangan
jarak terlalu panjang kosong)

* Format penulisan kutipan diperbaiki

+ Konsisten dengan jarak antar subjudul

* Penelitian terdahulu dibuat justified

File Skripsi

18 Mar 2025 15:58:12

Lanjut Bab Il



O TOPIK

MATERI

CATATAN DOSEN

9 Babll
21 Mar 2025 12:49:39

10 Bablll
27 Mar 2025 13:31:35

n  Babll
01 Apr 2025 15:48:37

12 Bablll
08 Apr 2025 08:24:45

Selesai

Bimbingan Pertama Bab lIl

Revisi Bab Il

Bab Il

Revisi Bab Il

18 Mar 2025 16:44:03

Bab 3 (1)

* Rinci jenis penelitian menurut para ahli
dan format tulisannya

* Tentukan populasinya

« Jadwal penelitiannya diperbaiki (dibuat
kolom mingguannya).

« Siapkan lembaran identitas responden

* Buat kuesioner/cmgket berdasarkan
indikator

File Skripsi

21 Mar 2025 13:34:19

Bab 3 (2)

* Buat definisi operasional

* Tentukan periode
pengambilan/penentuan populasi dan
sampel

* Caritahu referensi penentuan sampel

* Sesuikan kembali jadwal penelitian

* Kelompokkan sumber daftar pustaka

* Perbaiki spasi tabel kuesioner

0l Apr 2025 15:47:20

Bab 3 (3)

¢ Buat abstrak bahasa Indonesia dan

bahasa Inggris

Definisi operasional diperbaiki (buat jadi

sub-subjudul)

* Tentukan salah satu saja petunjuk
pengisian kuesioner

* Tambahkan jumiah kuesioner setiap
variabel, sehingga mencapai 10 butir

01 Apr 2025 16:16:43

ACC untuk diseminarkan

08 Apr 2025 10:00:11

Proses pembimbingan proposal ini telah selesai dan telah dilanjutkan pada tahapan selanjutnya.
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Lampiran 6. Lembar Persetujuan untuk Diseminarkan

HALAMAN PERSETUJUAN

Rancangan Penelitian yang diajukan oleh :

Nama : Yenoria Suwarni Laoli

NIM : 2321453

Program : Sarjana

Program Studi : Manajemen

Fakultas : Ekonomi

Judul : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan

Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik

Ganisigaret Kota Gunungsitoli.

Telah diperiksa dan disetujui untuk diseminarkan.

Gunungsitoli, April 2025

Dosen Pembimbing Skripsi, Plt. Ketua Program Studi Manajemen

Yuterlin Zalikhu, S.Sos., M.M. I i
NIDN. 0113037504 NIDN. 012812910’7
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Lampiran 7. Berita Acara Seminar Rancangan Proposal Penelitian

YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI

PROGRAM STUDI MANAJEMEN
Alamat : J1. Karet No.30 Kel. Ilir Kecamatan Gunungsitoli Kota Gunungsitoli

UNIVERSITAS
NIAS

BERITA ACARA SEMINAR RANCANGAN PENELITIAN

Pada hari ini Rabu tanggal enan belas bulan April tahun dua ribu dua puluh lima telah
diselenggarakan Seminar Rancangan Penelitian bagi mahasiswa Universitas Nias :

Nama : YENORIA SUWARNI LAOLI

NIM 12321453

Program : Sarjana

Program Studi : Manajemen

Fakultas : Ekonomi

Judul Skripsi : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokek Surya Coklat 16 di CV. Pasifif Gai g

Gunungsitoli

W aktu Pelaksanaan : 11.00 wib-selesai

Susunan Dewan Pembimbing Dan Penelaah: Tanda Tangan
1. Yuterlin Zalukhu, S.Sos. ,M.M L
(Pembimbing)
2. Maria Magdalena Bate'e, S.T., M.M 2.
(Penelaah)
Rekapitulasi Nilai
Dewan Pembimbing Dan Penelaah Total Niiai
1. Yuterlin Zalukhu, S.Sos. ,M.M
(Pembimbing) 83
2. Maria Magdalena Bate'e, S.E., M.M
(Penelaah) /q&
Total Nilai l 6 I

Rata-rata nilai adalah: l

gsit,é‘\i, 16 April 2025
Ketua Program Studi Manajemen,

271



Lampiran 8. Lembar Perbaikan Rancangan Proposal Penelitian

UNIVERSITAS
NIAS

YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat : JI. Karet No.30 Kel. Ilir Kecamatan Gunungsitoli Kota Gunungsitoli

1. Mahasiswa
Nama
NIM
Judul Penelitian :

2. Materi Perbaikan

PERBAIKAN PROPOSAL PENELITIAN SKRIPSI

: YENORIA SUWARNI LAOLI
12321453

Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifif Ganisigaret Kota
Gunungsitoli

NO | HALAMAN URAIAN PERBAIKAN

| R, Fonountro- vbolrry | 2

L Mn wadalee G Lok hend dsan Z

,//r‘ﬁﬂv\lﬂﬂ/\kor\ *I/b\ *Bwn-— lMarz__.

| hopolag: & umped Spalile s . Pab Hponiz—

5—(//06I B m{o‘ \‘M%?—\J»ae} W eloboke \\uv&_:k._‘ / 2al

\Cnroner -

' u \bﬂm«b\ Lomion WMol k& ﬁ\)‘\\o:,.. Qp\,t«km §

| Vorbsier Wem(f4 fonlcke -

_ Yechat: Fooake FonbadiaAl

— Temurncton Wpptass

Gunungsitoli, 16 April 2024
Dosen Penelaah,

ria Magdalena Bate'e, S.E., M.M.
NIDN. 0111038208
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DRIVERSITAS YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
o UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat : JI. Karet No.30 Kel. Ilir Kecamatan Gunungsitoli Kota Gunungsitoli

PERBAIKAN PROPOSAL PENELITIAN SKRIPSI

1. Mahasiswa
Nama : YENORIA SUWARNI LAOLI

NIM : 2321453
Judul Penelitian : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan
Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifif Ganisigaret Kota

Gunungsitoli

2. Materi Perbaikan

NO | HALAMAN URAIAN PERBAIKAN

| omebary Teori oauran DXwwsrsn oD
LN G ' '
‘ X

\
\
/

/

/

i %

~

Gunungsitoli, 16 April 2025
Dosen Pembimbing,

Yuterlin Zalukhu, S.Sos. ,M.M.
NIDN. 0113037504
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Lampiran 9. Lembar Persetujuan Melaksanakan Penelitian

LEMBAR PERSETUJUAN MELAKSANAKAN PENELITIAN

Rancangan Penelitian yang diajukan oleh :

Nama : Yenoria Suwarni Laoli

NIM : 2321453

Program : Sarjana

Program Studi ~ : Manajemen

Fakultas : Ekonomi

Judul : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan

Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret
Kota Gunungsitoli.

Telah diseminarkan dan disetujui untuk diteliti.

Gunungsitoli, 29 April 2025
Dosen Penelaah,

/

Yuterlin Zalukhu, S.Sos., M.M. Maria Magdalena Bate’e, S.E., M.M.
NIDN. 0113037504 NIDN. 0111038208

Dosen Pembimbing,

Plt. Ketua Program Studi Manajemen,

\ a5 o Idarni s S.E., ML.E.

W\ .

. _NIDN. 0128129102
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Lampiran 10. Surat Permohonan lIzin Penelitian

YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS

FAKULTAS EKONOMI

Alamat : Jalan Karet No. 30 Kelurahan Ilir, Kec. Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homepage: hitps:/ /fe.unias.ac.id email: few unias.ac.id

UNIVERSITAS
NIAS

03 Mei 2025
Nomor :619/UN11/PN.01.02/2025
Lampiran : 1 (set)

Perihal : Permohonan Izin Pelaksanaan Penelitian

Kepada Yth,
Pimpinan CV. Pasifik Ganisigaret
Kota Gunungsitoli
di
Tempat

1. Dengan hormat, dalam rangka melengkapi data penelitian yang dilaksanakan oleh :

Nama ; Yenoria Suwarni Laoli

NIM 1 2321453

Fakultas : Ekonomi

Program Studi : Manajemen

Jenjang Pendidikan  : Sarjana (S-1)

Judul Skripsi : Pengaruh Harga dan Saluran distribusi terhadap keputusan
pembelian rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli ‘

Lokasi Penelitian : CV. Pasifik Ganisigaret Kota Gunungsitoli

Jadwal Penelitian : 3 Mei 2025 sampai selesai

Maka kami mohon kepada Bapak/Ibu kiranya dapat memberi izin kepada mahasiswa
yang namanya tersebut di atas untuk melaksanakan Penelitian di lokasi penelitian
tersebut di atas (Rancangan Skripsi Terlampir).

2. Demikian disampaikan, atas bantuan dan kerjasama diucapkan terima kasih.

e |

Maria Magdalena Bate'e,S.E,M.M
NIDN. 0111038208

Tembusan :

Yth. 1. Rektor Universitas Nias (sebagai laporan)

Warek Lingkup Universitas Nias

Kepala LPPM Universitas Nias

Ketua Program Studi Manajeme

Peneliti yang bersangkutan (Yenoria Suwarni Laoli)

Arsip

o G o 0
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Lampira

n 11. Surat Izin Penelitian

3~ CV.PASIFIK GANISIGARET

_\)

[] JI. Diponegoro No.129 Kota Gunungsitoli Nias - Sumatera Utara 22810
VP b T HP/WA: +628126379911 - Email: pasifikganisigaret@gmail.com
Gunungsitoli, 06 Mei 2025

Nomor : 0106052022
Lampiran : -
Perihal : Izin Melaksanakan Penelitian

Kepada Yth,

Dekan Fakultas Ekonomi Universitas Nias

di

Tempat
Salam sejahtera,

Memenuhi surat Nomor : 619/UN11/PN.01.02/2025 tanggal surat 03 Mei 2025, perihal

Permohonan Izin Pelaksanaan Penelitian yang dilaksanakan oleh :

Nama : Yenoria Suwarni Laoli
NIM : 2321453

Fakultas : Ekonomi

Pi'ogram Studi : Manajemen

Jenjang Pendidikan : Sarjana (S1)

Diberikan izin untuk melaksanakan penelitian di CV. Pasifik Ganisigaret, kota
Gunungsitoli yang dimulai sejak tanggal 03 Mei 2025 s/d selesai dengan judul Skripsi
Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi terhadap Keputusan Pembelian Rokok Surya
Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota Gunungsitoli.

Demikian disampaikan, atas perhatian diucapkan terima kasih.

Dikeluarkan  : Gunungsitoli
Tanggal : 06 Mei 2025

CV. PAastfin Ganasicaana o
UNE e

Philip Gani, S.Sn.
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Lampiran 12. Surat Keterangan Telah Melaksanakan Penelitian

T~ CV.PASIFIK GANISIGARET

-
' it JI. Diponegoro No.129 Kota Gunungsitoli Nias - Sumatera Utara 22810
HP/WA: +628126379911 - Email: pasifikganisigaret@gmail.com

KETERANGAN TELAH SELESAI MELAKUKAN PENELITIAN
No. 02/12/07/2025

Saya yang bertanda tangan di bawah ini :

Nama : Philip Gani, S.Sn.

Jabatan : Direktur CV. Pasifik Ganisigaret
Menerangkan bahwa mahasiswa yang beridentitas :
Nama : Yenoria Suwarni Laoli

NIM 1 2321453

Fakultas : Ekonomi

Program Studi : Manajemen

Jenjang Pendidikan : Sarjana (S1)

Telah menyelesaikan penelitian di CV. Pasifik Ganisigaret Kota Gunungsitoli, yang dimulai
sejak 03 Mei 2025 s/d 07 Juni 2025 untuk memperoleh data dalam rangka penyusunan
Skripsi dengan judul penelitian “Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap
Keputusan Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV.Pasifik Ganisigaret Kota

Gunungsitoli”.

Demikian surat keterangan ini dibuat untuk dipergunakan sebagaimana mestinya.

Dikeluarkan  : Gunungsitoli
Tanggal : 12 Juli 2025
Direktur

Philip Gani, S.Sn.
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Lampiran Lampiran 13. Riwayat Bimbingan Skripsi

Status pembimbingan berhasil diubah

NIM :
2321453

NAMA MAHASISWA :
YENORIA SUWARNI LAOLI

PRODI :
Manajemen

JUDUL:
“Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik
Ganisigaret, Kota Gunungsitoli.”

LOKUS :
CV. Pasifik Ganisigaret

Dosen Pembimbing :
Yuterlin Zalukhu, S.Sos,M.M.

Konsentrasi :
Pemasaran

Tema:
Bauran Pemasaran

Ubah Judul

Riwayat Bimbingan Skripsi

N
O TOPIK MATERI CATATAN DOSEN

1 Bimbingan Pertama Bab 4 Bab 4 * Buat bagan struktur organisasi lokasi

penelitian

Perbaiki data/tabel karakter responden

* Lampirkan tabel R hitung R tabel

* Kata-kata asing diperbaiki

* Subjudul dibuat tidak menggunakan
bullet

« Jarak baris terakhir diperbaiki

21 Jun 2025 13:37:32

File Skripsi

File Skripsi

21 Jun 2025 14:54:57

2 Bablv Revisi Bab IV Bab IV (2)
o -Lampiran uji validitas diperbaiki
28 Jun 2025 09:05:03
File Skripsi
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Proses pembimbingan skripsi ini telah selesai

279

O TOPIK MATERI CATATAN DOSEN
01 Jul 2025 14:38:38
BabV BabV Bab V (1)
ORiR 220 IS4t Perbaikin saran poin 3
01 Jul 2025 14:54:08
Bab V Bab V ACC untuk Ujian Meja Hijau
07 Jul 2025 09:04:01
07 Jul 2025 10:15:36
Selesai



Lampiran 14. Surat Pengesahan Pembimbing Untuk Ujian Skripsi

YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat : Jalan Karet No. 30 Kelurahan Ilir, Kec. Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homepage:https://mnj.unias.ac.id email: mnj@unias ac.id

UNIVERSITAS
NIAS

PENGESAHAN PEMBIMBING

Skripsi dengan judul “Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap
Keputusan Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik Ganisigaret Kota
Gunungsitoli” yang disusun oleh Yenoria Suwarni Laoli dengan NIM. 2321453
Program Studi Manajemen telah dikoreksi dan direvisi oleh Pembimbing Skripsi,
sehingga dapat dilanjutkan untuk siding ujian Skripsi.

Gunungsitoli, 07 Juli 2025
Pembimbing Skripsi,

Yuterlin Zalukhu, S.Sos., M.M.
NIDN. 0113037504
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Lampiran 15. Lembar Turnitin

YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
LEMBAGA PENELITIAN DAN PENGABDIAN MASYARAKAT

Rektorat Jalan Pancasila No 10 Kota Gunungsitoli 8 +626392620815 Nias - 22814
Homepage https //unias ac.id email admin@unias ac id

SURAT KETERANGAN
Nomor : 250/UN06.01/TU.01.20/2025

Yang bertanda tangan di bawah ini:

Nama . Dr. Ayler Beniah Ndraha, S.STP., M.Si., C.PS.

NIDK : 8934030021

Pangkat/Golongan : Penata/Ill/c

Jabatan . Plt. Kepala Lembaga Peneclitian dan Pengabdian Kepada

Masyarakat Universitas Nias

dengan ini menerangkan bahwa,

Nama : Yenoria Suwarni Laoli

NIM : 2321453

Fakultas : Ekonomi

Program Studi :  Manajemen

Judul Skripsi . PENGARUH HARGA DAN SALURAN DISTRIBUSI
» TERHADAP KEPUTUSAN PEMBELIAN ROKOK SURYA

COKLAT 16 DI CV. PASIFIK GANISIGARET KOTA
GUNUNGSITOLI
adalah benar telah melakukan pengecekan plagiarisme terhadap Skripsi
mahasiswa tersebut di atas melalui aplikasi Turnitin, dan mendapat tingkat
Similarity 29% dan tingkat Artificial Intelligence (Al) 0%, sehingga dinyatakan layak
untuk melanjutkan pada tahap selanjutnya sesuai dengan tahapan pada

penyelesaian skripsi.

ungsitoli, 16 Juli 2025
=\

NIDK. 8934030021

Tembusan:
1. Ketua Program Studi Manajemen
2. Mahasiswa an. Yenoria Suwarni Laoli.
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Lampiran 16. Surat Keterangan Lulus Mata Kuliah

GAINERSITAS YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
NIAS UNIVERSITAS NIAS

: FAKULTAS EKONOMI

PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat : Jalan Karet No. 30 Kelurahan Ilir, Kec. Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homepage:https://mnj.unias.ac.id email: mnj@unias.ac.id

SURAT KETERANGAN LULUS MATA KULIAH
No. F4l/un.it.oeffR.03 01 /10,

Yang bertanda tangan di bawah ini, Ketua Program Studi Manajemen, Universitas Nias,

menerangkan bahwa :
Nama : Yenoria Suwarni Laoli

NIM 1 2321453
Judul Skripsi ~ : Pengaruh Harga Dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan Pembelian
Rokok Surya Coklat 16 Di CV. Pasifik Ganisigaret Kota Gunungsitoli.

Bahwa yang bersangkutan dinyatakan lulus semua Mata Kuliah di Program Studi Manajemen,
kecuali Mata Kuliah Penulisan Skripsi. Untuk itu, mohon kiranya untuk diterbitkan Transkip

Nilai kepada yang bersangkutan.

Atas kerjasama yang baik diucapkan terimakasih.

Gunungsitoli, 17 Juli 2025
Ketua Program Studji,
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Lampiran 17. Surat Permohonan Ujian Skripsi

UNIVERSITAS YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
NIAS

UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat : Jalan Karet No. 30 Kelurahan Ilir, Kec. Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homepage:https://mnj.unias.ac.id email: mnj@unias.ac.id

Hal
Lampiran

Gunungsitoli, 19 Juli 2025

: Permohonan Ujian Skripsi
: Satu Berkas

Kepada Yth,

Dekan Fakultas Ekonomi Universitas Nias

c.q. Ketua Program Studi Manajemen

Jalan Karet No. 30 Kel. Ilir, Kec. Gunungsitoli

Kota Gunungsitoli

Saya yang bertanda tangan di bawah ini :

Nama : Yenoria Suwarni Laoli

NIM 1 2321453

Program : Sarjana

Program Studi : Manajemen

Fakultas : Ekonomi (FE)

Mengajukan permohonan untuk diperkenankan menempuh ujian Skripsi.
Sebagai bahan pertimbangan, bersama ini saya lampirkan :

Surat Permohonan Ujian Skripsi

Surat Kesediaan Menghadiri Ujian Skripsi

Bukti Skripsi Telah Melewati Cek Plagiat Dari LPPM

Surat keterangan bebas mata kuliah

Surat pengesahan skripsi yang ditandatangani oleh pembimbing
Surat keterangan telah berakhir meneliti dari tempat penelitian
Surat pernyataan keaslian skripsi yang ditandatangani oleh mahasiswa
Menggandakan Hardcopy Skripsi yang telah di jilid sebanyak 3 (Tiga) rangkap
. Riwayat Bimbingan Skripsi di SIMAT dari Dosen Pembimbing

10 Menunjukkan KRS/KHS Asli Semester 1 Sampai Terakhir

11. Fotokopi KHS Terakhir

12. Transkip Nilai Sementara dari SIMAT

13. Slip Pembayaran Uang Kuliah Terakhir

14. Map Merah 3 Buah

Atas perhatian Bapak/Ibu, saya mengucapkan terima kasih.

P NA YR LN~

Hormat Saya
Pemohon,

)

Yenoria Suwarni Laoli
NIM. 2321453

Tembusan disampikan kepada
Rektor Universitas Nias
¢.q. Wakil Rektor I
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Lampiran 18. Lembar Kesediaan Menghadiri Ujian Skripsi

YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat : Jalan Karet No. 30 Kelurahan Ilir, Kec. Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homepage:https://mnj.unias.ac.id email: mnj@unias.ac.id

UNIVERSITAS
NIAS

Hal : Kesediaan Menghadiri Sidang Skripsi
Kepada Yth,
Dekan Fakultas Ekonomi Universitas Nias
¢.q. Ketua Program Studi Manajemen
Jalan Karet No. 30 Kel. Ilir, Kec. Gunungsitoli

Kota Gunungsitoli

Nama : Yenoria Suwarni Laoli

NIM 1 2321453

Program Studi : Manajemen

Fakultas : Ekonomi

Judul Skripsi : Pengaruh Harga dan Saluran Distribusi Terhadap Keputusan

Pembelian Rokok Surya Coklat 16 di CV. Pasifik

Ganisigaret Kota Gunungsitoli.

Dengan ini menyatakan bahwa saya bersedia menghadiri sidang skripsi pada waktu

yang telah ditetapkan.

Gunungsitoli, 19 Juli 2025

Tanda tangan

Yenoria Suwarni Laoli

NIM. 2321453
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Lampiran 19. Undangan Pelaksanaan Ujian Skripsi

UNIVERSITAS
NIAS

RSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat : Jalan Karet No. 30 Kelurahan Ilir, Kec. Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homcpagg: https://mnj.unias.ac.id email: mnj@unias.ac.id

YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVE

23 Juli 2025

Nomor  :771/UN11.02/PP.08.03/2025

Lampiran : 1 Set
Hal : Pelaksanaan Sidang Skripsi
atas nama YENORIA SUWARNI LAOLI

Kepada Yth.

1. Maria Magdalena Bate'e, SE.,MM. Penguji 1

2. Otanius Laia, SE,.MM Penguji 11

3. Yuterlin Zalukhu, S.Sos. ,M.M Pembimbing
di Gunungsitoli

Sehubungan dengan pelaksanaan sidang skripsi mahasiswa:
Nama : YENORIA SUWARNI LAOLI
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