KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
Alternatif Jawaban
No. Pertanyaan
SS S TS STS
........................................................... L,

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***



IDENTITAS RESPONDEN

Nama

Umur

Jenis Kelamin
Pendidikan

Pekerjaan

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
. Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan citra
organisasinya di mata masyarakat umum
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi
> pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen
Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan
* perusahaan
Strategi promosi memberikan arus informasi kepada satu
> orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada
b konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain -
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
terlebih dulu.
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
dapat terjangkau




Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses

penjualan yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (V) pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
Alternatif Jawaban
No. Pertanyaan
SS S TS STS
........................................................... ,

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan™***

IDENTITAS RESPONDEN



Nems e Ghe

Unmur L P ekl
Jenis Kelamin  Peremipddit
Pendidikan B
Pekerjaan T

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan ._/
- citra organisasinya di mata masyarakat umum
5 Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi J
pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen I
y Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan A/
perusahaan
5 Strategi promosi memberikan arus informasi kepada /
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi L/
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
berkualitas
. Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada [/j
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - r
lain)
9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
terlebih dulu. f
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

1

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

J/

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(8]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

—— el

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKTAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v") pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
No. Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... »

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) ~ : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama

Umur

Jenis Kelamin
Pendidikan
Pekerjaan

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

No.

Pertanyaan

Alternatif
Jawaban

SS

S| TS | STS

Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan

citra organisasinya di mata masyarakat umum

T
|

Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi

J

2 J
pemasaran

3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen £

‘ Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan P
perusahaan

: Strategi promosi memberikan arus informasi kepada ./
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi :/

6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
berkualitas

” Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada /
konsumen

8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui ,
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - J
lain)

9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi /
terlebih dulu.

10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S | TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

J

o

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

W

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

S

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

3\_ -

Mencapal volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

r____\

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v) pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
- Pértamyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... e

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) ' : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan®+**

IDENTITAS RESPONDEN



Nama  olonlds ket ([N

Jenis Kelamin ;Moo towd
Pendidikan S N
Pekerjaan - Rerbh " PLH

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

satu orang ke orang lain

Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
1 Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan {/
citra organisasinya di mata masyarakat umum
5 Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi J
pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen J
1 Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan \/
perusahaan
y Strategi promosi memberikan arus informasi kepada L/
J

6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

berkualitas

Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada

konsumen

8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain -

lain)

9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi

terlebih dulu.

g

10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

J

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

W

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Lh

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

S N ) I S

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

k

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

L

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan

yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (¥') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
o Pertinysan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... e

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan®**

IDENTITAS RESPONDEN



Nams . Yokores T (ho

Umnur 2 ke
Jenis Kelamin B st -
Pendidikan LA ol
Pekerjaan AR

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
; Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan 1/
citra organisasinya di mata masyarakat umum
5 Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi l/
pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen v )
Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan L/
= perusahaan
} Strategi promosi memberikan arus informasi kepada !
> satu orang ke orang lain ‘/
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi ‘
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat '/
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada
k konsumen L)
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui /
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain -
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi /
terlebih dulu.
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

J

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

J

(WS}

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v") pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
Alternatif Jawaban
No. Pertanyaan
SS S TS STS
........................................................... P

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama . INSENSR)Y CEJ\@

Umur 7 W 1L oS
Jenis Kelamin : ﬁ;«w”“ ..............................
Pendidikan LA
Pekerjaan : 7‘3"jm

a. DAFTAR KUISIONER
1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S TS{ STS
i Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan | \/
citra organisasinya di mata masyarakat umum ,
5 Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi l/
pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen
i Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan j
perusahaan
Strategi promosi memberikan arus informasi kepada J
> satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat J
berkualitas
i Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada J
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - \f
lain)
9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi J
terlebih dulu.
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(V3]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan

yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertuyjuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
No. Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... 2

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama :Sq\;ﬁd\ F(nﬂm Hartga

Jenis Kelamin : [,@k-—l,of\u _________________________________
Pendidikan e L
Pekerjaan j ==

a. DAFTAR KUISIONER
1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan
. citra organisasinya di mata masyarakat umum J
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi t/
> pemasaran ]
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen l/
" Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan J
perusahaan
Strategi promosi memberikan arus informasi kepada J
> satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi J
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada J
& konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui

promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain -

Sl

lain)

9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi j
terlebih dulu.

10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau

p—




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S | TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

J

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume

2. | penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan \/
akan maksimal terhadap penjualan tersebut
5 Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka L/i
strategi pemasaran akan semakin mudah /
i Semakin besarnya volume perusahaan maka akan (/
semakin menunjang pertumbuhan perusahaan ’
Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat J
> bagus
Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total f
6. |jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun J
waktu tertentu.
Mencapai volume penjualan tertentu merupakan L}
k harapan semua perusahaan
Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan j
> volume penjualannya.
Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
9. | yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan J
yang dilakukan.
Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi J
10. | penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang L/

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
Alternatif Jawaban
No. Pertanyaan
SS S TS STS
........................................................... L,

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama P82 e,

Umur P
Jenis Kelamin P
Pendidikan O
Pekerjaan L BN

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan
: citra organisasinya di mata masyarakat umum Y,
5 Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi Y
pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen U
4 Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan
perusahaan
~ Strategi promosi memberikan arus informasi kepada
> satu orang ke orang lain L/
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat %
berkualitas
. Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada U/
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - \/
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
terlebih dulu. v
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S | TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

\Fd

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

LI

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategl pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

n

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mempu dijual dalam kurun
waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan

yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
Alternatif Jawaban
No. Pertanyaan
SS S TS STS
........................................................... 7

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama . BERka  JRYR WARUWU

Umur P 2o TR T
Jenis Kelamin DAY LRk
Pendidikan AL ; bl oL S
Pekerjaan g rem—

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
1 Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan J
citra organisasinya di mata masyarakat umum
5 Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi ‘/
pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen l/!
i Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan [)
perusahaan
" Strategi promosi memberikan arus informasi kepada J
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat J
berkualitas
. Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada J‘
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui Jr
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain -
lain)
9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi /
terlebih dulu.
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi /

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

J

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume

2. | penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan
akan maksimal terhadap penjualan tersebut
Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka L/
> strategi pemasaran akan semakin mudah \
. Semakin besarnya volume perusahaan maka akan J
semakin menunjang pertumbuhan perusahaan [
5 Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat J
bagus
Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
6. |jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun J
waktu tertentu.
. Mencapai volume penjualan tertentu merupakan /
harapan semua perusahaan
Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan //
% volume penjualannya.
Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
9. | yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan J
yang dilakukan.
Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
10. | penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang /

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
N Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... #

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju)  Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan®*¥*

IDENTITAS RESPONDEN



Nama ' DETASMAN...ZAT...

Umur PR AN e
Jenis Kelamin FLABES EARL .
Pendidikan CINABASISEWA .
Pekerjaan LREMIPETANL .

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
T Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan L/’
citra organisasinya di mata masyarakat umum
5 Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi l/
pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen | ./ ‘
i Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan /
perusahaan
s Strategi promosi memberikan arus informasi kepada /
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi 1/
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
berkualitas
5 Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada /
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui /
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain -
lain)
9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi 1_/
terlebih dulu.
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S | TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(U8 ]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategl pemasaran akan semakin mudah

|

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

Bl B | o] S R A &

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
No. Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... .

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) -Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama £ ge"nkumr\! G}/\,‘O

Umur DB RN,
Jenis Kelamin R O (3, AWl a T
Pendidikan L Pgir)Re | MawdRsace
Pekerjaan o

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS |
1 Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan J
citra organisasinya di mata masyarakat urnum
5 Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi (/
pemasaran r
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen M
P Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan «/
perusahaan |
i Strategi promosi memberikan arus informasi kepada \/
> satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi /
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
berkualitas
. Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada Q/
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui L/
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain -
lain)
9. | seluruh produk Kkartu perdana yang mesti regristrasi J
terlebih dulu.
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi A/

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS| STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

7

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(U8

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

o e T

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total

jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

‘waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan

yang dilakukan.

19,

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

/
J
J
[

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
i — Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... "

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***
IDENTITAS RESPONDEN



Nama :derpsmant. . zal

Umur P IRLLEANMN
Jenis Kelamin lawi-\aw
Pendidikan 8 a e g Te DY R, | ;
Pekerjaan 2T 2 X N L

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
I Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan J
citra organisasinya di mata masyarakat umum
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi
- pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen L//
z Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan /
perusahaan
) Strategi promosi memberikan arus informasi kepada J
> satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat J
berkualitas
. Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada J
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui /
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - |,
lain)
9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi /
terlebih dulu.
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi /

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

J

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(W]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

wn

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun
waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan

yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

R R EYN R R

== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
. Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... .

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
T8 (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama . OTiLIA  ZEGUA

Umur SV 0.0
Jenis Kelamin DR AN s
Pendidikan P MABASISWA
Pekerjaan Do-

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
. Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan o
citra organisasinya di mata masyarakat umum
z Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi
" | pemasaran v
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen 4
. Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan
perusahaan 4
2 Strategi promosi memberikan arus informasi kepada
| satu orang ke orang lain \Y4
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat S
berkualitas
. Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada v/
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - v
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
terlebih dulu. \/
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat ¥
dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

o

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(98]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

<

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
e, Pextingaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... L

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nams : T}J%;ﬁ wgtim GUL

Umur 24 fandd
Jenis Kelamin ;e
Pendidikan AL N
Pekerjaan 1 e,

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan /
- citra organisasinya di mata masyarakat umum
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi
> pemasaran W
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen %
" Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan U
perusahaan
) Strategi promosi memberikan arus informasi kepada
> satu orang ke orang lain e
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat W
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada £
k konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - M
lain)
9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
terlebih dulu. a
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S|TS|STS
i Semakin besar volume penjualan produk maka laba y
atau keuntungan juga akan semakin besar
Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
2. | penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan L
akan maksimal terhadap penjualan tersebut
. Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka
> strategi pemasaran akan semakin mudah o
A Semakin besarnya volume perusahaan maka akan
" | semakin menunjang pertumbuhan perusahaan 4
" Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat
bagus
Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
6. |jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun V]
waktu tertentu.
Mencapai volume penjualan tertentu merupakan
k harapan semua perusahaan F
Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan
5 volume penjualannya. 7
Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
9. | yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan 1/
yang dilakukan.
Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
10. | penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang /
maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
Alternatif Jawaban
No. Pertanyaan
SS S TS STS
........................................................... P

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama B Coedes W Gag

Umnur S
Jenis Kelamin AP MR e
Pendidikan S
Pekerjaan 1 Konor

a. DAFTAR KUISIONER
1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
. Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan "
citra organisasinya di mata masyarakat umum
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi )
5 pemasaran v
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen | [/
. Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan L/
perusahaan
. Strategi promosi memberikan arus informasi kepada | /
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat \/ '
berkualitas
7 Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada o
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - td
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi ’
terlebih dulu. v
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat Y

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS |STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

v

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(%]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

—

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

N

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan

yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
NG, Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... 7

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan®**

IDENTITAS RESPONDEN



|
- st bl

Umur : Za]fahd“ ................
Jenis Kelamin : Lake—vakl ™
Pendidikan | S

Pekerjaan e

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
‘ Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan )
| citra organisasinya di mata masyarakat umum %
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi
> pemasaran Vv
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen ?
. Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan
" | perusahazn i
3 Strategi promosi memberikan arus informasi kepada
" | satu orang ke orang lain W
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi |
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat L
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada
k konsumen \,
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - L
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
terlebih dulu. L
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS |STS
, Semakin besar volume penjualan produk maka laba /
" | atau keuntungan juga akan semakin besar v

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(93]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

=

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
N | — Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... 7

I

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4

S (Setuju) : Bobot Nilai 3

TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2

STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***
IDENTITAS RESPONDEN



Nama : ga}f?‘ A“m-m

Umur : 28 ;5‘-,&._._,_“

Jenis Kelamin Reweuan
Pendidikan o S Morageee
Pekerjaan 28

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
P Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan 4/
citra organisasinya di mata masyarakat umum
R Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi
- pemasaran 4
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen /
x Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan o/
perusahaan
y Strategi promosi memberikan arus informasi kepada

satu orang ke orang lain

V/

Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat 4/
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada
k konsumen 7
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - /
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi |
terlebih dulu. 4
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(8]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

\\

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

AN

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (V') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
N Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... y

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



oo (A Jn

Tenis Kelamin Y
Pendidikan : Mpaguaun.
Pekerjaan ) 3 Kol SRR

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan
8 citra organisasinya di mata masyarakat umum L/
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi
= pemasaran 4
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen (/
i Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan l/
perusahaan
Strategi promosi memberikan arus informasi kepada
> satu orang ke orang lain V
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat \/
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada )
k konsumen v
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui

promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain -

lain)
9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi

terlebih dulu. U
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS| STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

- atau keuntungan juga akan semakin besar /
Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume

2. | penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan (/
akan maksimal terhadap penjualan tersebut

5 Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

" | strategi pemasaran akan semakin mudah L/

4 Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

" | semakin menunjang pertumbuhan perusahaan l/
Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

> bagus V
Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total

6. |jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun
waktu tertentu. v

. Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

. harapan semua perusahaan ‘[/
Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

8' volume penjualannya. {/
Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

9. | yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan V
yang dilakukan.
Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi

10. | penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKTAN DAN TERIMAKASIH ===



KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
No. Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... L,

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama . /Pdn.;ua( G\"W

Umur _ w} ...... 2 .... ................................

Jenis Kelamin lob &
Pendidikan e . O
Pekerjaan 25—

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
. Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan
| citra organisasinya di mata masyarakat umum \/
. Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi L/
pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen .
. Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan v
perusahaan
p Strategi promosi memberikan arus informasi kepada {/
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat \/
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada
k konsumen V
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - f/
lain)
9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi ‘
terlebih dulu. (/
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

~

(8]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

=]

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
M, Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... 7

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama :MM /ﬂi&ﬂu—“

Jenis Kelamin . Nl ~\35a ...................................
Pendidikan . TReahaSgiise—

Pekerjaan : "gw....ww ........................

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan
- citra organisasinya di mata masyarakat umum \/
o Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi /
pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen v
i Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan (/
perusahaan
} Strategi promosi memberikan arus informasi kepada
> satu orang ke orang lain \/
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat \/
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada U
k konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - \/
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
terlebih dulu. \/
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(O8]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun
waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

<

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

-~

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan

yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

= =

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (V') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
o, . Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... 7

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Umnur s le e
Jenis Kelamin sfhodg Al
Pendidikan AR e

Pekerjaan

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
1 Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan
| citra organisasinya di mata masyarakat umum V
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi
> pemasaran V
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen v
" Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan L/
perusahaan
" Strategi promosi memberikan arus informasi kepada \/
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat \/
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada
! konsumen \/
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - \/
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
| terlebih dulu. \/
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

r

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

[U8)

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategl pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

S | <

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

<

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

o

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
. Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... p

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Rurs . Fasp z2pTvl6 HerlrWA

Umur 1307 07?-05-2995. .
Jenis Kelamin REi =LAk i,
Pendidikan 1
Pekerjaan : Buryh hacien (785

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

No.

Pertanyaan

Alternatif
Jawaban

SS

S| TS | STS

Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan

. citra organisasinya di mata masyarakat umum \/
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi
> pemasaran v
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen \/
4 Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan |
perusahaan v/
s Strategi promosi memberikan arus informasi kepada [/
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat v
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat lkepada
k konsumen \/
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - | \/
lain)
9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
terlebih dulu. v
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(8]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun
waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

e, | e

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan

yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

o

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
Ko, O Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... .

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan®**

IDENTITAS RESPONDEN



Nama Brurnows  tase

Umur N e )L
Jenis Kelamin 205 ol o) S
Pendidikan DGR e
Pekerjaan : -

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
i Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan
citra organisasinya di mata masyarakat umum N
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi
> pemasaran v
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen
i Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan 7
perusahaan
Strategi promosi memberikan arus informasi kepada
> satu orang ke orang lain L
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat | v
berkualitas
; Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada B
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - 4
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
terlebih dulu. ¥
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat J
dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

|

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(5 ]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total

jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

£

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
No. Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... #

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nema  (etam] Qafuik

Umur g s
Jenis Kelamin : Peferion
Pendidikan LA
Pekerjaan v Ao

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS

, Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan L/ ;
citra organisasinya di mata masyarakat umum X
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi ’/

> pemasaran I

3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen o

1 Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan J
perusahaan

. Strategi promosi memberikan arus informasi kepada J
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi /

6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat J
berkualitas

. Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada |/
konsumen

8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui L/
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain -
lain)

9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi \/
terlebih dulu.

10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

S

TS

STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

e

/|

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

/|

(3]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

NEENE

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

S

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

S

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
N Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... L,

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama : MmHU'i U)""hﬂ

......................................................

Umur 4 < S
Jenis Kelamin YL i S
Pendidikan D 74
Pekerjaan . Pelom

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

No.

Pertanyaan

Alternatif
Jawaban

S| TS | STS

Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan

. citra organisasinya di mata masyarakat umum ’\/

5 Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi J
pemasaran

3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen /

i Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan /
perusahaan

s Strategi promosi memberikan arus informasi kepada L/
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat ‘~/
berkualitas

5 Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada /
konsumen

8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain -
lain)

9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi /
terlebih dulu.

10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(V%]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total

jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

NESESN NS

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

S

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

N

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang
maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

o

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
No. Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... "

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama - 10 %Sﬁm Q"M

Umur L ee—————
Jenis Kelamin e\l
Pendidikan )
Pekerjaan : Qeint

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
i Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan
citra organisasinya di mata masyarakat umum V4
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi
5 pemasaran \/
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen o
" Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan J
perusahaan
” Strategi promosi memberikan arus informasi kepada J
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi /
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
berkualitas
o Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada |/ :
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - \/
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi Y
terlebih dulu.
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS| STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

=

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

S

[U3]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin ménunj ang pertumbuhan perusahaan

W

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

| < IS

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

.y

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

S

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan .akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v") pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
- Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... L,

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama . N@tﬁdﬁ GJL&

Umur 0 sssnenneesesese s
Jenis Kelamin TS S
Pendidikan Y L T
Pekerjaan . Pl

a. DAFTAR KUISIONER
1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS

i, Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan s
citra organisasinya di mata masyarakat umum

5 Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi /
pemasaran

3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen o

" Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan |/
perusahaan

) Strategi promosi memberikan arus informasi kepada

> satu orang ke orang lain ‘/
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat L/
berkualitas

; Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada /
konsumen

8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - /
lain)

9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi /
terlebih dulu.

10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi M

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

S| TS| STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

W)

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

NN NG N\

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun
waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan

yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ==—




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
No. Pertinyasn Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... P

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
T8 (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan**+

IDENTITAS RESPONDEN



Nama : efwm(ﬁﬂw ..........................
' 1.

Umur AL AR
Jenis Kelamin  Peremian,
Pendidikan s 1, S
Pekerjaan : Mahasiedm T

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

No.

Pertanyaan

Alternatif
Jawaban

SS

S| TS | STS

Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan

. citra organisasinya di mata masyarakat umum v

5 Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi :./
pemasaran

3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen V4

4 Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan /
perusahaan

% Strategi promosi memberikan arus informasi kepada I/
satu orang ke orang lain ‘
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat ‘/
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada /

" konsumen

8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - ‘/
lain)

9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi J
terlebih dulu. ;

10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi )

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

J

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(¥3)

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

= | S S S| S S U

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v") pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
- Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... P

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama : Peia. MANSYAE 241Uy
Umur B
Jenis Kelamin plak - ek i,
Pendidikan ST S
Pekerjaan : P,Lta r

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

No.

Pertanyaan

Alternatif
Jawaban

SS

S| TS | STS

Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan

L

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau

- citra organisasinya di mata masyarakat umum 4
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi f
% pemasaran [/
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen [/
. Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan l/
perusahaan
5 Strategi promosi memberikan arus informasi kepada J
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi J
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
berkualitas
o Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada J
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - L/
lain)
2. seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi l/l‘
terlebih dulu.
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi /




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

J

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(8]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomse] Pada Nias Barat sangat

bagus

L

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
Jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
1. Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... L,

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***
IDENTITAS RESPONDEN



Nama . Segeld  OuHd

Umur P25 NANN e
Jenis Kelamin 2 il A e
Pendidikan i
Pekerjaan D LWrALs e

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
" Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan Y
citra organisasinya di mata masyarakat umum
) Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi iy
pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen
4 Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan o
perusahaan
) Strategi promosi memberikan arus informasi kepada
> satu orang ke orang lain v
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat | </
berkualitas
Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada
k konsumen v
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - v
lain)
9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
terlebih dulu. J
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat J
dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

L

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapal volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

J

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
o, T Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... .

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama :TDERN NeawDp L%E

Umur 1,222 03702 ~200% |
Jenis Kelamin : Ferga PuAn T
Pendidikan 35 1) & S
Pekerjaan o S

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
: Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan
| citra organisasinya di mata masyarakat umum ‘/
5 Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi /
pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen ‘/
. Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan \/
perusahaan
Strategi promosi memberikan arus informasi kepada
> satu orang ke orang lain \/
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat \/
berkualitas |
. Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - \/
lain)
9. seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi \/
terlebih dulu.
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS|S|TS|STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

<

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

S

W

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun
waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan

yang dilakukan.

\\\KK'—\Q

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v") pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
i, R Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... .

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN




Nama . (NoMOZ W/ %M’L{

..................................................

Umur P L T P
Jenis Kelamin LlaeiT\NeNes
Pendidikan e
Pekerjaan Do

a. DAFTAR KUISIONER
1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
. Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan
| citra organisasinya di mata masyarakat umum v
. Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi J/
pemasaran
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen vV
. Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan
perusahaan \/
Strategi promosi memberikan arus informasi kepada
B satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi _
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat \j
berkualitas
- Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada w I\/
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - 1 /
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
terlebih dulu. ‘“J
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat
dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS | S| TS| STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(V8]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategl pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

] <

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

=<

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

o

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
No. Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... I

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***
IDENTITAS RESPONDEN



Umur 3
Jenis Kelamin S
Pendidikan S
Pekerjaan : Qe

a. DAFTAR KUISIONER
1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

No.

Pertanyaan

Alternatif
- Jawaban

SS

S| TS | STS

Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan

- citra organisasinya di mata masyarakat umum \/

N Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi J
pemasaran

3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen l/ /

i Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan /
perusahaan

5 Strategi promosi memberikan arus informasi kepada /
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi| /

6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat ¥
berkualitas

- Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada d
konsumen

8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - \j
lain)

9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristraéi J
terlebih dulu.

10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS | STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

W

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

T ™ Y

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

S,

10.

Mencapai volume penjualan. akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v') pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
X, Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... 7

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama

Umur

Jenis Kelamin
Pendidikan
Pekerjaan

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

No.

Pertanyaan

Alternatif
Jawaban

SS

S| TS | STS

Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan

citra organisasinya di mata masyarakat umum

Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi

. /
pemasaran

3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen /

, Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan

' perusahaan /

; Strategi promosi memberikan arus informasi kepada ‘/
satu orang ke orang lain
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat ‘/
berkualitas

. Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada \/
konsumen

8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - ‘/
lain)

9. |seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi
terlebih dulu. v

10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

SS

S| TS| STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(U8 ]

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

N

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan
yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




KUISIONER PENELITIAN \

Tujuan Kuesioner Penelitian

Kuesioner ini bertujuan untuk memperoleh data tentang Pengaruh Strategi
Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada Narasindo Komunikasi Mandrehe

Kabupaten Nias Barat

PETUNJUK PENGISIAN
Berikan jawaban pada pertanyaan berikut ini sesuai dengan pendapat anda,
dengan cara memberikan tanda (v") pada salah satu alternatif jawaban yang

menurut anda paling tepat untuk daftar kuisioner.

Contoh :
Ko Pertanyaan Alternatif Jawaban
SS S TS STS
........................................................... o

Keterangan :

SS (Sangat Setuju) : Bobot Nilai 4
S (Setuju) : Bobot Nilai 3
TS (Tidak Setuju) : Bobot Nilai 2
STS (Sangat Tidak Setuju) : Bobot Nilai 1

***Selamaat Mengerjakan¥***

IDENTITAS RESPONDEN



Nama AN e 3 S,

Umur 7
Jenis Kelamin Qe
Pendidikan P
Pekerjaan ETasE. T

a. DAFTAR KUISIONER

1. Strategi Pemasaran (Variabel X)

Alternatif
No. Pertanyaan Jawaban
SS|S| TS | STS
1 Strategi Pemasaran organisasi menaikkan nama dan
| citra organisasinya di mata masyarakat umum ‘/
Kualitas Produk sangat berperan penting dalam strategi
> pemasaran \/
3. | Harga adalah sejumlah nilai yang ditukarkan konsumen L/
1 Strategi penyaluran/Distribusi mentukan keberhasilan /
perusahaan
Strategi promosi memberikan arus informasi kepada
> satu orang ke orang lain \/
Poduk kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi
6. | Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat L/
berkualitas
7 Promosi kartu perdana memberikan manfaat kepada
konsumen
8. | Infomasi produk, harga dan promo didapatkan melalui
promosi melalui (spaduk, whatsapp, facebook dan lain - U
lain)
9. | seluruh produk kartu perdana yang mesti regristrasi L/
terlebih dulu.
10. | Harga kartu perdana Pada PT. Narindo Solusi

Telekomunikasi TAP Mandrehe Kabupaten Nias Barat

dapat terjangkau




2. Volume Penjualan (Variabel Y)

No.

Pertanyaan

Alternatif

Jawaban

S| TS |STS

Semakin besar volume penjualan produk maka laba

atau keuntungan juga akan semakin besar

Mendapatkan laba tertentu berdasarkan volume
penjualan yang sudah dicapai sehingga keuntungan

akan maksimal terhadap penjualan tersebut

(%)

Dengan menunjang pertumbuhan perusahaan maka

strategi pemasaran akan semakin mudah

Semakin besarnya volume perusahaan maka akan

semakin menunjang pertumbuhan perusahaan

Jaringan/sinyal telekomsel Pada Nias Barat sangat

bagus

Mencapai volume penjualan yaitu mencapai total
jumlah produk yang mampu dijual dalam kurun

waktu tertentu.

Mencapai volume penjualan tertentu merupakan

harapan semua perusahaan

Perusahaan rela berkorban demi meningkatkan

volume penjualannya.

Mendapatkan laba tertentu merupakan keuntungan

yang diperoleh oleh perusahaan dari proses penjualan
yang dilakukan.

10.

Mencapai volume penjualan akan sangat menjadi
penentu bagi perusahaan dalam mendapat laba yang

maksimal

=== SEKIAN DAN TERIMAKASIH ===




Titik Persentase Distribusi t (df =1 — 40)

Pr 0.25 0.10 0.05 0.025 0.01 0.005 0.001
df 0.50 0.20 0.10 0.050 0.02 0.010 0.002

1 1.00000 | 3.07768 | 6.31375 |12.70620 |31.82052 |63.65674 |318.30884
2 0.81650 | 1.88562 | 291999 | 430265 | 6.96456 | 9.92484 |22.32712
3 0.76489 | 1.63774 | 2.35336 | 3.18245 | 4.54070 | 5.84091 | 10.21453
4 0.74070 | 1.53321 | 2.13185 | 2.77645 | 3.74695 | 4.60409 | 7.17318
5 0.72669 | 1.47588 | 2.01505 | 2.57058 | 3.36493 | 4.03214 | 5.89343
6 0.71756 | 1.43976 | 1.94318 | 2.44691 | 3.14267 | 3.70743 | 5.20763
7 0.71114 | 1.41492 | 1.89458 | 2.36462 | 2.99795 | 3.49948 | 4.78529
8 0.70639 | 1.39682 | 1.85955 | 2.30600 | 2.89646 | 3.35539 | 4.50079
9 0.70272 | 1.38303 1.83311 | 2.26216 | 2.82144 | 3.24984 | 4.29681
10 0.69981 1.37218 1.81246 | 2.22814 | 2.76377 | 3.16927 | 4.14370
11 0.69745 1.36343 1.79588 | 2.20099 | 2.71808 | 3.10581 4.02470
12 0.69548 | 1.35622 | 1.78229 | 2.17881 | 2.68100 | 3.05454 | 3.92963
13 0.69383 1.35017 | 1.77093 | 2.16037 | 2.65031 | 3.01228 | 3.85198
14 0.69242 | 1.34503 1.76131 | 2.14479 | 2.62449 | 2.97684 | 3.78739
15 0.69120 | 1.34061 1.75305 | 2.13145 | 2.60248 | 2.94671 3.73283
16 0.69013 1.33676 | 1.74588 | 2.11991 | 2.58349 | 2.92078 | 3.68615
17 0.68920 | 1.33338 1.73961 | 2.10982 | 2.56693 | 2.89823 | 3.64577
18 0.68836 | 1.33039 | 1.73406 | 2.10092 | 2.55238 | 2.87844 | 3.61048
19 0.68762 | 1.32773 1.72913 | 2.09302 | 2.53948 | 2.86093 | 3.57940
20 0.68695 1.32534 | 1.72472 | 2.08596 | 2.52798 | 2.84534 | 3.55181
21 0.68635 1.32319 | 1.72074 | 2.07961 | 2.51765 | 2.83136 | 3.52715
22 0.68581 1.32124 | 1.71714 | 2.07387 | 2.50832 | 2.81876 | 3.50499
23 0.68531 1.31946 | 1.71387 | 2.06866 | 2.49987 | 2.80734 | 3.48496
24 0.68485 1.31784 | 1.71088 | 2.06390 | 2.49216 | 2.79694 | 3.46678
25 0.68443 1.31635 1.70814 | 2.05954 | 2.48511 | 2.78744 | 3.45019
26 0.68404 | 1.31497 | 1.70562 | 2.05553 | 2.47863 | 2.77871 3.43500
27 0.68368 | 1.31370 | 1.70329 | 2.05183 | 2.47266 | 2.77068 | 3.42103
28 0.68335 1.31253 1.70113 | 2.04841 | 2.46714 | 2.76326 | 3.40816
29 0.68304 | 1.31143 1.69913 | 2.04523 | 2.46202 | 2.75639 | 3.39624
30 0.68276 | 1.31042 | 1.69726 | 2.04227 | 2.45726 | 2.75000 | 3.38518
31 0.68249 | 1.30946 | 1.69552 | 2.03951 245282 | 2.74404 | 3.37490
32 0.68223 1.30857 | 1.69389 | 2.03693 | 2.44868 | 2.73848 | 3.36531
33 0.68200 | 1.30774 | 1.69236 | 2.03452 | 2.44479 | 2.73328 | 3.35634
34 0.68177 | 1.30695 1.69092 | 2.03224 | 2.44115 | 2.72839 | 3.34793
35 0.68156 | 1.30621 1.68957 | 2.03011 243772 | 2.72381 3.34005
36 0.68137 | 1.30551 1.68830 | 2.02809 | 2.43449 | 2.71948 | 3.33262
37 0.68118 | 1.30485 1.68709 | 2.02619 | 2.43145 | 2.71541 3.32563
38 0.68100 | 1.30423 1.68595 | 2.02439 | 2.42857 | 2.71156 | 3.31903
39 0.68083 1.30364 | 1.68488 | 2.02269 | 2.42584 | 2.70791 3.31279
40 0.68067 | 1.30308 1.68385 | 2.02108 | 2.42326 | 2.70446 | 3.30688




Pr

0.25 0.10 0.05 0.025 0.01 0.005 0.001

df 0.50 0.20 0.10 0.050 0.02 0.010 0.002
41| 0.68052 | 1.30254 1.68288 | 2.01954 | 2.42080 | 2.70118 3.30127
42| 0.68038 1.30204 1.68195 | 2.01808 | 2.41847 | 2.69807 3.29595
43 | 0.68024 | 1.30155 1.68107 | 2.01669 | 2.41625| 2.69510 3.29089
44| 0.68011 1.30109 1.68023 | 2.01537 | 241413 | 2.69228 3.28607
45| 0.67998 1.30065 1.67943 | 2.01410 | 241212 | 2.68959 3.28148
46 | 0.67986 | 1.30023 1.67866 | 2.01290 | 2.41019 | 2.68701 3.27710
47| 0.67975 1.29982 1.67793 | 2.01174 | 2.40835| 2.68456 3.27291
48 | 0.67964 | 1.29944 1.67722 | 2.01063 | 2.40658 | 2.68220 3.26891
49 | 0.67953 1.29907 1.67655 | 2.00958 | 2.40489 | 2.67995 3.26508
50| 0.67943 1.29871 1.67591 | 2.00856 | 2.40327 | 2.67779 3.26141
51| 0.67933 1.29837 1.67528 | 2.00758 | 2.40172 | 2.67572 3.25789
52| 0.67924 1.29805 1.67469 | 2.00665 | 2.40022 | 2.67373 3.25451
53| 0.67915 1.29773 1.67412 | 2.00575 | 239879 | 2.67182 3.25127
54| 0.67906 1.29743 1.67356 | 2.00488 | 2.39741 | 2.66998 3.24815
55| 0.67898 1.29713 1.67303 | 2.00404 | 2.39608 | 2.66822 3.24515
56 | 0.67890 1.29685 1.67252 | 2.00324 | 2.39480 | 2.66651 3.24226
57| 0.67882 1.29658 1.67203 | 2.00247 | 2.39357 | 2.66487 3.23948
58| 0.67874 1.29632 1.67155 | 2.00172 | 2.39238 | 2.66329 3.23680
59| 0.67867 1.29607 1.67109 | 2.00100 | 2.39123 | 2.66176 3.23421
60 | 0.67860 1.29582 1.67065 | 2.00030 | 2.39012 | 2.66028 3.23171
61 | 0.67853 1.29558 1.67022 1.99962 | 2.38905 | 2.65886 3.22930
62| 0.67847 | 1.29536 1.66980 | 1.99897 | 2.38801 | 2.65748 3.22696
63| 0.67840 | 1.29513 1.66940 | 1.99834 | 238701 | 2.65615 3.22471
64| 0.67834 | 1.29492 1.66901 1.99773 | 2.38604 | 2.65485 3.22253
65| 0.67828 1.29471 1.66864 | 1.99714 | 238510 | 2.65360 3.22041
66 | 0.67823 1.29451 1.66827 1.99656 | 2.38419 | 2.65239 3.21837
67| 0.67817 | 1.29432 1.66792 1.99601 | 2.38330 | 2.65122 3.21639
68| 0.67811 1.29413 1.66757 1.99547 | 2.38245 | 2.65008 3.21446
69| 0.67806 | 1.29394 1.66724 | 1.99495 | 238161 | 2.64898 3.21260
70 | 0.67801 1.29376 1.66691 1.99444 | 238081 | 2.64790 3.21079
71| 0.67796 | 1.29359 1.66660 | 1.99394 | 2.38002 | 2.64686 3.20903
72| 0.67791 1.29342 1.66629 1.99346 | 237926 | 2.64585 3.20733
73| 0.67787 | 1.29326 1.66600 | 1.99300 | 2.37852 | 2.64487 3.20567
74| 0.67782 1.29310 1.66571 1.99254 | 2.37780 | 2.64391 3.20406
75| 0.67778 1.29294 1.66543 1.99210 | 2.37710 | 2.64298 3.20249
76 | 0.67773 1.29279 1.66515 1.99167 | 2.37642 | 2.64208 3.20096
77| 0.67769 | 1.29264 1.66488 1.99125 | 2.37576 | 2.64120 3.19948
78 | 0.67765 1.29250 1.66462 1.99085 | 2.37511 | 2.64034 3.19804
79| 0.67761 1.29236 1.66437 1.99045 | 2.37448 | 2.63950 3.19663
80| 0.67757| 1.29222 1.66412 1.99006 | 2.37387 | 2.63869 3.19526




\Pr 0.25 0.10 0.05 0.025 0.01 0.005 0.001
df 0.50 0.20 0.10 0.050 0.02 0.010 0.002
81| 0.67753 1.29209 1.66388 1.98969 | 2.37327 | 2.63790 3.19392
82| 0.67749 1.29196 1.66365 1.98932 | 237269 | 2.63712 3.19262
83| 0.67746 1.29183 1.66342 1.98896 | 237212 | 2.63637 3.19135
84| 0.67742 1.29171 1.66320 | 1.98861 | 2.37156 | 2.63563 3.19011
8| 0.67739 1.29159 1.66298 1.98827 | 2.37102 | 2.63491 3.18890
86 | 0.67735 1.29147 1.66277 1.98793 | 2.37049 | 2.63421 3.18772
87| 0.67732 1.29136 1.66256 1.98761 | 2.36998 | 2.63353 3.18657
88 | 0.67729 1.29125 1.66235 1.98729 | 2.36947 | 2.63286 3.18544
8 | 0.67726 | 1.29114 1.66216 1.98698 | 2.36898 | 2.63220 3.18434
90 | 0.67723 1.29103 1.66196 1.98667 | 2.36850 | 2.63157 3.18327
91| 0.67720 | 1.29092 1.66177 1.98638 | 2.36803 | 2.63094 3.18222
92| 0.67717 | 1.29082 1.66159 1.98609 | 236757 | 2.63033 3.18119
93 | 0.67714 | 1.29072 1.66140 | 1.98580 | 2.36712| 2.62973 3.18019
94| 0.67711 1.29062 1.66123 1.98552 | 236667 | 2.62915 3.17921
95| 0.67708 1.29053 1.66105 1.98525 | 2.36624 | 2.62858 3.17825
96 | 0.67705 1.29043 1.66088 1.98498 | 2.36582 | 2.62802 3.17731
97 | 0.67703 1.29034 1.66071 1.98472 | 236541 | 2.62747 3.17639
98 | 0.67700 | 1.29025 1.66055 1.98447 | 2.36500 | 2.62693 3.17549
99 | 0.67698 1.29016 1.66039 1.98422 | 236461 | 2.62641 3.17460
100 | 0.67695 1.29007 1.66023 1.98397 | 236422 | 2.62589 3.17374
101 | 0.67693 1.28999 1.66008 1.98373 | 2.36384 | 2.62539 3.17289
102 | 0.67690 1.28991 1.65993 1.98350 | 2.36346 | 2.62489 3.17206
103 | 0.67688 1.28982 1.65978 1.98326 | 2.36310 | 2.62441 3.17125
104 | 0.67686 1.28974 1.65964 | 1.98304 | 2.36274 | 2.62393 3.17045
105 | 0.67683 1.28967 1.65950 | 1.98282 | 2.36239 | 2.62347 3.16967
106 | 0.67681 1.28959 1.65936 1.98260 | 2.36204 | 2.62301 3.16890
107 | 0.67679 1.28951 1.65922 1.98238 | 2.36170 | 2.62256 3.16815
108 | 0.67677 1.28944 1.65909 1.98217 | 236137 | 2.62212 3.16741
109 | 0.67675 1.28937 1.65895 1.98197 | 2.36105 | 2.62169 3.16669
110 | 0.67673 1.28930 1.65882 1.98177 | 2.36073 | 2.62126 3.16598
111 | 0.67671 1.28922 1.65870 | 1.98157 | 2.36041 | 2.62085 3.16528
112 | 0.67669 | 1.28916 1.65857 1.98137 | 2.36010 | 2.62044 3.16460
113 | 0.67667 | 1.28909 1.65845 1.98118 | 2.35980 | 2.62004 3.16392
114 | 0.67665 1.28902 1.65833 1.98099 | 2.35950 | 2.61964 3.16326
115 | 0.67663 1.28896 1.65821 1.98081 2.35921 2.61926 3.16262
116 | 0.67661 1.28889 1.65810 | 1.98063 | 2.35892 | 2.61888 3.16198
117 | 0.67659 | 1.28883 1.65798 1.98045 | 2.35864 | 2.61850 3.16135
118 | 0.67657 | 1.28877 1.65787 1.98027 | 2.35837 | 2.61814 3.16074
119 | 0.67656 | 1.28871 1.65776 1.98010 | 2.35809 | 2.61778 3.16013
120 | 0.67654 | 1.28865 1.65765 1.97993 | 2.35782 | 2.61742 3.15954

Diproduksi oleh: Junaidi (http://junaidichaniago.wordpress.com), 2010



http://junaidichaniago.wordpress.com/

TABEL NILAI-NILAI r PRODUCT MOMENT

N Taraf signifikan | N | Taraf signifikan N Taraf signifikan
5% 1% 5% 1% 5% 1%
3 0,997 0,999 | 27 0,381 0,487 | 55 0,266 0,345
4 0,950 0,990 | 28 0,374 0,478 | 60 0,254 0,330
5 0,878 0,959 | 29 0,367 0,470 | 65 0,244 0,317
6 0,811 0,917 | 30 0,361 0,463 | 70 0,235 0,306
7 0,754 0,874 | 31 0,358 0,456 | 75 0,227 0,295
8 0,707 0,834 | 32 0,349 0,449 | 80 0,220 0,288
9 0,666 0,708 | 33 0,344 0,442 | 85 0,213 0,278
10 | 0,632 0,765 | 34 0,339 0,436 | 90 0,207 0,270
11 | 0,602 0,735 | 35 0,334 0,430 | 95 0,202 0,263
12 | 0,576 0,708 | 36 0,329 0,424 | 100 | 0,195 0,256
13 | 0,553 0,684 | 37 0,325 0,418 | 125| 0,176 0,230
14 | 0,532 0,661 | 38 0,320 0,413 | 150 | 0,159 0,210
15 | 0,514 0,641 | 39 0,316 0,408 | 175 0,148 0,194
16 | 0,497 0,623 | 40 0,312 0,403 |[200| 0,138 0,181
17 | 0,482 0,606 | 41 0,308 0,398 |300| 0,113 0,148
18 | 0,468 0,590 | 42 0,304 0,393 400 | 0,096 0,126
19 | 0,456 0,575 | 43 301 0,389 | 500 0,088 0,115
20 | 0,444 0,561 | 44 0,297 0,384 | 600 | 0,080 0,105
21 | 0,433 0,549 | 45 0,294 0,380 | 700 [ 0,074 0,097
22 | 0423 0,537 | 46 0,291 0,376 | 800 | 0,070 0,091
23 | 0413 0,526 | 47 0,288 0,372 | 900 | 0,065 0,080
24 | 0,404 0,515 | 48 0,284 0,368 |1000| 0,062 0,061
25 | 0,396 0,505 | 49 0,281 0,364
26 | 0,388 0,496 | 50 0,279 0,361

Sumber: Arikunto (2017:312)
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1. Saya yang bertanda tangan dibawah ini:
Nama : Pilipus Gulo
NIM : 2321310

Jumlah SKS yang telah diselesaikan : 149 SKS

Dengan ini mengajukan judul rancangan penelitian dan memohon kepada Bapak/Tbu
Kiranya dapat berkenan menyetujui salah satu judul yang saya ajukan dibawah ini:
Persetujuan

Tanggal Paraf

No Rancangan Judul Penelitian

. | Pengaruh Strategi Pemasaran Terhadap Volume
Penjualan Pada PT. Narindo Solusi Telekomuniksi | [0 | /,
Tap Mandrehe Kabupaten Nias Barat 5 ‘r & '

Demikian permohonan ini saya ajukan dengan harapan semoga Bapak/Ibu dapat

mempertimbangkannya.
Hormat saya
Pemohon

Pilipus Gulo
NIM.2321310



YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI

PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat Jalan karet No 30 Kelurahan [lir Kec Gunungsitoh Kota Gunungsitoli

Homepage https//mnj unias ac id email - mnj unias aj id

TOPIK PENELITIAN SKRIPSI
Nama Pilipus Gulo
NIM 2321310
Program Sanana
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Tema Peneliian - Strategi Pemasaran

Pengaruh Strategs Pemasaran Terhadap Volume Penjualan Pada PT Nanindo
Solusi Telekomunikas: Tap Mandrehe Kabupaten Nias Barat

PT Nanndo Solust Telekomunikas: Tap Mandrehe Kabupaten Nias Barat

Desa Fodoro Kecamatan Mandrehe Kabupaten Nias Barat

Fenomena

PT Nanndo Solusi Telekomumikasi Tap merupakan salah satu
perusahaan yang menjual produk Kartu Perdana. Karena itu dengan
strategi pemasaran yang diterapkan oleh perusahaan PT Narindo
adalah untuk mewujudkan rencana untuk memperolch hasil yang
optimal, schingga nantinya perusahaan dapat mempunyai ruang
lingkup yang luas dibidang pemasaran untuk menghadapi pesaing,
strategi harga, strategi produk, strategi pelayanan dan scbagainya.
PT Narindo memenuhi kebutuhan konsumennya dengan semaksimal
mungkin dibandingkan dengan pesaingnya.

Latar Belakang

Perkembangan industri sckarang ini menjanjikan suatu peluang dan
tantangan bisnis baru bagi perusahaan yang beroperasi di Indonesia.
Kondisi seperti itulah yang pada akhimya menyebabkan para pelaku
usaha tersebut makin gencar berusaha untuk mencani solusi maupun
program bisnis yang dapat meningkatkan daya saing perusahaan di
dalam bisnisnya.

Dms’nmehkuhnhdmbmmmmﬁkmim
ketertarikan, dan menggugah masyarakat untuk membeli produk
bmngmujasayangdihsilkmpmmhnnmdm
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yang dapat digambarkan sebagai sebuah metode untuk mencapai
scbuah tujuan dengan mengantisipasi hal yang akan terjadi dan
menentukan tindakan yang perlu dilakukan. Kebutuhan akan strategi
didalam bisnis adalah mengetahui posisi perusahaan, dan posisi yang
akan datang, serta bagaimana proses untuk mencapai posisi yang
akan datang tersebut. Scbuah strategi pemasaran adalah scbuah
panduan kerja yang dimaksud untuk mengukur kinerja perusahaan.

Setiap bagian dari perusahaan harus merencanakan tujuan, seluruh
rencana atau tujuan perusahaan harus konsisten dengan strategi bisnis
perusahaan secara keseluruhan. Sebuah perencanaan pemasaran akan
dapat membantu perusahaan dalam menentukan keputusan sejumlah
hal yang berhubungan dengan pemilihan media, promosi, pembuatan
iklan produk, ataupun anggaran perusahaan.

Strategi pemasaran adalah faktor penting dalam proses memasarkan
barang atau jasa yang dihasilkan perusahaan dan juga sebagai suatu
cara memberikan informasi kepada masyarakat tentang barang atau
jasa yang dihasilkan sebuah perusahaan. Strategi Pemasaran juga
berarti seluruh aktivitas yang mengkomunikasikan dan memandu
suatu perusahaan dalam kegiatan pemasaran suatu produk. Oleh
karena itu, perusahaan selalu menyusun strategi pemasaran sebaik
mungkin agar barang yang akan di pasarkan dapat di tenima oleh
masyarakat.

Apakah ada Pengaruh Strategi Pemasaran Terhadap Volume
Perumusan masalah Penjualan Pada PT. Narindo Solusi Telekomunikasi Tap Mandrehe
Kabupaten Nias Barat

Untuk mengetahui pengaruh strategi pemasaran Terhadap Volume
Tujuan penelitian Penjualan Pada PT. Narindo Solusi Telekomunikasi Tap Mandrehe
Kabupaten Nias Barat

Metode penelitian yang digunakan adalah metode kuantitatif,
Menurut Sugiyono (2018;13) data kuantitatif merupakan metode
Metode penelitian pencliian yang berlandaskan posifivistic (data konkrit), data
penelitian berupa angka-angka yang akan di ukur menggunakan
statistik sebagai alat uji perhitungan, berkaitan dengan masalah yang




YAYASAN PERGURUAN TINGGINIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI

PROG
VRS, oy aM SI'U'I')I MANAJEMEN

Homepage mpy ) uoins ac i et -q-::u

— e s

. e e g

Daftar Pusiaka Umiversitas Tndnants Palembang)
Sugiyono 2018 "Metode Penelitian Kuantitatf, Kualitatif dan

R&D" Bandung - Alfabeta

T E—————————— e —— ra——————arer i)

Gunungsitoli, November 2024

Disetujur Oleh Disahkan Oleh
Plt Ketua Program Stsh Manajemen,

p

NIDN 0125129102

Tembusan
1. Kepala LPPM Universitas Nias
2 Dekan Fakultas ERonomi




Cecitug pemblimbingan berhnsil diuban

NIM

PER KLY

NAMA MAHASISWA :
MUPUS GUAO

PRODI :

Manajemen

JUDUL :

|Pengaruh Strotegi Pemasaran Produk kartu Perdana Telkomsel Terhudop peningkatan Volume
Penjuaian Pada Telesindo Cobang Mandrehe Kabupaten Nias Barat

LOKUS :

Telesingo Cabang Mandrehe Kabupaten Nias Barat
Dosen Pembimbing :

Serniat Jebuo, SE.M S

Konsentrasi :
Permasaran

Tema .
STRATEGI PEMASARAN
[ Ubah Judud '

Riwayat Bimbingan Proposal

o TOPIK MATERI CATATAN DOSEN
| Pengaruh Strotegl BASI Drof Skripsi:
Pemasoron Produk
Perdona Telkomsel PENDAHULUAN Ya\gcldrmmyllodolanw“dm
Terhodop Peningkatan jgn logi di is moterinyo
Voiume Penjugion 1 Latar Belokang
Poda Telesindo
Cabang Mandrehe Perdogangan posar
yong berrt 17 Mar 2025 130403
13 Mor 2025 18:3116 persaingan antor




CATATAN DOSEN




TOPIK MATERI CATATAN DOSEN

pengaruh strategl revisl bab ke Il (bab 1 Revisi Proposat

pemasaron produk sampal bab 3)

kartu perdana 1 Teori pendukung hipotesis yang

telkomsel terhadap [ Fite siip | dijelaskan bukon pengertian hipotesis.

volume penjualan Cari teorinyg, dimana dikatakan bahwo

pada telesindo cabang mengatokn oda pengoaruh strotegl

mandrehe kabupaten promosi terhadop volums penjualan

nias barat 2 Kerangka konseptual masih salah
harusnya Strategl Pemsaran

02 Apr 2025133132 mempermagruhi Volume, perbaiki
kerangkanya

3 Tambahkan pengguna kartu/pembeli
kartu telesindo sebagal populasi

4, siopkan juga kuisioner utk pelanggan
sebogal responden pendukungnya

02 Apr 2025 135452

Pengaruh Strategl Revis| Bab | - Bab Il Revisi:
Pemosaron Produk
perdona Telkomsel m L Tombahkan apa saja indikator varibel x

dan variabel y pada kerangka konseptuol

Terhadap Volume
Penjualan Pada 2. Lengkapi cover, daftar isi dan
Telesindo Cabang sebagainyo
Mandrehe Kab. Nias 3. Acc untuk diseminarkon pada ujion
Barat rancangan skripsi
" 4.Segera jumpai dosen pembimbing utk
05 Apr 2025 16.07.09 tangon fe etufuan »
direvisi
12 Apr 2025 090134
Selesai

Proses pembimbingan proposal Ini telah selesal dan telah dilanjutkan pada tahapaon selanjutnya




HALAMAN PERSETUJUAN

Rancangan Penelitian Yang Diajukan Oleh

Nama : PILIPUS GULO

Nim 12321310

Program Sarjana

Program Studi S| Manajemen

Fakuhas F konom:

Judul Pengaruh Strategi Pemasaran Produk Karu Perdana

Telkomse! Terhadap Volume Penjualan Pada Telesindo
(abang Mandrche Kabupaten Nias Barat

I elah dipenih sa dan disciu untuk & seminark s

Pembimbing Utama,

NIDN.0103098702 NIDN. 01128129102




YAYASAN PERGURUAN TINGGINIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI

PROGRAM STUDI MANAJEMEN
Alamat J1 Karct No %0 Kel llir kecamstan Gunungsitoli Kots Gunungsitol

BERITA ACARA SEMINAR RANCANGAN PENFLITIAN

Pada han mu Sabto tanggal biga bulan Mes tahun dua nbu dua puluh lima telah diselenggarahan
Serminar Rancangan Peneliian bagt mahasiswa Universitas Nias

Nama PILIPUS GULO

NIM 23121310

Program Sanana

Program Studi Manajemen

Fakulias Fhononu

Judul Sknp=i Pengaruh Strategs Pemasaran Produk Kartu Perdana Telkomsel
Terhadap Volume Penjualan Pada Telesindo Cabang Mendrehe
Kabupaten Nuas Barat

Waktu Pelaksanaan 13 00 wibselesa
Susunan Dew an Pembimbing Dan Penelash Tarela angan

| Serniati Zebua, SE . M S 1
(Pembimbing)

2 Yupiter Mendrofa, SE MM 2
(Penelaah)
Rehaprtulast Nilas
, Dewan Pembimbing Dan Penelash Total Nilau “
1. Sermiat: Zebua, SE . M S 92 &
| (Pembimbing) e ‘
2 Yuptter Mendrofa, SE MM
(Penclaah)
Total Nila '6_2 !

mmmm,JL-




YAVASAN PERGERUAN TINGGINIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS FKONOMI

PROGRAM STUDI MANAJEMEN
Aaw 1 Kand No 0 Kel T Levamaten Gummpeiol Kota (runungsitols

BERITA KETERANGAN SEMINAR RANCANOAN PENELITIAN
Ketua Program Studi Mansyernen Fakultas Fhkonomi Universitas Nias

meneraghan bahwa
Nama SMUrS Gluo
NIM 22100
Jengang Pendidikan : Saryana
Program Stadi Mansjemen
F adou e Y konomi
Judu! Sknpa Peowarvh Sustegn Pemasaran Produk Karty Perdara

Tellomeed Tertadap Volume Penjuslan Pada
Telesindo Cabany Mendrehe Kabupaten Nias Barat

Telah menyelenggarnkan seminar rancengan penelitian padda .

han [ tangga) Saltu, 3 Mer 2025
Pukul 13,00 waby-selesa
tempat . Ruang Rapat
Dengan hasl penlasan
= Rancangan penelitian telah cukup bak dan lengkap sehingga

} tejah dapst dipergunekan sebage dasar untuk melaksanakan
! prrgpampulan deta

(90 10dn

Pancangan penebtian telah cukup bak, namun masth periu

| \/ f disempurnakan dan dilengkapr dengan isatrumen sebelum
wrhage  dasar untuk  melaksanakan

Hancangan rancangan pepelitan mash peria dikembangkan,
{ I namun masclah penebtian mash dienggap cukup bak untuk

| dyadkan topix permasalshan sknpsi. Dianjurkan semunar
I perbukan.

1556

""" Hancangan penelizan tdak memenuhi syarat untuk
' dikrmbangkan sebagai  bahan ekripsi. Mahasswa periu
! mermlorkan untuk memilih topik lun dan wapb mengkuu

| SUSR—
semun fancangen skrpss
05
A7 Gueungstoli, 3 Mei 2025
Catatan.
Ber tanda centang (f)
Pada salah satu kotak.




YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI

PROGRAM STUDI MANAJEMEN
Alamat - ). Karet No. 30 Kel. Tiv Kecamatan Gunungsitoh ¥cta Gunungstol

PERBAIKAN PROPOSAL PENELITIAN SKRIPSI

1. Mahasiswa
Nama : PILIPUS GULO
NIMm 12321310

Judul Penelitian : Pengaruh Strategi Pemasaran Produk Kartu Perdana Telkomsel
Terhadap Volume Penjualan Pada Telesindo Cabang Mendrehe
Kabupaten Nias Barat

|
A TE——

S Q,h.a. Stematia

Gunungsitoli, 3 Mei 2025
Dosen Pembimbing,

::vfhu. SE., M.Si

NION 103098702




YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS

UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
> e PROGRAM STUDI MANAJEMEN
Navet 3 vamt v 200 Y Sm3vaten lunngtic G20 T ammputid s

PERBAIKAN PROPOSAL PENELITIAN SKRIPS

1. Mahashswa
Nama . PILIPUS GULO
Nim S13nno

Judil Perielitian - Pengaruh Strategl Pemasaran Produk Xartu Perdana Telkomsel
Terhadap Volume Penjualan Pada Telesindo Cabang Mendrehe
Kabupaten Nias Barat

2. Materi Perbaikan

R g AR
3 < A
: :

upiter
NIDN. 0112078100




LEMBARAN PERSETUJUAN MELAKSANAKAN PENELITIAN

Rancangan penelitian yang diajukan oleh :

Nama : Pilipus Gulo

NIM : 2321310

Program : Sarjana

Program Studi : Manajemen

Fakultas : Ekonomi

Judul : Pengaruh Strategi Pemasaran Produk Terhadap Volume Penjualan Pada

P.T Telesindo Cabang Mandrehe Kabupaten Nias Barat

Telah diseminarkan dan disetujui untuk diteliti.
Gunungsitoli, 12 Juni 2025

Dosen Penelaah Dosen Pembimbing

Yupiter M MM
NIDN. 0112078103

0111038208

Ketua Prodi Manajemen

Heniwsti Guld, S.E.M.
NUPTK. 2839774675230262
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UNIVERSITAS
NIAS

YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS

FAKULTAS EKONOMI

Alamat : Jalan Karet No. 30 Kelurahan Ilir, Kee. Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homrpngg hitps //fe unias ac id email: fecruning ac id

19 Juni 2025
Nomor 864/UN11/PN.01.02/2025
Lampiran : 1 (set)

Perihal  : Permohonan Izin Pelaksanaan Penelitian

Kepada Yth,
Pimpinan PT. Telesindo Cabang Mndrehe
Kabupaten Nias Barat
di
Tempat

1. Dengan hormat, dalam rangka melengkapi data penelitian yang dilaksanakan oleh :

Nama ; Pilipus Gulo

NIM : 2321310

Fakultas : Ekonomi

Program Studi : Manajemen

Jenjang Pendidikan  : Sarjana (5-1)

Judul Skripsi : Pengaruh strategi pemasaran produk terhadap volume penjualan

pada PT. Telesindo Cabang Mandrehe Kabupaten Nias barat
Lokasi Penelitian : PT. Telesindo Cabang Mandrehe Kabupaten Nias barat
Jadwal Penelitian : 19 Juni 2025 sampai selesal

Maka kami mohon kepada Bapak/lbu kiranya dapat memberi izin kepada mahasiswa
yang namanya tersebut di atas untuk melaksanakan Penelitian di lokasi penelitian

tersebut di atas (Rancangan Skripsi Terlampir).

2. Demikian disampaikan, atas bantuan dan kerjasama diucapkan terima kasih.
AT AN

a0 lery Bate'e,S.E,MM
N.0111038208

Tembusan :
Yth. Rektor Universitas Nias (sebagai laporan)
Warek Lingkup Universitas Nias

Kepala LPPM Universitas Nias

Ketua Program Studi Manajemen

Peneliti yang bersangkutan (Pilipus Gulo )

Arsip

N IS



PT. NARINDO SOLUSI KOMUNIKASI TAP
MANDREHE KABUPATEN NIAS BARAT

Alamat  Desa Fadoro Kecamatan Mandrehe Kabupaten Nias Barat

Nomor
Lampiran
Perihal

A4S /v 2025

Persetujuan Penelitian

Kepada Yth,
Dekan Fakultas Ekonomi

Universitas Njas

D1

Tempat

Dengan Hormat,

Memndaklanjuti surat permohonan izin penelitian yang di ajukan oleh
saudara Pilipus Gulo dengan judul: “Pengaruh Strategi Pemasaran Terhadap
Volume Penjualan Pada PT. Narindo Solusi Telekomunikasi Tap Mandrehe
Kabupaten Nias Barat™ Dengan im kam: menyampaikan bahwa PT. Narindo
memberikan izin kepada Saudara untuk melakukan penehtian di toko kami,
terhitung sejak tanggal 20 Juni 2025 sampai dengan tanggal 20 Jul 2025

Demikian surat ini kami buat untuk dapat digunakan sebagaimana
mestinya. Terima kasih atas perhatian dan kerja sama Saudara

Fadoro, 20 Juli 2023
Hormat Kami,

Oktoberlius Gulo



PT NARINDO SOLUSI TELEKOMUNIKASI

TAP MANDREHE KABUPATEN NIAS BARAT
Alamat Desa Fadoro, Kecamatan Mandrehe. Kabupaten Nias Baral

e —

S B v W ~ ~

Nomor . €4 . Nst/2025
Yang bertandatangan di bawah ini

Nama ' OKTOBERLIUS GULO
Jabatan . Supervisor

Dengan ini menerangkan bahwa:

Nama : PILIPUS GULO
NIM 12321310
Program Studi - Manajemen Fakultas Ekonomi Universitas Nias

Mahasiswa tersebut telah selesai mengadakan penelitian di Desa Fadoro Kecamatan

Mandrehe Kabupaten Nias Barat mulai tanggal 21 Juni 2025 s/d 21 Juli 2025, guna
memperoleh data yang diperlukan dalam penyusunan skripsi yang berjudul “Pengaruh Stategi

Pemasaran Produk Terhadap Volume Penjualan Pada PT Narindo Solusi Telekomunikasi TAP
Mandrehe Kabupaten Nias Barat”,

Demikian surat keterangan ini dibuat untuk dapat dipergunakan sebagaimana mestinya.

Fadoro, 21 Juli 2025

OKTOBERLIUS GULO



NIM
BABIRIN

NAMA MAMASIAWA
MUUS QUL

PRODI

MONOermen

Juou
I Pengorun Strategi Pemasaran Produk kartu Pardana Telkomsel Terhadap Peningkatan Volume

Perjuaian Poda Yelesndo Cabang Mandrehe Kabupaten Nias Barat
LONUS
Telesndo Cabang Mandrehe kabupaten Nios Barat

Dosen Pembimbing
serman Jebua SECM S

Konsentrasi
Pomasoran

Tema

STRATEONPIMASARAN

|

Uboh Judal !

Riwayat Bimbingan Skripsi

0 TOPK MATERI CATATAN DOSEN

! Pengaruh Strateg Lengkap teluh di acc kan utk diujkan pada ujion
Pemasaran Produk seminar proposol
Perdana Telkemsel m
Terhadap Volume
Penjuolan Poda
TR Comeng 21 Apr 2025 130124
Mandrehe Kob Nias
Barat

20 Apr 2025 K17 36

2 SKRIPSILENGKAP BAB |- BAB V Revisi drof skripsi

7
19 Jul 2025 1710 43 File Skriy 1 Lengkapl daftar isl, tabel dan gambar

2 ¥uncl daorl penelitian adalah
pembahasan hasil penelitian. Namun
pada pembahasan onda, masih sangat
kurang. Oleh karena lty, tlong dijelaskan
lagl setiap hasil yang ada peroleh dari




0  TOPK MATER|

CATATAN DOSIN

3 SKRIPS| LENGKAP BAB| - BABYV

2 RA2025 1655453 m

4 SKRIPSI lengkap Bab ( Bab v

04 Aug 2025130737 m

§  Skripsi lengkap BAB1-BABS
07 Aug 2025 1110.49

hasil pengujlon dengan permasaolhan
yang terjadi o Narindo, Teorl yang
mendasar dan penelitl terdahutlu
3 Kesimpulan langsung ke hasiinya saja
4 lengkapl semua lampiran, surat
keterangan, dokumentas|

22 Jul 2025 08 2215

Ada pembahasan yang dibahas adalah hasil
penelition dengan permasalohan yg terjodi
serta bagaimana dgn teori mengatakan dan
penalitl terdahulu

Kesimpulan juga belum oda Ditambahkan

28 Jul 2025 10.03 51

1 Perbalki tujuan penelitian kedua,
sesualakan dengan rumusan masalah

2 Populasi harusnya lebih banyak darl 35
arang, karena pelanggan telkomsel tdiak
mungkin hanya 35 org

3 Poin 4 6.2 tidak perlu lagl dibuat Yang
ditambhkan pada poin itu adalah
pembaohasan pengaruhnya dan
perbadingan dengan teori, peneliti
terdahulu dan kaitkan dengan
permasalahon

4. Kesimpulan sesuaikan dengan tujuon

penelitian

04 Aug 2025 160753

Perbaikl lagi pembahasan 46 (tolong dibaca
balk2 sebelum dikinm masih ada tulisan
berwarna merah) kemudion jelaskan juga
apakah hipotesis diterima tau ditolak

Kesimpulan terbahk, harusnya nomor 1 ke
nomor 2




0 TOPK MATERI CATATAN DOSEN
09 Aug 2025 121525
6  SKRIPSI LENGKAP 1-5 Acc diujikan pada ujian skripsi
14 Aug 2025 084322
14 Aug 2025 09.16.31
Selesai

Proses pembimbingan skripsi ini telah selesal



H e TAS YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN
Alamat: Jalan Karet No. 30 Kelurahan Ilir, Kec. Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homepage: https:/ /mnj.unias.ac.id email: mnj/@ unias.ac.id

PENGESAHAN PEMBIMBING

Skripsi Dengan Judul “Pengaruh Strategi Pemasaran Produk Terhadap Volume
Penjualan Pada PT. Narindo Solusi Telekomunikasi Tap Mandrehe Kabupaten Nias
Barat” Oleh PILIPUS GULO Dengan NIM. 2321310 Program Studi Manajemen, Telah
Dikoreksi Dan Direvisi Oleh Pembimbing, Schingga Dapat Dilanjutkan Untuk Sidang

Skripsi.

Gunungsitoli,  Agustus 2025
Dosen Pembimbing,

Sedniati Zebua, S.E..M.,Si
NIDN.0103098702




YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
LEMBAGA PENELITIAN DAN PENGABDIAN MASYARAKAT

Rektorat - Jalan Pancasila No. 10 Kota Gunungsitoli B +826382620815 Nias’=" 22814

SURAT KETERANGAN
Nomor : 642 /UN06.01/TU.01.20/2025

Yang bertanda tangan di bawah ini:

Nama : Yupiter Mendrofa, S.E., M.M.

NIDN : 0112078103

Pangkat/Golongan : Penata Tk.I /Ill/d

Jabatan : Plh., Kepala Lembaga Penelitian dan Pengabdian Kepada

Masyarakat Universitas Nias

dengan ini menerangkan bahwa,

Nama . Pilipus Gulo

NIM : 2321310

Fakultas : Ekonomi

Program Studi : Manajemen

Judul Skripsi : PENGARUH STRATEGI PEMASARAN PRODUK TERHADAP

VOLUME PENJUALAN PADA PT. NARINDO SOLUSI
TELEKOMUNIKASI TAP MANDREHE KABUPATEN NIAS
BARAT
adalah benar telah melakukan pengecekan plagiarisme terhadap Skripsi
mahasiswa tersebut di atas melalui aplikasi Tumnitin, dan mendapat tingkat
Similarity 24% dan tingkat Artificial Intelligence (Al) 0%, sehingga dinyatakan layak
untuk melanjutkan pada tahap selanjutnya sesuai dengan tahapan pada
penyelesaian skripsi.
Gunungsitoli, 25 Agustus 2025
Plh. Kepaja LPPM Universitas Nias

Yupiter Mendrofa, S.E., M.M.
NIDN. 0112078103

Tembusan:
1. Ketua Program Studi Manajemen
2. Mahasiswa an. Pilipus Gulo.



o byy e YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat Jalan Karet No 30 I\clumhan lhir, Kec Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homepage: https / 'mn) unias ac id email: mny ¢ uniasac i

SURAT kFTFRANGA ULUS MATA KULIAH
LU 1oL/ @09 01 fro

Yang bertanda tangan dibawah ini, Ketua Program Studi S| Manajamen, Universitas
Nias, menerangkan bahwa .

Nama - PILIPUS GULO

Nim : 2321310

Judul Skripsi  : Pengaruh Strategi Pemasaran Produk Terhadap Volume Penjualan
Pada PT Narindo Solusi Telekomunikasi Tap Mandrehe Kabupaten
Nias Barat

Bahwa yang bersangkutan di nyatakan lulus semua mata kuliah di Program Studi S-1
Manajemen. Untuk itn dimohon kiranya untuk ditertibkan transkrip nilai kepada
mahasiswa yang bersangkukan.

Atas kerjasama yang baik di ucapkan terimakasth.

Gunungsitoli PAgustus 2025
Ketua Program Studi Manajemen

NUPTK 2839774675230262




YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat Jalan Karet No 30 Kelurahan [lir, Ke¢ Gunungsitoli, Kota Gunungsitoli
Homepage https /mnj unias ac id email a0

UNIVERSITAS
NIAS

GunungsitolizgAgustus 2023

Hal : Permohonan Ujian Skripsi
Lampiran  : Satu Berkas

Kepada Yth,

Dekan Fakuitas Ekonomi Universitas Nias

¢q. Ketua Program Studi Manajemen

Jalan Karet No 30 Kel Ilir, Kec. Gunungsitoli

Kota Gunungsitoli

Saya yang bertanda tangan di bawah ni

Nama : Pilipus Gulo
NIM ;2321310
Program - Sarjana
Program Studi : Manajemen
Fakultas : Ekonomi

Mengajukan permohonan untuk diperkenankan menempuh ujian
Sknpst.
Sebagai bahan pertimbangan, bersama ini saya lampirkan
. Surat Permohonan Ujian Skripsi
. Surat Kesediaan Menghadiri Ujian Sknipsi
. Bukti Sknpsi Telah Melewati Cek Plagiat Dan LPPM
Surat keterangan bebas mata kuliah
Surat pengesahan skripsi yang ditandatangani oleh pembimbing
Surat keterangan telah berakhir meneliti dari tempat penelitian
Surat pernyataan keaslian skripsi yang ditandatangani oleh
mahasiswa
8. Menggandakan Hanicopy Skripsi Yang Telah di Jilid Sebanyak 3

(Tiga) Rangkap

9. Riwayat Bimbingan SKRIPSI di SIMAT Dari Dosen Pembimbing
10. Menunjukkan KRS/KHS Asli Semester 1 Sampai Terakhir
11. Fotokopi KHS Terakhir
12. Trankrip Nilai Sementara Dari SIMAT
13. Slip Pembayaran Uang Kuliah Terakhir
14. Map Merah 3 Buah
Atas perhatian Bapak/Tbu, saya mengucapkan terima kasih.

Hormat Saya
Pemohon,

o

Pilipus Gulo
Nim 2321310

N R LN -

Tembusan disampaikan kepada
Rektor Universitas Nias
¢.q. Wakil Rektor |



VAVYASAN PEIGUUAN TINGOGENIAS
UNIVEIRSEEAN NIAK FAKUETARN
FIKONOMI
PROGERAM STUHDEMANAIEMEN
Al Tk Foneet Moo 00 Foelurbnn N Foee Crunngatoli, Koota Cranungaiiols
Homnepope g /- A g o gl codl g oo ol

KESEDIAAN MENGHADIRE UAN SKRIFSE

Sehubungan Dengan Pelakannmnn Sidang Skiipad Bugt Mahasiswn Univeromus Hine

Mamn PSS GO

Mim 2321410

Progrnm Stadi Muonnjemen

Fukultay I'konomi

Tudul Skripu Pengarah - Stitegr  Pemnnsaran Terhudap  Volume

Penjunlan Pada 171 Nacndo  Solust  Telekomunikas lap

Mandrehe Kabupaten Nias Baral
Wik tu Pelaksanman

Hani/ Tangpal Kamis, 28 Apustus 2025

Pukul 0100 Wibh
Tempat Fakultws Ikonom)

Dengan im menyataknan Kesedigan Ihetiduksedinnn menghadies sdang skripsi pada
waktu yang telah ditetapkan

()unungmoha{/\gusms 2025

NIM.2321310




UNIVERSITAS

NIAS

YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI

PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat Jalan Karct No 30 Kelurahan Nlir. Kee Gunungsitol. Kota Gunungsitolt
Homepage hitps //mnj umias ac id email mnyo unias acid

Nomor
Lampiran
Hal

27 Agustus 2025

1210 UN11 02/PP 08 032025
| Set

Pelaksanaan Sidang Skripsi
atas nama PILIPUS GULO

Kepada Yth
I Yupiter Mendrofa, SE MM Penguji 1

2 Ehagus Telaumbanua, SE MM Penguy I
3 Sernmiati Zebua, SE. M $1 Pembimbing

di Gunungsitoh

Sehubungan dengan pelaksanaan sidang sknpsi mahasiswa
Nama PILIPUS GULO

NIM 2321310

Program Sarjana

Program Studi  Manajemen

Fakultas Ekonomi
Judul Skripst Pengaruh Strategt Pemasaran Produk Terhadap Volume

Penjualan Pada PT Narindo Solusi Telekomunikast Tap
Mandrehe Kabupaten Nias Barat

diharapkan kehadiran  Bapak/ibu  pada acara dimaksud yang

diselenggarakan

hari/tanggal Kanmus, 28 Agustus 2025
pukul 13.00 Wib s/d selesai
tempat Ruang Lab

Naskah skripsi yang diupikan, disampatkan langsung oleh Program Studi
Atas perhatian Bapak, kami mengucapkan tenma kasih.

Kaprodi Manajemen
|

/

Heniwati Gulo, S.E., M.E
“NUPTK 2839774675230262

Tembusan disampaikan kepada
1 Rektor Umversitas Nias, up Wakil Rektor |

2 Dekan Fakultas Ekonomi
3. Mahasiswa yang bersangkutan

4 Arsip

NB. Dikarapkan kepada Bapak/Tbu Dosen Pemblmbing/Penguji berpakaian rapi, khusus untuk Rapak Dosen

diwajibkan memakai kemeja non batik pakai dasi.



YAYASAN PERGURUAN TINGGI NIAS
UNIVERSITAS NIAS
FAKULTAS EKONOMI

PROGRAM STUDI MANAJEMEN

Alamat  Jalan Karet No 30 Kelurahan Tlir. Kee Gunungsitoli. Kota Gunungwitol
Homepage Lt m //mn) unias e Wf email My anies ac ol

BERITA ACARA UJIAN SKRIPSI

Pada hari im Kamus tanggal Dua Puluh Delapan Agustus tahun dua nbu dua puluh lima telah
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